


Test hydroizolacjiRYNEK

Nr próbki Tynk gipsowy  
niegruntowany

Drewno-OSB  
bez gruntowania

Płyta g/k  
niegruntowana

Płyta g/k  
zagruntowana

Tynk  
mineralny

Płyta g/k wodoodpor-
na niegruntowana

1 (JKK) Utrudniona, niejed-
norodne wchłanianie 

Utrudniona – brak widoczności 
pola zaaplikowanego produktu Dobra Dobra Utrudniona Dobra

2 (ATLAS 
Woder W) Dobra Dobra Dobra Dobra Dobra Dobra

3 (Ceresit CL 51) Dobra Dobra Dobra Dobra Dobra Dobra
4 (Mapei 

Mapegum) Utrudniona Utrudniona Utrudniona Utrudniona Utrudniona Utrudniona

5 (Saniflex 
Schomburg) Dobra Dobra Dobra Dobra Dobra Dobra

Tab. 2. Aplikacja wałkiem na podłoża 

Dobra – łatwa w aplikacji / Utrudniona – wymagająca kilkukrotnego nakładania lub stawiająca opór podczas nakładania

Nr próbki Konsystencja Kolor Stopień krycia 
po I warstwie

Stopień krycia po 
II warstwie Zapach Czas wyschnięcia  

I warstwy

1 (JKK) Płynna Biała /transpa-
rentna Średni Średni/Dobry b/z 30 min

2 (ATLAS Woder W) Płynna Fioletowa B. dobry B.dobry Wyczuwalny za-
pach amoniaku

30 min – zmienia 
kolor po wyschnięciu

3 (Ceresit CL 51) Płynna Szara B. dobry B.dobry b/z 45 min
4 (Mapei Mapegum) Gesto-płynna Jasnoszara Dobry B.dobry b/z 65 min

5 (Saniflex Schomburg) Średniogęsta Szara Dobry B.dobry b/z 45 min

Produkt Ceresit CL 51 Saniflex Schomburg Mapei Mapegum  ATLAS Woder W JKK – Folia w płynie*  

Cena (netto) – opakowanie 85,01 (5 kg) 117,53 (5 kg) 82,65 (5 kg)  52,51 (4,5 kg) 60,10 (4,1 l) 

Cena (netto) – 1 kg lub 1 l 17,02 (1 kg) 23,50 (1 kg) 16,53 (1 kg) 11,66 (1 kg) 14,65 (1 l) 

Tab. 3. Ocena parametrów roboczych  

Tab. 4. Porównanie cen produktów użytych podczas testów 

ZAPACH 

Na komfort pracy z  produktem 
wpływać może również jego za-
pach. O  wiele przyjemniej apli-
kuje się produkty bezwonne niż 
te, które charakteryzują się inten-
sywnym zapachem. Generalnie 
im większa powierzchnia i  im 
dłuższy czas pracy, tym parametr 
ten staje się dla wykonawcy co-
raz istotniejszy. Prawie wszystkie 
z  badanych produktów charak-
teryzowały się bardzo słabym za-
pachem lub jego brakiem. Woder 
W  ma charakterystyczny „amo-
niakalny” zapach, pochodzący 
z  wykorzystanych w  jego recep-
turze żywic poprawiających skuteczność wykonanej hydroizolacji.

Fot. 10. Zmiana koloru po 
wyschnięciu oznacza, że można 
nakładać kolejną warstwę

Ceny produktów ATLASA, Ceresitu, Schomburga, Mapei pochodzą ze sklepu internetowego www.chemia-budowlana-sklep.pl z dnia 8 kwietnia 2015 r. 
* Firma JKK wielkość opakowań podaje w litrach – do zestawienia przyjęto opakowanie najbardziej zbliżone do opakowań pozostałych firm, 
podających wagę opakowania w kg. 

wierać. Konsystencja badanych produktów była różna. Najefektyw-
niejsze były te produkty, które zapewniały uzyskanie jednorodnej 
powłoki przy aplikacji pędzlem. To oczywiste, że naniesienie masy 
uszczelniającej w miejscach newralgicznych można wykonać jedynie 
z  użyciem pędzla. Woder W  i  produkty firmy Mapei, Ceresit oraz 
Schomburg uzyskały dobre wyniki (fot. 5-9). 

KONTROLA JAKOŚCI PRACY 

Nawet doświadczony glazurnik, zaprawiony w  nakładaniu izolacji 
chce mieć pewność, że powłoka ma odpowiednią grubość oraz że 
jest jednolita na całej powierzchni. W większości przypadków ocena 
taka opiera się na kontroli wzrokowej. Woder W jako jedyny jest ma-
teriałem o intensywnej barwie. Łatwo można ocenić, czy naniesiony 
materiał w pełni „kryje” izolowaną powierzchnię, a jego struktura po 
wyschnięciu umożliwia ocenę grubości powłoki. Również zmiana ko-
loru po wyschnięciu warstwy jest doskonałą wskazówką dla montera, 
że pora kończyć śniadanie i można zabrać się do nakładania kolejnej 
warstwy (fot. 10). 
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12
PUNKTÓW
PROGRAMU 
FACHOWIEC

3,60 ZŁ
NAWET DO

ATLAS WODER W
jednoskładnikowa hydroizolacja do 
stosowania wewnątrz budynków

GŁÓWNE WŁAŚCIWOŚCI:

  Bardzo wysoka 
przyczepność 
do podłoża 
  Elastyczność – umożliwia 
zastosowanie powłoki na 
ogrzewaniu podłogowym 
i ściennym, na podłożach 
mogących podlegać 
odkształceniom, np. 
konstrukcjach z płyt 
gipsowo-kartonowych 
  Zużycie: ok. 0,9 kg/m2

  Miejsce aplikacji: do 
wewnątrz
  Dostępne opakowania: 
4,5 kg i 10 kg
  Grubość warstwy: 1–5 mm
  Czas schnięcia: ok. 60 min.

reklama



WyrzynarkiRYNEK

ESY-FLORESY I INNE EKSCESY
Przegląd wyrzynarek sieciowych 

Podstawowym zadaniem wyrzynarek jest możliwość cięcia krzywoliniowego. Można nimi piłować 
drewno, metal i tworzywa sztuczne. Zastosowany cienki, wąski brzeszczot umożliwia precyzyjne 

wycinanie elementów dekoracyjnych i dużych otworów. Ze względu na rodzaj zasilania rozróżniamy 
wyrzynarki sieciowe i akumulatorowe. Przyjrzyjmy się bliżej tym pierwszym. 

**Przedstawione elektronarzędzia są sprzedawane w różnych konfi guracjach, stąd ceny mogą odbiegać od podanych w tabeli. 

Model Hitachi CJ90VST Einhell TH JS 85 4321140 Makita 4351FCT Black&Decker KS900EK Bosch GST 90 E 
60158G002 DeWalt DW331K Festool Carvex PS 400 PS 400 EBQ 

Plus 561461

Moc [W] 705 620 720 600 650 700 500

Napięcie zasilające [V] 230 230 220/230 230 220/230 230 220/230

Minimalna/maksymalna prędkość 
skokowa [1./min.] 850/3000 800/3000 800/2800 800/3200 500/3100 0/3100 1000/3800

Maksymalna zdolność cięcia (drewno/
/stal/inne) [mm] 90/8/b.d. 85/8/12 tw.sztucz. 135/10/b.d. 85/5/15 alu. 90/10/20 alu. 130/12/30 alu. 120/10/20 alu.

Waga [kg] 2.2 2.1 2.4 3.1 2.3 2.6 1.9

Długość skoku brzeszczotu [mm] 20 b.d. 26 20 26 26 26

Mocowanie brzeszczotu beznarzędziowe beznarzędziowe beznarzędziowe beznarzędziowe beznarzędziowe beznarzędziowe narzędziowe

Regulacja prędkości obrotowej nastawna nastawna elektroniczna elektroniczna elektroniczna elektroniczna nastawna, elektroniczna

Liczba ustawień pracy wahadłowej 
brzeszczotu bezstopniowa b.d. 4 b.d. 4 4 4

Dodatkowe cechy, funkcje, wyposażenie

minimalny promień cięcia 
25 mm, płyta podstawy 

odchylana w obie strony o 45º, 
adapter zewnętrznego urzą-

dzenia odsysającego, pokrętło 
ustawienia obrotów, rękojeść 

żelazkowa zamknięta, rękojeść 
antypoślizgowa, miękki 

uchwyt, osłona brzeszczotu, 
aluminiowa podstawa, w ze-
stawie: walizka transportowa, 

klucz, brzeszczot

 przezroczysta osłona ochronna, 
płyta podstawy odchylana w obie 

strony o 45º, regulacja skoku, 
adapter zewnętrznego urządzenia 

odsysającego, beznarzędziowe 
ustawienie brzeszczotu, rozłączana 
funkcja przedmuchu, prowadnica 

równoległa, w zestawie: waliz-
ka transportowa, brzeszczot do 

drewna

blokada włącznika/wyłącznika, 
regulacja pochylenia podstawy, 
pokrętło ustawienia obrotów, 
układ zapewniający stałą pręd-
kość pod obciążeniem, płyta 
podstawy odchylana w obie 

strony o 45º, rękojeść antypo-
ślizgowa, rękojeść grzybkowa 
(chwyt za korpus), aluminiowa 
podstawa, w zestawie: waliz-
ka transportowa, klucz, płyta 

ślizgowa, zabezpieczenie przed 
wyrywaniem wiórów, komplet 

brzeszczotów

płyta podstawy odchylana w obie 
strony o 45º, blokada włącznika/wy-

łącznika, dmuchawa oczyszczająca linię 
cięcia, regulacja pochylenia podstawy, 
pokrętło ustawienia obrotów, układ 
odsysania pyłu, rękojeść żelazkowa 

zamknięta, rękojeść antypoślizgowa, 
wbudowane przyłącze zewnętrznego 
urządzenia odsysającego, zintegrowa-
ny schowek na brzeszczoty, w zesta-

wie: walizka transportowa, adapter ze-
wnętrznego urządzenia odsysającego

dmuchawa oczyszczająca linię 
cięcia, pokrętło ustawienia 
obrotów, układ odsysania 

pyłu, rękojeść antypoślizgo-
wa, wbudowane przyłącze 
zewnętrznego urządzenia 

odsysającego, rękojeść 
grzybkowa (chwyt za korpus), 
osłona brzeszczotu, stalowa 
odstawa, w zestawie: klucz, 
brzeszczot, osłona przeciw-

pyłowa, zestaw do odsysania 
pyłu

 płyta podstawy odchylana w obie 
strony o 45º, pokrętło ustawienia 

obrotów, regulacja pochylenia pod-
stawy, układ odsysania pyłu, układ 
łagodnego rozruchu, układ zapew-
niający stałą prędkość pod obciąże-
niem, osłona brzeszczotu, system 

antywibracyjny, rękojeść żelazkowa 
zamknięta, rękojeść antypoślizgowa, 
wbudowane przyłącze zewnętrznego 

urządzenia odsysającego, w zesta-
wie: kufer transportera, nakładka 

antyodpryskowa, adapter zewnętrz-
nego urządzenia odsysającego, 

komplet brzeszczotów, nakładka na 
podstawę

płyta podstawy odchylana w obie stro-
ny o 45º, blokada włącznika/wyłącz-
nika, regulacja pochylenia podstawy, 
pokrętło ustawienia obrotów, układ 
odsysania pyłu, osłona brzeszczotu, 
potrójne prowadzenie brzeszczotu, 

rękojeść grzybkowa chwyt za korpus, 
aluminiowa podstawa, w zestawie: sys-
tener do przechowywania i transportu 
narzędzia, nakładka antyodpryskowa, 
adapter zewnętrznego urządzenia od-

sysającego, bieżnia StickFix, brzeszczoty

Przybliżona cena (brutto)** 344 zł www.narzedzia.pl 170,99 zł www.nexterio.pl 694 zł www.profi market.pl 219,99 zł www.budowlanymarket.pl 429 zł www.toya24.pl 729 zł www.budujesz.pl 1350 zł www.centralatechniczna.shoper.pl

Profesjonalista x x x x

Majsterkowicz x x x

Tab. 1. Przegląd wybranych wyrzynarek 

Krzysztof 
Dobosz 
pasjonat majsterkowania, 
prowadzi bloga 
www.majsterkoman.pl 
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Wyrzynarki RYNEK

Model Hitachi CJ90VST Einhell TH JS 85 4321140 Makita 4351FCT Black&Decker KS900EK Bosch GST 90 E 
60158G002 DeWalt DW331K Festool Carvex PS 400 PS 400 EBQ 

Plus 561461

Moc [W] 705 620 720 600 650 700 500

Napięcie zasilające [V] 230 230 220/230 230 220/230 230 220/230

Minimalna/maksymalna prędkość 
skokowa [1./min.] 850/3000 800/3000 800/2800 800/3200 500/3100 0/3100 1000/3800

Maksymalna zdolność cięcia (drewno/
/stal/inne) [mm] 90/8/b.d. 85/8/12 tw.sztucz. 135/10/b.d. 85/5/15 alu. 90/10/20 alu. 130/12/30 alu. 120/10/20 alu.

Waga [kg] 2.2 2.1 2.4 3.1 2.3 2.6 1.9

Długość skoku brzeszczotu [mm] 20 b.d. 26 20 26 26 26

Mocowanie brzeszczotu beznarzędziowe beznarzędziowe beznarzędziowe beznarzędziowe beznarzędziowe beznarzędziowe narzędziowe

Regulacja prędkości obrotowej nastawna nastawna elektroniczna elektroniczna elektroniczna elektroniczna nastawna, elektroniczna

Liczba ustawień pracy wahadłowej 
brzeszczotu bezstopniowa b.d. 4 b.d. 4 4 4

Dodatkowe cechy, funkcje, wyposażenie

minimalny promień cięcia 
25 mm, płyta podstawy 

odchylana w obie strony o 45º, 
adapter zewnętrznego urzą-

dzenia odsysającego, pokrętło 
ustawienia obrotów, rękojeść 

żelazkowa zamknięta, rękojeść 
antypoślizgowa, miękki 

uchwyt, osłona brzeszczotu, 
aluminiowa podstawa, w ze-
stawie: walizka transportowa, 

klucz, brzeszczot

 przezroczysta osłona ochronna, 
płyta podstawy odchylana w obie 

strony o 45º, regulacja skoku, 
adapter zewnętrznego urządzenia 

odsysającego, beznarzędziowe 
ustawienie brzeszczotu, rozłączana 
funkcja przedmuchu, prowadnica 

równoległa, w zestawie: waliz-
ka transportowa, brzeszczot do 

drewna

blokada włącznika/wyłącznika, 
regulacja pochylenia podstawy, 
pokrętło ustawienia obrotów, 
układ zapewniający stałą pręd-
kość pod obciążeniem, płyta 
podstawy odchylana w obie 

strony o 45º, rękojeść antypo-
ślizgowa, rękojeść grzybkowa 
(chwyt za korpus), aluminiowa 
podstawa, w zestawie: waliz-
ka transportowa, klucz, płyta 

ślizgowa, zabezpieczenie przed 
wyrywaniem wiórów, komplet 

brzeszczotów

płyta podstawy odchylana w obie 
strony o 45º, blokada włącznika/wy-

łącznika, dmuchawa oczyszczająca linię 
cięcia, regulacja pochylenia podstawy, 
pokrętło ustawienia obrotów, układ 
odsysania pyłu, rękojeść żelazkowa 

zamknięta, rękojeść antypoślizgowa, 
wbudowane przyłącze zewnętrznego 
urządzenia odsysającego, zintegrowa-
ny schowek na brzeszczoty, w zesta-

wie: walizka transportowa, adapter ze-
wnętrznego urządzenia odsysającego

dmuchawa oczyszczająca linię 
cięcia, pokrętło ustawienia 
obrotów, układ odsysania 

pyłu, rękojeść antypoślizgo-
wa, wbudowane przyłącze 
zewnętrznego urządzenia 

odsysającego, rękojeść 
grzybkowa (chwyt za korpus), 
osłona brzeszczotu, stalowa 
odstawa, w zestawie: klucz, 
brzeszczot, osłona przeciw-

pyłowa, zestaw do odsysania 
pyłu

 płyta podstawy odchylana w obie 
strony o 45º, pokrętło ustawienia 

obrotów, regulacja pochylenia pod-
stawy, układ odsysania pyłu, układ 
łagodnego rozruchu, układ zapew-
niający stałą prędkość pod obciąże-
niem, osłona brzeszczotu, system 

antywibracyjny, rękojeść żelazkowa 
zamknięta, rękojeść antypoślizgowa, 
wbudowane przyłącze zewnętrznego 

urządzenia odsysającego, w zesta-
wie: kufer transportera, nakładka 

antyodpryskowa, adapter zewnętrz-
nego urządzenia odsysającego, 

komplet brzeszczotów, nakładka na 
podstawę

płyta podstawy odchylana w obie stro-
ny o 45º, blokada włącznika/wyłącz-
nika, regulacja pochylenia podstawy, 
pokrętło ustawienia obrotów, układ 
odsysania pyłu, osłona brzeszczotu, 
potrójne prowadzenie brzeszczotu, 

rękojeść grzybkowa chwyt za korpus, 
aluminiowa podstawa, w zestawie: sys-
tener do przechowywania i transportu 
narzędzia, nakładka antyodpryskowa, 
adapter zewnętrznego urządzenia od-

sysającego, bieżnia StickFix, brzeszczoty

Przybliżona cena (brutto)** 344 zł www.narzedzia.pl 170,99 zł www.nexterio.pl 694 zł www.profi market.pl 219,99 zł www.budowlanymarket.pl 429 zł www.toya24.pl 729 zł www.budujesz.pl 1350 zł www.centralatechniczna.shoper.pl

Profesjonalista x x x x

Majsterkowicz x x x

Wybierając odpowiednią wyrzynarkę, powinniśmy zwró-
cić uwagę na kilka istotnych parametrów: moc, pręd-
kość skokową czy zdolność (grubość) cięcia. Z reguły 
urządzenia o większej mocy efektywnej potrafi ą radzić 

sobie z  twardszymi i  grubszymi materiałami. Sporymi udogodnie-
niami są także system odsysania pyłu oraz funkcja przedmuchu. 
Duża prędkość skokowa pozwala na szybsze cięcie, zatem im wyższa 
– tym lepiej. Wysokość obrotów dobiera się do rodzaju obrabiane-
go materiału. Przeważnie można spotkać się z zakresem 500–3000 
skoków na minutę.

Maksymalna zdolność cięcia informuje, z  jak grubym tworzywem 
potrafi  poradzić sobie wyrzynarka. Z reguły podawane są 3 rodzaje 
grubości cięcia: w drewnie, stali oraz tworzywach sztucznych lub 

aluminium. I  znów: wyższy parametr – większe możliwości urzą-
dzenia. Praca wahadłowa brzeszczotu to kolejny ważny atrybut. 
Prócz ruchu posuwisto-zwrotnego, brzeszczot dodatkowo wykonu-
je ruch w przód i w tył. Fachowiec może wywierać mniejszy nacisk 
podczas piłowania. Nie bez znaczenia jest też typ uchwytu brzesz-
czotu. Najbardziej popularne są T oraz U. W sprzedaży spotkać moż-
na także uchwyty 2T. 

DOSTĘPNE OPCJE 
Wyrzynarki standardowo wyposażane są w ruchomą podstawę od-
chylaną w obie strony. Pozwala to na ukośne wycinanie elementów 
i prac blisko krawędzi. Bywają rozbudowane o dyszę (zwaną ada-
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WyrzynarkiRYNEK

pterem) do odsysania pyłu, do którego podłączana jest rura odku-
rzacza, worek na pył lub zasobnik z filtrem. Dzięki temu możemy 
zaoszczędzić czas na sprzątanie i oddychamy w miarę czystym po-
wietrzem. Sporo modeli posiada funkcję oczyszczającą linię cięcia 
z pyłu i wiórek – świetne rozwiązanie, sprawdzające się zwłaszcza 
przy precyzyjnej obróbce. Wyposażane są w regulację kąta natarcia 
(wychylenia do przodu) brzeszczotu. Wówczas materiał podcinany 
jest od dołu, co przyspiesza pracę. Stosowane są laserowe wskaźniki 
cięcia, mające ułatwić precyzyjne nacinanie. Dobrą opcją jest rów-
nież punktowe podświetlenie LED.

JEST W CZYM WYBIERAĆ
Oferta na rynku tego rodzaju sprzętu jest bardzo szeroka. Ceny wy-
rzynarek wahają się w granicach od kilkuset do nawet kilku tysięcy 
złotych. Wszystko zależy od potrzeb. Te przeznaczone do profesjo-
nalnych prac wykonane są z wysokiej jakości materiałów i posiadają 
wiele udogodnień. Wyróżniają się wysoką ergonomią i wytrzyma-
łością. Raczej normą jest antypoślizgowa rękojeść i miękki uchwyt, 

reklama

a cechą charakterystyczną niewielki ciężar. Ma to ogromne zna-
czenie zwłaszcza kiedy podczas dłuższego użytkowania drgania 
i obciążanie dają się we znaki.

Producenci w swych urządzeniach montują różne systemy ułatwiające 
pracę. Dobrym rozwiązaniem jest elektroniczne sterowanie prędko-
ścią w zależności od obrabianego materiału. Pozwala to na piłowanie 
delikatniejszych przedmiotów, a tym samym zminimalizowanie ryzyka 
ich uszkodzenia. Dużymi usprawnieniami są łatwa beznarzędziowa 
wymiana brzeszczotu oraz płynna regulacja kąta nachylenia płozy. 
Często do zestawu dołączane jest dodatkowe wyposażenie: walizka 
transportowa, brzeszczoty, klucze, adaptery do odsysania pyłu itd.

Jest pewna pułapka. Nabycie profesjonalnej wyrzynarki nie oznacza, 
że możemy ją wykorzystywać do czego nam się żywnie podoba. Po-
mijając elementarne zasady dbałości o sprzęt, również tutaj należy 
wziąć pod uwagę zakres i  rodzaj wykonywanych prac. Relatywnie 
niedroga profesjonalna wyrzynarka niekoniecznie będzie posiadać 
te same możliwości co droższa. W każdym przypadku ważną rolę 
odgrywają właściwe parametry.

Fot. 1. Moc, prędkość skokowa i grubość cięcia to istotne parametry wyrzynarek
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Partner działu – fi rma RUBI – ufundowała dla dwóch 
fachowców tarcze do cięcia na mokro i na sucho VIPER RUBI

Realizacje fachowcówGALERIE MISTRZÓW

Paweł Małczyk (nick na portalu www.atlasfachowca.pl: Paulo)

Inwestycja: obłożenie niecki basenu kamieniem naturalnym 
w Gmunden, w Górnej Austrii. 

Termin: maj–lipiec 2012 r. 

GALERIE Mistrzów  
Wyłożony kamieniem odkryty basen w austriackim ogrodzie oraz stylizowana na antyczną termę 

łazienka w domu jednorodzinnym – to już zrealizowane projekty prawdziwych fachowców. 
Zobaczcie, jakie efekty udało im się osiągnąć.

Paweł Małczyk 

Wykorzystane materiały: skoncentrowany środek do usuwania 
zabrudzeń cementowych i wapiennych ATLAS Szop, impregnat do 
płytek i fug ATLAS Delfi n.

Opis realizacji: przygotowany basen wyłożony był folią EPDM. Ze 
względu na ciężar i  kształty użytego kamienia, do zabezpieczenia 
folii przed przypadkowym jej uszkodzeniem dodatkowo użyłem gru-
bej geowłókniny. Zaprawa do murowania i spoinowania to gotowa 
mieszanka do basenów i oczek wodnych. Jej zastosowanie pozwala 
na całkowite wyeliminowanie wykwitów wapiennych. Na początku 
dno basenu zostało wyłożone płytami z zielonego łupka. Reszta nie 
była już taka prosta. 

Największa trudność: przygotowanie miejsc i wymurowanie podłoża 
pod kilka najcięższych kamieni, do których został użyty HDS. Przyczy-
ną trudności jest jego ograniczony czas pracy i koszty użytkowania. 
Jednak dzięki mojemu wieloletniemu doświadczeniu, które zdobyłem, 
pracując w zakładzie kamieniarskim, mogłem pozwolić sobie na od-
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Partner działu – fi rma RUBI – ufundowała dla dwóch 
fachowców tarcze do cięcia na mokro i na sucho VIPER RUBI

GALERIE MISTRZÓWRealizacje fachowców

Chcesz zobaczyć więcej zdjęć tej realizacji? 
Zeskanuj kod lub wejdź na: atlasfachowca.pl/galeria/
basen-3

Chcesz pokazać nam swoją pracę? Napisz do redakcji: 
redakcja@atlas.com.pl 

powiednie wstępne formowanie 
głazów jeszcze przed ich monta-
żem. Większość prac wykonywa-
nych było ręcznie. Następną trudną 
rzeczą było utrzymanie czystości 
kamienia, który mimo użycia półsu-
chej mieszanki potrafi ł się czasem 
nieźle, przy kilkukrotnym układaniu 
i spoinowaniu, ubrudzić. No ale od 
czego jest ATLAS Szop. Dodatko-
wo ze względu na użycie w base-
nie słonej wody zaimpregnowałem 
spoiny ATLASEM Delfi n. Pomijając 
więc kwestie podstawowego do-
świadczenia i  umiejętności mu-
rarskich, każdy kto ma chęci i od-
wagę, może taki basen wykonać. 
Jedyną barierą może być tylko i wy-
łącznie wyobraźnia. Pamiętajcie, 
że najpiękniej wykonany basen nie 
spełni swojego zadania, jakim jest 
przyjemność pływania, jeśli pod-
czas prac okładzinowych zostanie 
uszkodzona folia. 

Paweł Małczyk: 
„Następną trudną rzeczą było 
utrzymanie czystości kamienia 
który mimo użycia półsuchej 
mieszanki potrafił się czasem 
nieźle, przy kilkukrotnym 
układaniu i spoinowaniu, 
ubrudzić. No ale od czego 
jest skoncentrowany środek 
do usuwania zabrudzeń 
cementowych i wapiennych 
ATLAS Szop”.

PARTNER DZIAŁU POLECA 
NOWE TARCZE TVH DO CIĘCIA NA MOKRO I NA SUCHO

9
PUNKTÓW
PROGRAMU 
FACHOWIEC

2,70 ZŁ
NAWET DO

PUNKTÓW

NOWE TARCZE TVH DO CIĘCIA NA MOKRO
Zastosowanie: do szybkiego cięcia na mokro wszystkich twardych 
materiałów – gresu porcelanowego, granitu, łupków, kwarcytów i betonu 
dojrzałego.

Właściwości:
  tarcza z diamentem spiekanym, zgrzewanym laserowo, 
  dodatkowa obejma wzmacniająca stalowy korpus tarczy, 
  tylko do cięć prostych (niezalecana do cięć ukośnych), 
  wysokość obrzeża 10 mm, średnica otworu 25,4 mm, szybkość ob-
wodowa max. 80 m/s.

NOWE TARCZE TVH DO CIĘCIA NA SUCHO
Zastosowanie: do szybkiego cięcia na sucho wszystkich twardych ma-
teriałów – gresu porcelanowego, granitu, łupków, kwarcytów i betonu 
dojrzałego.

Właściwości:
  tarcza z diamentem spiekanym zgrzewanym laserowo, 
  dodatkowa obejma wzmacniająca stalowy korpus tarczy,  
  do cięć prostych przy użyciu szlifi erki – nie zaleca się do cięć ukośnych, 
  wysokość obrzeża 10 mm, średnica otworu 22,2 mm, szybkość ob-
wodowa maks. 80 m/s.
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Łukasz Chodacki (nick na portalu www.atlasfachowca.pl: 
lukaszi)

Inwestycja: aranżacja łazienki w stylu antycznym w nowo wybu-
dowanym domu jednorodzinnym 

Termin realizacji: lipiec 2009 r.

Wykorzystane materiały: ATLAS Uni-Grunt, wodoszczelna folia 
elastyczna ATLAS Woder E, klej odkształcalny S1 ATLAS Plus Mega, 
bloczki, płyta budowlana

Opis realizacji: jeszcze zanim przystąpiłem do swojego zadania, 
w łazience o metrażu ścian 26 m2 i posadzki 12 m2, już wcześniej 
zostały przygotowane instalacje hydrauliczna i elektryczna oraz wy-
konane zostały tynki i wylewka. Zakres moich prac polegał na po-
łożeniu glazury, wykonaniu zabudowy nad umywalką, półki wokół 
wanny, stopnia i obudowy wanny. W pierwszej kolejności został wy-
tyczony okrąg pod wannę i wymurowany stopień z podcięciem na 
led. Stopień został wymurowany z odpowiednio przyciętych blocz-
ków, aby wyprofi lować koło. Przy wycinaniu płytek na półokrągło nie 
korzystałem z żadnych profesjonalnych maszyn – robiłem to własno-
ręcznie. Płytki, jak i mozaika na narożnikach zostały przycięte pod 
kątem 45º. Obudowa wanny została wykonywana z płyty budow-
lanej. Ta podzielona została na jednakowe odcinki, odpowiednio 
wyprofi lowana i  usztywniona. Dzięki temu, w  razie awarii wanny, 
będzie można ją swobodnie odsunąć.

Największa trudność: wykonanie półki wokół wanny. Ze względu 
na ograniczony dostęp do miejsca, w którym miała się znajdować, 

Chcesz zobaczyć więcej zdjęć tej realizacji? 
Zeskanuj kod lub wejdź na: atlasfachowca.pl/galeria/
styl-antyczny

Chcesz pokazać nam swoją pracę? Napisz do redakcji: 
redakcja@atlas.com.pl 

Partner działu – fi rma RUBI – ufundowała dla dwóch 
fachowców tarcze do cięcia na mokro i na sucho VIPER RUBI

Realizacje fachowcówGALERIE MISTRZÓW

półka została wykonana i  obło-
żona w  innym pomieszczeniu 
w  dwóch elementach, a  na-
stępnie zamontowana na fi lar-
kach i dodatkowo zamocowana 
w  dwóch miejscach do ściany. 
Z racji tego, że płytki na posadz-
ce musiałem delikatnie podnieść, 
aby uzyskać równą powierzchnię 
z  parkietem, po raz kolejny się-
gnąłem po klej ATLAS Plus Mega. 
Jest to klej grubowarstwowy, sa-
morozpływny. Znacznie ułatwia 
poziomowanie płytek zwłaszcza 
o  dużych rozmiarach, a  co za 
tym idzie przyspiesza prace. Do-
datkowo zaobserwowałem, że 
klej ten nie ma skurczu podczas 
wiązania i  nie powoduje tzw. 
wciągania płytek. Śmiało mogę 
polecić go przy takich inwesty-
cjach.

Łukasz Chodacki 

Łukasz Chodacki: „Płytki na 
posadzce musiałem delikatnie 
podnieść, aby uzyskać równą 
powierzchnię z parkietem, 
po raz kolejny sięgnąłem po 
klej ATLAS Plus Mega. Jest 
to klej grubowarstwowy, 
samorozpływny. Znacznie 
ułatwia poziomowanie 
płytek zwłaszcza o dużych 
rozmiarach a co za tym idzie 
przyspiesza prace. Dodat-
kowo zaobserwowałem, że 
klej ten nie ma skurczu pod-
czas wiązania i nie powoduje 
tzw. wciągania płytek. Śmiało 
mogę polecić ten klej na takie 
inwestycje”.

6
PUNKTÓW
PROGRAMU 
FACHOWIEC

1,80 ZŁ
NAWET DO
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Klinkier RYNEK

WYKWITY NA MURACH  
z cegieł klinkierowych

Zagadnienie wykwitów (nalotów) na murach z cegieł klinkierowych nie jest oczywiście zjawiskiem 
nowym, ale wciąż jest wiele pytań od inwestorów czy wykonawców. W niniejszym artykule, 

nie wchodząc w szczegółową analizę chemiczną przyczyn powstawania nalotów, postaram się 
przybliżyć to zjawisko i zaproponować praktyczne rady.

Zjawisko powstawania wykwitów jest zjawiskiem naturalnym 
i dotyczy każdego muru, nie tylko murów z cegieł klinkierowych. 
Występuje ono również na różnego typu nawierzchniach, np. 
z kostki betonowej. Powstawanie wykwitów, w największym 

uproszczeniu,  polega na rozpuszczeniu w wodzie związków chemicz-
nych (najczęściej soli) znajdujących się w murze i przetransportowaniu 
ich na powierzchnię muru, a następnie – po odparowaniu wody – osa-
dzeniu ich na powierzchni muru w postaci nalotów. Naloty te mają 
najczęściej kolor biały, ale znane są także przypadki innych kolorów, np. 
żółtych czy szarych. Zidentyfi kowano kilkanaście związków chemicz-
nych mogących powodować wysolenia na murach klinkierowych. Są to 
głównie siarczany i węglany: wapnia, sodu, potasu oraz chlorki sodu 
i potasu. Wykwity mogą również występować w postaci oleistych plam, 
tzw. kręgów Newtona. 

Grzegorz 
Sudoł
Wienerberger 
Ceramika Budowlana 

SKĄD BIORĄ SIĘ WYKWITY?
Aby na murach z cegieł klinkierowych mogły powstać wykwity, nie-
zbędne jest spełnienie następujących warunków:

  w murze muszą występować związki rozpuszczalne w wodzie (naj-
częściej sole),

  mur musi zawierać wystarczająco dużą ilość wody, aby utworzyć 
roztwór soli,

  musi istnieć różnica wilgotności (temperatury) pomiędzy wnętrzem 
a powierzchnią zewnętrzną muru,

  struktura porów w murze musi być otwarta, aby była możliwość 
transportu soli rozpuszczonych w wodzie na powierzchnię muru, 
gdzie występuje ich krystalizacja i powstaje nalot.

Zaprawa 
Murarska do 
Klinkieru ATLAS 

  wysoce odporna na 
powstawanie wykwitów 
dzięki obecności trasu

  zawiera kruszywo poddane 
dokładnemu procesowi 
fi ltracji

  kolorystyka odporna na 
promieniowanie UV

3
PUNKTY

PROGRAMU 
FACHOWIEC

0,90 ZŁ
NAWET DO

Fot. 1. Zwykle wykwity powstają, gdy w murze znajdują się sole
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KlinkierRYNEK

KIEDY POWSTAJA WYKWITY?
Usuwanie wykwitów nie jest procesem łatwym. Zanim do niego 

przystąpimy, musimy przeanalizować konkretny przypadek:

Fot. 2. Jedną z przyczyn nalotów są różnice temperatur i wilgotności 
wewnątrz i na zewnątrz muru

Wszystkie powyższe warunki muszą występować jednocześnie. Dla-
tego też w warunkach suchych w zasadzie nie występują wykwity, 
np. w  murach wewnętrznych. Najczęściej jednak mury z  cegieł 
klinkierowych to mury zewnętrzne, które narażone są na łączne 
występowanie powyższych warunków umożliwiających występowa-
nie wykwitów. W  praktyce nie możemy ich całkowicie wyelimino-
wać, możemy jedynie w  rozsądny sposób je ograniczyć, przez co 
zmniejszyć ryzyko występowania wykwitów.

Ilość wilgoci w murze możemy ograniczyć głównie dzięki prawidło-
wemu wykonawstwu oraz dobremu rozwiązaniu detali architekto-
nicznych. Nie wyeliminujemy również soli zawartych w niewielkich 
ilościach w materiałach budowlanych i w wodzie. Na ilość soli 
w murach klinkierowych ma również wpływ zanieczyszczone środo-
wisko, np. kwaśne deszcze. Ważne są również właściwe materiały 
oraz prawidłowe wykonawstwo.

USUWANIE WYKWITÓW
Decydując się na usuwanie wykwitów, należy zachować spokój 
i rozwagę, ponieważ nieumiejętne podejście do tego tematu może 
w ekstremalnym przypadku pogorszyć sytuację.

10 sposobów, 
aby uniknąć wykwitów:

1 23 4
5252 4
5
41. WŁAŚCIWE ZABEZPIECZENIE MURU 

– w czasie przerw w murowaniu lub przez kilka dni po 
zakończeniu prac należy przykrywać mur, aby zabezpieczyć 
go przed bezpośrednim działaniem deszczu (również przed 
zbyt szybkim wysychaniem przy dużym nasłonecznieniu). 

Należy to robić w przemyślany sposób, zapewniający 
cyrkulację powietrza. Szczelne „ostreczowanie” muru 

będzie powodowało brak możliwości wysychania muru. 
Bardzo ważne jest, aby woda nie dostała się do drążeń 

cegieł, co może spowodować znaczne zamoczenie muru 
i w konsekwencji, podczas wysychania muru, intensywny 

transport wilgoci i związków rozpuszczalnych w wodzie na 
zewnątrz muru.

2. PRAWIDŁOWA WENTYLACJA MURU 
– mur elewacyjny należy odpowiednio 

wentylować (stosować szczelinę 
wentylacyjną oraz otwory wentylacyjne).

3. WŁAŚCIWE MUROWANIE 
– na poziomej izolacji przeciwwilgociowej, 

aby uniknąć podciągania kapilarnego wilgoci 
do muru. Murować na możliwie pełne 
spoiny, choć kilkumilimetrowe cofnięcie 
spoiny nie powinno mieć negatywnego 

wpływu. 

4. PRAWIDŁOWE 
ROZWIĄZANIE DETALI 
ARCHITEKTONICZNYCH 

– tak aby odprowadzana woda 
nie powodowała zamaczania 

muru.

5. WŁAŚCIWY DOBÓR 
CEGIEŁ KLINKIEROWYCH 

– cegły klinkierowe 
produkowane przez wiodących 
producentów bardzo rzadko są 

źródłem wykwitów.

Zanim przystąpimy do usuwania wykwitów, w pierwszej kolejności 
musimy zastanowić się nad przyczyną ich powstania i przyczynę tę 
usunąć – jeśli to oczywiście możliwe. Jeżeli np. przyczyną jest lokal-
ne zamakanie muru spowodowane złym odprowadzeniem wody 
deszczowej z dachu, to najpierw musimy je poprawić. W przeciw-
nym przypadku wykwity powstaną ponownie. Najczęściej jednak nie 
znamy dokładnej przyczyny powstania wykwitu. 

Jeżeli wykwit powstał do 1-1,5 roku od wykonania 
muru, to jest on najprawdopodobniej związany z od-
parowywaniem wilgoci technologicznej z muru – na-
leży poczekać, ponieważ zazwyczaj wykwit taki sam 
zniknie.

Jeżeli wykwit powstał w późniejszym okresie, ale jest 
związany ze zwiększoną wilgotnością muru na wiosnę 
czy jesienią, to taki wykwit może mieć charakter okre-
sowy i jest szansa, że sam zniknie.

 Jeżeli jednak wykwit utrzymuje się przez cały rok, nie-
zależnie od wilgotności powietrza, wówczas możemy 
przystąpić do usuwania wykwitów, ale należy trakto-
wać to jako ostateczność.

DO 1,5 ROKU

SEZONOWO

POWYŻEJ 1,5 ROKU (CAŁY ROK)
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W przypadku wykwitów w postaci oleistych plam, czyli tzw. kręgów 
Newtona, możemy stosować jedynie specjalistyczne środki do czysz-
czenia klinkieru, ponieważ wykwit ten występuje pod powierzchnią, 
pod wierzchnią warstwą cegieł, np. pod angobą*, i nie ma możli-
wości usunięcia go w sposób mechaniczny.

Klinkier RYNEK

*Angoba – powłoka z białej lub barwionej glinki, którą powleka się wyroby ceramiczne  przed wypaleniem. Po wypaleniu uzyskujemy po-
wierzchnię matową

Fot. 3. Wykwity mogą występować w postaci oleistych plam zwa-
nych kręgami Newtona. Mogą przybierać różne kolory, najczęściej 
są jednak białe. Próbę ich wyczyszczenia najlepiej przeprowadzić 
na małym fragmencie muru

reklama

Usuwanie wykwitów nie jest procesem łatwym. Zanim do niego przy-
stąpimy, musimy przeanalizować konkretny przypadek. Usuwanie 
wykwitów należy przeprowadzić, gdy mur jest suchy, najlepiej latem, 
podczas słonecznej pogody. W pierwszej kolejności wykwit możemy 
spróbować usunąć za pomocą twardej szczotki; należy tak dobrać 
jej twardość, aby usuwała ona naloty, ale nie uszkadzała lica cegieł. 
Najpierw czyścimy mur szczotką na sucho, tak aby usunąć możliwie 
dużo wykwitów. Następnie pozostałą część nalotów usuwamy czy-
stą wodą, za pomocą czystej gąbki lub szmatki, zwracając uwagę, 
aby nie wcierać wykwitów w mur. Jeżeli nalot nie jest rozpuszczalny 
w wodzie, to wówczas musimy zastosować specjalne środki che-
miczne do usuwania wykwitów, dostępne w hurtowniach materia-
łów budowlanych. Należy je stosować zgodnie z instrukcją producen-
ta – warto najpierw spróbować czyszczenia rozcieńczonym środkiem, 
ale jeśli to nie pomaga – zastosować koncentrat. Bardzo ważną rzeczą 
jest, aby niezależnie od rodzaju zastosowanego środka chemicznego 
zawsze wykonać próbę czyszczenia na małej powierzchni, np. jednej 
cegle, by sprawdzić, czy dany środek lub jego stężenie nie powoduje 
przebarwień czyszczonych cegieł.

6 8910777
6. WŁAŚCIWE SKŁADOWANIE CEGIEŁ 

– na paletach i ofoliowane. Nie należy 
umieszczać cegieł na gruncie, ponieważ 

może dojść do zanieczyszczenia cegieł solami 
mineralnymi bezpośrednio z gruntu.

7. STOSOWANIE GOTOWYCH 
ZAPRAW DO MUROWANIA 

Z DODATKIEM TRASU 
– tras wiąże wolne wapno, co ogranicza 
powstawanie w zaprawie soli wapnia. 

8. STOSOWANIE 
ODPOWIEDNIEGO 

RODZAJU ZAPRAWY 
– w zależności od nasiąkliwości 

cegieł.

9. WŁAŚCIWE PRZYGOTOWANIE 
GOTOWEJ ZAPRAWY 

– do zaprawy nie należy dodawać 
większej ilości wody, niż przewiduje 
producent – informacja zawarta jest 

zawsze na opakowaniu. Należy unikać 
dodawania do zapraw środków 

przeciwmrozowych, które najczęściej są 
solami. 

10. WŁAŚCIWE SPOINOWANIE 
– nie należy zalewać słupków lub murków 

mieszanką betonową. Potraktowanie 
konstrukcji z cegieł jako szalunku traconego 

i zalanie go mieszanką betonową 
spowoduje wprowadzenie do muru dużych 

ilości soli i wilgoci.

Spoinowanie murów poprzez rozcieranie 
jej na całej powierzchni spowoduje 
zabrudzenie cegieł i w przypadku 

cegieł strukturyzowanych czy ręcznie 
formowanych może okazać się niemożliwe 

do wyczyszczenia. Spoinujemy zaprawą 
o konsystencji „mokrej ziemi” jedynie spoiny.

Zapisz się na 

Skontaktuj się z Doradcą Handlowym ATLAS, 
aby uzyskać dokładne informacje o terminie 
i miejscu szkolenia (wybranej hurtowni) 

Listę hurtowni przeprowadzających szkolenie oraz kontakt do doradcy z Twojego regionu 
znajdziesz także pod adresem: www.atlasfachowca.pl/wienerberger 

z murowania klinkieru 

Zapisz się na 

szkolenie



Program FachowiecRYNEK

Z KARTĄ  
zyskujesz

Karta „Programu Fachowiec” ATLASA wygrała prestiżowy konkurs na najlepszą polską kartę 
lojalnościową w 2014 r.!  Zobacz korzyści z jej posiadania.    

Karta „Programu Fachowiec” to pierwsza karta na krajo-
wym rynku pozwalająca fachowcom wymieniać punkty na 
pieniądze. Karta została doceniona i nagrodzona za pomy-
słowość, funkcjonalność i projekt grafi czny. 

Karta „Programu Fachowiec” zapewnia swobodę wykorzystania 
punktów zgromadzonych w  programie lojalnościowym. Punkty, 
które przez fachowców są wycinane z opakowań produktów ATLA-
SA, DOLINY NIDY, IZOHANA i  FOX Dekoratora, zamieniane są na 
środki pieniężne, które można dowolnie wykorzystywać: wypłaca-
jąc je w bankomatach, płacąc w punktach sprzedaży lub dokonując 
płatności internetowych. Wykonawcy nie ponoszą żadnych dodat-
kowych kosztów związanych z użytkowaniem karty.

Ewa 
Kubiak
Grupa ATLAS 

Dlaczego warto mieć kartę 
Programu Fachowiec?

• najwyższy przelicznik 
– 1 pkt to nawet 30 gr!

• 0 zł kosztów za wydanie karty

• 0 zł kosztów za utrzymanie karty

• pieniądze na koncie w ciągu 
maks. 3 dni roboczych!

• możliwość odliczenia VAT przy płatności kartą za narzędzia

• MEGArabaty w internetowych sklepach narzędziowych i u aż 120 partnerów mBANKU

CHcesz siĘ zapisaĆ do ProGramu? 
WejdŹ na: www.proGramFacHowiec.pL
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• 0 zł kosztów za wydanie karty

• 0 zł kosztów za utrzymanie karty



Program certyfi kacji fachowcówRYNEK

AUTORYZACJA    
   

Do Programu Certyfi kacji Fachowców ATLASA przystępuje coraz więcej z Was. To znaczy, że 
doceniacie korzyści płynące z bycia Autoryzowanym lub Licencjonowanym Fachowcem. O tym, 

dlaczego warto nim zostać, opowiedzą Wam dwaj wykonawcy, którzy trafi li do Programu w ostatnim 
czasie. 

Jakie ma pan doświadczenie zawodowe? Jakie prace głów-
nie pan wykonuje?

Nie będę oryginalny – w branży obracałem się od dziecka – oj-
ciec prowadził fi rmę budowlaną w Augustowie. Wszystkie chwile 
spędzałem u niego w pracy. Dzięki temu mam świadomość, jak 
zmieniły się budownictwo, technologie, materiały, oczekiwana 
jakość od czasów poprzedniego ustroju. W  rezultacie skończy-
łem technikum budowlane i  zostałem technikiem urządzeń sa-
nitarnych. Później, dla własnego rozwoju, zostałem na chwilę 
humanistą – studiowałem politologię na UW. Potem zająłem się 
telekomunikacją, sieciami inteligentnymi oraz radiowymi sieciami 
telekomunikacyjnymi. Od 2007 roku prowadzę własną fi rmę bu-
dowlaną, wyspecjalizowaną w usługach dla klientów indywidual-
nych. Za wszelką cenę chciałem uchronić się od sezonowości oraz 
jednej specjalizacji budowlanej, toteż wykonuję nie tylko domy 
jednorodzinne od a  do z, ale także świadczę usługi remonto-

wo-wykończeniowe. Wykonuję nawet obiekty 
małej architektury, bruki czy budynki go-

spodarcze. Poza dyplomem technika po-
siadam obie Autoryzacje Atlasa, szkolenie 
wysokościowe, uprawnienia SEP, szkolenia 
Aquatherm oraz kurs wykonywania posa-
dzek epoksydowych.

Skąd się pan dowiedział o systemie Au-
toryzacji (przez Program Fachowiec, 

internet, gazetę, przez kolegów)?

Bardzo miłą niespodzianką było 
pojawienie się punktów lojalno-
ściowych na opakowaniach pro-

duktów ATLASA – od tego zaczęła się moja głębsza przygoda 
z tą marką. Najpierw zarejestrowałem się w programie lojalno-
ściowym, zacząłem zbierać punkty. Później trafiłem na portal 
www.atlasfachowca.pl, gdzie pojawił się temat Autoryzacji. Do 
podejścia do egzaminu dojrzewałem bardzo długo. Dopiero te-
raz, po kilku latach pracy na własny rachunek, mogłem w pełni 
docenić korzyści Programu i uzyskać odpowiednią ocenę z eg-
zaminu. Z  drugiej strony, teraz trochę żałuję, że nie zrobiłem 
tego wcześniej, bo mając tę wiedzę, mógłbym już poprzednio 
stosować ją w pełni w moich realizacjach – z korzyścią dla siebie 
i klientów. 

Najpierw przeszedł pan szkolenie poświęcone termoizola-
cji. Co spowodowało, że przystąpił pan do kolejnego szko-
lenia – na Certyfi kowanego Glazurnika?

Po pierwszym dwudniowym szkoleniu z  termoizolacji byłem 
uskrzydlony, pełen wiedzy, energii i  materiałów otrzymanych 
od fi rmy ATLAS. Postanowiłem, że jeśli będzie tylko taka moż-
liwość, wezmę udział w  szkoleniu z glazurnictwa, zwłaszcza że 
nieskromnie uważam się za dobrego glazurnika. Zostałem mile 
zaskoczony wsparciem, jakie ATLAS oferuje swoim autoryzowa-
nym wykonawcom – polisą OC i  wsparciem materialnym, jak 
siatki osłonowe na rusztowania, banner, naklejki na samochód, 
odzież robocza.

Jak ocenia pan polisy OC: glazurniczą i termoizolerską?

Na pewno dają mi poczucie bezpieczeństwa. Gdy w grę wchodzi 
większa realizacja, a  co za tym idzie – większe ryzyko, dobrze 
jest mieć takie zabezpieczenie. Każdy, nawet najlepszy fachowiec, 
może mieć zły dzień lub po prostu pecha. Nie myślę wtedy, co 
może mi się zdarzyć, a skupiam się na tym, co najbardziej lubię 
– czyli na pracy. Dobre jest też to, że zbierając punkty, można 
corocznie odnawiać i autoryzację, i polisę. 

Czy Certyfi kacja dała panu już jakieś korzyści?

Jestem bardziej wiarygodną osobą – klienci odbierają bardzo po-
zytywnie informacje o  Autoryzacji. Mogłem także uczestniczyć 
w targach INTERBUD na stoisku ATLAS, gdzie miałem okazję wy-
mienić się doświadczeniami z kolegami, porozmawiać z klientami 
i przedstawić swoją ofertę. 

dowlaną, wyspecjalizowaną w usługach dla klientów indywidual-
nych. Za wszelką cenę chciałem uchronić się od sezonowości oraz 
jednej specjalizacji budowlanej, toteż wykonuję nie tylko domy 
jednorodzinne od a  do z, ale także świadczę usługi remonto-

wo-wykończeniowe. Wykonuję nawet obiekty 
małej architektury, bruki czy budynki go-

spodarcze. Poza dyplomem technika po-
siadam obie Autoryzacje Atlasa, szkolenie 
wysokościowe, uprawnienia SEP, szkolenia 
Aquatherm oraz kurs wykonywania posa-
dzek epoksydowych.

Skąd się pan dowiedział o 
toryzacji (przez Program Fachowiec, 

internet, gazetę, przez kolegów)?

Bardzo miłą niespodzianką było 
pojawienie się punktów lojalno-
ściowych na opakowaniach pro-

Józef Karbowski, Autoryzowany Glazurnik ATLAS, 
Autoryzowany Termoizoler ATLAS 

Anetta 
Uznańska
Grupa ATLAS
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ZAPISZ SIĘ NA SZKOLENIE I ZDOBĄDŹ 
AUTORYZACJĘ – AUTORYZACJE@ATLAS.COM.PL 
MASZ PYTANIA? SKONTAKTUJ SIĘ: 42 631 89 38

PROGRAM
CERTYFIKACJI
FACHOWCÓW

CERTYFIKAT 
potwierdzający 

kwalifi kacje fachowca

WYRÓŻNIENIE na portalu 
www.atlasfachowca.pl 

i najwyższe pozycjonowanie 
w wyszukiwarce dla 

klientów

Bezpłatna polisa OC 
na 4 MLN ZŁ

Możliwość skorzystania 
z usług ZEWNĘTRZNEJ 

FIRMY KSIĘGOWEJ 
w promocyjnej cenie 

PROMOCJA na stronie 
internetowej ATLASA

PRYWATNA OPIEKA 
MEDYCZNA na 

preferencyjnych warunkach 
cenowych dla fachowców 

i ich rodzinWejście do strefy VIP 
Programu Fachowiec 
i KORZYSTNIEJSZY 

PRZELICZNIK punktów na 
złotówki

MATERIAŁY PROMOCYJNE 
– wizytówki, koszulki, 

strona internetowa, naklejki, 
siatki osłonowe

Program certyfi kacji fachowców RYNEK

Ile czasu jest pan w Programie Autoryzacji?

W Programie Autoryzacji jestem od 27 stycznia bieżącego roku.

Co skłoniło pana do przystąpienia do Programu Autory-
zacji?

Od ok. 2 lat jestem regularnym uczestnikiem szkoleń dla pracow-
ników fi zycznych oraz właścicieli fi rm organizowanych przez fi r-
mę ATLAS. Tam dowiedziałem się od osoby prowadzącej szkolenie 
o możliwości zdobycia uprawnień licencjonowanego i autoryzo-
wanego glazurnika fi rmy ATLAS. Ponieważ zależy mi na pozyski-
waniu nowych klientów, budowaniu coraz większego zaufania do 
mojej osoby i jakości moich usług, postanowiłem przystąpić naj-
pierw do egzaminu na licencjonowanego glazurnika, a w obec-
nym roku uzyskałem tytuł Autoryzowanego Glazurnika ATLAS.

Piotr Śladowski, Autoryzowany Glazurnik ATLAS 
tel. 501 274 429. 

Jak Certyfi kacja pomogła panu w rozwoju fi rmy? 

Pomogła wiele razy. Na przykład starając się o  dofi nansowanie 
mojej działalności z funduszy UE, sam fakt, że w tym czasie sta-
rałem się o certyfi katy fi rmy ATLAS, od razu podniósł moją wia-
rygodność jako osoby, która inwestuje w rozwój swoich umiejęt-
ności, a tym samym będzie fi rmą, która będzie zdobywać nowych 
i, co najważniejsze, zadowolonych z usług klientów. Myślę, że to 
był jeden z  czynników, które pomogły mi dostać dotację. Jakiś 
czas temu otrzymałem propozycję od sieci Leroy Merlin na świad-
czenie im usług budowlanych. Warun-
kiem koniecznym wobec mnie, jako 
wykonawcy, było posiadanie polisy 
OC na wykonywane usługi. Wraz ze 
zdobyciem autoryzacji automatycz-
nie stałem się posiadaczem takiej 
polisy. Dziś jestem w  przededniu 
podpisania umowy, która zagwaran-
tuje mi bardzo korzystną dla mnie 
pracę. Myślę, że w  mojej karierze 
zawodowej AUTORYZACJA po-
może mi jeszcze nie raz.

Od ok. 2 lat jestem regularnym 
uczestnikiem szkoleń dla 
pracowników fi zycznych oraz 
właścicieli fi rm organizowanych 
przez fi rmę ATLAS.

KORZYŚCI Z PRZYSTĄPIENIA 
DO PROGRAMU 

CERTYFIKACJI FACHOWCÓW
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Sezon trwa, więc zapraszam na Portal! To tutaj znajdziesz wiedzę o nowościach, 
najnowszych rozwiązaniach, pomysłach i trendach, to  tutaj możesz o wszystko 
zapytać zarówno ekspertów jak i kolegów z branży, więc bądź na bieżąco 
i odwiedzaj AF każdego dnia!

Z ŻYCIA PORTALU

Aleksandra 
Krzesimowska
ATLAS

KONKURSY, ANKIETY    i SONDY

SZKOLENIA BRANŻOWE    SPOTKANIA NA ŻYWO

W tym roku zaplanowaliśmy więcej niż dotychczas poszerzających 
wiedzę i angażujących akcji, ciekawsze konkursy i cenne nagrody. 
Mieliśmy już kolejne konkursy Bazy Wiedzy, sportowe zabawy 
związane ze skokami narciarskimi i szybkie pytania. 
Poza tym konkursy fotogra�czne i na najlepsze realizacje. 
Z inicjatywy moderatora, Czarka (CezarPion) odbył się również 
konkurs NORWESKA PRZYGODA, w której trzeba było wykazać się 
inicjatywą i wiedzą merytoryczną. A zaczęło się tak ….

„Stawiam przelot Polska-Norwegia, Norwegia-Polska, odbieram z 
lotniska, zapewniam pobyt  kilkudniowy, wikt, opierunek i atrakcje. 
Dodatkowo Zwycięzca zostanie wyposażony na tą podróż i "ubrany" 
dzięki życzliwości Atlasa, nasza Redaktorka przygotowała 
już dwie strony w magazynie na fotoreportaż z norweskiej przygody 
integracyjnej. Również na forum AF nie obejdzie się to bez echa.” 
(Cezary Kitliński, CezarPion)

Jeśli wraz z nadejściem wiosny nabrałeś 
ochoty i energii, by odświeżyć swoją wiedzę 
fachową, poznać nowe technologie 
i materiały, to nic prostszego, bo teraz ATLAS 
oferuje więcej szkoleń i możliwości, więc 
śledź portalowy kalendarz, zapisuj się na 
szkolenia branżowe i poszerzaj swoją wiedzę! 

W tym roku działamy m.in. z takimi tematami: 
Łazienki, Podkłady i posadzki, Gładzie, 
Gipsy, Farby, Zaprawa Murarska do Klinkie-
ru, Systemy Tarasowe i Ocieplenia oraz 
oczywiście ze Szkoleniami Certy�kacyjnymi 
ATLAS.

Dodatkowo fachowcy umawiają się na 
wspólne wędkowanie, piknikowanie. 
Trwają m.in. zapisy na coroczny piknik 
szkoleniowo-wędkarski w Lubaszu.

SZKOLENIA BRANŻOWE

TYDZIEŃ   Z EKSPERTEM

Nie masz jeszcze konta? Wpisz www.atlasfachowca.pl/rejestracja i zarejestruj się już dziś!

Kontakt: tel. 796 900 706 (pon - pt w godz. 9.00 - 17.00), e-mail: kontakt@atlasfachowca.pl

Format „Tygodnia z ekspertem” sprawdził się! Specjaliści , którym zadajecie pytania na forum portalu www.atlasfachowca.pl, nigdy się 
nie nudzą i mają pełne ręce roboty! Dzięki Waszemu zaangażowaniu i żądzy wiedzy kontynuujemy cykl spotkań z ekspertami! 

  

 

UWAGA –Artur Aneszko jest naszym portalowym ekspertem. W każdej chwili możecie zadać mu pytania związane z tematyką basenów, 
posadzek epoksydowych czy izolacji, wchodząc w zakładkę ZAPYTAJ EKSPERTA, o której więcej możecie poczytać na stronie 64 i 65. 

11-17 maja 
PRODUCENT PŁYTEK CERAMICZNYCH 
– Dagmara Sierańska 

Dowiesz się więcej: 
Co to jest rekty�kacja i kalibracja płytek?
Czy różni się gres szkliwiony od nieszkliwionego?
Jakie płytki ceramiczne są obecnie najpopularniejsze?

8-14 czerwca 
HYDRAULIK, INSTALATOR WOD-KAN 
– Michał Rykało

Dowiesz się więcej:
Jak prawidłowo rozplanować położenie sanitariatów?
Jak wykonać prawidłowo ogrzewanie podłogowe? 
Jakie oświetlenie stosować w pomieszczeniach 
mokrych – hermetyczne czy nie? 

Użytkowników portalu www.atlasfachowca.pl zapraszamy do poszerzania wiedzy i dyskusji z ekspertami różnych specjalizacji. 

W najbliższym czasie w tygodniu z ekspertem czekają: 

PAMIĘTAJ - Aby wziąć udział w dyskusji, musisz zarejestrować się na portalu www.atlasfachowca.pl.

Za nami TYDZIEŃ Z EKSPERTEM - IZOLACJE 
BITUMICZNE, DACHY, BASENY, RENOWACJE. 
Artur Aneszko – specjalista z �rmy 
IZOHAN, odpowiadał na pytania związane 
np. z izolacjami bitumicznymi dyspersyjnymi 
i rozpuszczalnikowymi, basenami, tarasami 
w systemie odwróconym, posadzkami żywicznymi 
czy renowacją fundamentów.

Dodatkowo, w portalowej „Bazie Wiedzy” pojawiły się 
dostępne dla wszystkich (nie wymagające logowania) 
artykuły związane z tematyką izolacji: 
„Taras zielony” czy „Specy�ka izolacji basenowych” 

Kolejny był 
TYDZIEŃ Z EKSPERTEM – DREWNO. 
Na Wasze pytania związane z rodzajami drewna, 
technologią pracy czy konserwacją 
tego materiału odpowiadał Ryszard Drab 
związany z Ogólnopolskim Stowarzyszeniem 
Parkieciarzy. 

UWAGA - Jeśli interesuje Was ta tematyka, to zapraszamy na forum oraz do „Bazy Wiedzy”. Znajdziecie tam artykuły związane 
z zagadnieniami z zakresu drewna i porady omawiające problemy wykonawcze z tym materiałem (np. „Jak prawidłowo szlifować 
podłogi drewniane” czy  „Przyczyny powstawania szczelin w podłogach drewnianych”)

TYDZIEŃ Z EKSPERTEM - HARMONOGRAM
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nie nudzą i mają pełne ręce roboty! Dzięki Waszemu zaangażowaniu i żądzy wiedzy kontynuujemy cykl spotkań z ekspertami! 

  

 

UWAGA –Artur Aneszko jest naszym portalowym ekspertem. W każdej chwili możecie zadać mu pytania związane z tematyką basenów, 
posadzek epoksydowych czy izolacji, wchodząc w zakładkę ZAPYTAJ EKSPERTA, o której więcej możecie poczytać na stronie 64 i 65. 

11-17 maja 
PRODUCENT PŁYTEK CERAMICZNYCH 
– Dagmara Sierańska 

Dowiesz się więcej: 
Co to jest rekty�kacja i kalibracja płytek?
Czy różni się gres szkliwiony od nieszkliwionego?
Jakie płytki ceramiczne są obecnie najpopularniejsze?

  

8-14 czerwca 
HYDRAULIK, INSTALATOR WOD-KAN 
– Michał Rykało

Dowiesz się więcej:
Jak prawidłowo rozplanować położenie sanitariatów?
Jak wykonać prawidłowo ogrzewanie podłogowe? 
Jakie oświetlenie stosować w pomieszczeniach 
mokrych – hermetyczne czy nie? 

Użytkowników portalu www.atlasfachowca.pl zapraszamy do poszerzania wiedzy i dyskusji z ekspertami różnych specjalizacji. 

W najbliższym czasie w tygodniu z ekspertem czekają: 

PAMIĘTAJ - Aby wziąć udział w dyskusji, musisz zarejestrować się na portalu www.atlasfachowca.pl.

Za nami TYDZIEŃ Z EKSPERTEM - IZOLACJE 
BITUMICZNE, DACHY, BASENY, RENOWACJE. 
Artur Aneszko – specjalista z �rmy 
IZOHAN, odpowiadał na pytania związane 
np. z izolacjami bitumicznymi dyspersyjnymi 
i rozpuszczalnikowymi, basenami, tarasami 
w systemie odwróconym, posadzkami żywicznymi 
czy renowacją fundamentów.

Dodatkowo, w portalowej „Bazie Wiedzy” pojawiły się 
dostępne dla wszystkich (nie wymagające logowania) 
artykuły związane z tematyką izolacji: 
„Taras zielony” czy „Specy�ka izolacji basenowych” 

Kolejny był 
TYDZIEŃ Z EKSPERTEM – DREWNO. 
Na Wasze pytania związane z rodzajami drewna, 
technologią pracy czy konserwacją 
tego materiału odpowiadał Ryszard Drab 
związany z Ogólnopolskim Stowarzyszeniem 
Parkieciarzy. 

UWAGA - Jeśli interesuje Was ta tematyka, to zapraszamy na forum oraz do „Bazy Wiedzy”. Znajdziecie tam artykuły związane 
z zagadnieniami z zakresu drewna i porady omawiające problemy wykonawcze z tym materiałem (np. „Jak prawidłowo szlifować 
podłogi drewniane” czy  „Przyczyny powstawania szczelin w podłogach drewnianych”)

TYDZIEŃ Z EKSPERTEM - HARMONOGRAM
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Relacje z targówRYNEK

Zima i  wiosna to intensywny targowy czas. Również dla producentów chemii budowlanej 
i wykonawców głodnych nowinek technologicznych i produktowych. ATLASA  na początku 2015 r. 

nie zabrakło na dwóch dużych imprezach – targach Interbud i Budmie. 

NA TARGACH    
z wykonawcami

INTERBUD, ŁÓDŹ, 27.2-01.3

Stoisko ATLASA przygotowane zostało pod hasłem „ATLAS 
wspiera fachowców”. Odwiedzający mieli okazję: 

 Poszerzyć swoją wiedzę na temat różnych rodzajów klejów, ich 
właściwości i prawidłowego doboru do rodzaju płytek. 

 Dowiedzieć się więcej o innych produktach – np. o białej akry-
lowej ekoFarbie oraz lateksowej optiFarbie i proFarbie i wyrobach 
dekoracyjnych Fox Dekorator. Aplikację tynków i  farb prezento-
wali szkoleniowcy ATLASA  wraz z wykonawcami – ambasadora-
mi marki, certyfi kowanymi glazurnikami i termoizolerami.  Była to 
dla nich okazja zaprezentowania swoich usług klientom, którzy 
planują remont czy budowę domu. 

 Zapoznać się z  Progra-
mem Fachowiec oraz ideą 
Programu Certyfi kacji Fa-
chowców. Certyfi katy au-
toryzowanych wykonaw-
ców posiada już prawie 
180 wykonawców w  kra-
ju. Więcej informacji o ko-
rzyściach programu znaj-
dziecie na stronie 54.

 Przetestować jedną z nowości produktowych ostatnich miesię-
cy – tynk do samodzielnego wykonywania ATLAS TRE. To pierwszy 
na rynku trójskładnikowy tynk mineralno-silikonowy przeznaczo-
ny do samodzielnego przygotowania i  barwienia. Opakowanie 
produktu zawiera składnik 
suchy – 2 worki 10 kg z tyn-
kiem mineralnym – oraz 
składnik mokry, w  formie 
rozcieńczalnika z  żywicą si-
likonową. Aby uzyskać go-
tową do aplikacji zaprawę 
tynkarską, wystarczy dodać 
barwnik i  wymieszać. Uzy-
skanie koloru nie wymaga 
użycia mieszalnika tynków 
w punktach dystrybucji. 

Małe czy duże?  Włodzimierz 
Krysiak, szkoleniowiec ATLAS, 

omawia różnice w klejeniu płytek 

małego i dużego formatu

Ekipa w dechę – od lewej 
Jan Andrzejewski, Piotr 
Matczak, Józef Karbowski 
i Jacek Blachowski – 
Certyfi kowani Wykonawcy 
ATLASA

Fuga epoksydowa? To 

naprawdę nic strasznego – 

przekonuje Jan Andrzejewski 

Jakość i funkcjonalność ATLAS TRE 
doceniło także jury konkursu Złoty 
Kask organizowanego przez targi. 
Jest to nagroda przyznawana 
przez Polską Izbę Przemysłowo-
Handlową Budownictwa 
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Relacje z targów RYNEK

BUDMA, POZNAŃ, 10-13.3

Na tegorocznej BUDMIE tradycyjnie fachowcy mogli uczestniczyć 
w dwóch ważnych dla wykonawców wydarzeniach. 
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Strefa Testów – tam  każdy fachowiec mógł własnoręcznie prze-
konać się o najważniejszych zaletach prezentowanych produktów. 
Na stoisku POMP Serwis wykonawcy mogli przetestować różne 
maszyny do malowania i nakładania gładzi czy tynków elewacyj-
nych natryskowo. ATLAS Rapid, tynk mineralny ATLAS CERMID 
ND, farba wewnętrzna biała OptiFarba – to produkty, które testo-
wali wykonawcy przy użyciu między innymi urządzeń fi rmy Graco. 

Na stoisku fi rmy wykonawców czekała niespodzianka – po wypeł-
nieniu odpowiedniego formularza można było wygrać  maszynę 
do malowania Easy Max II WP II Graco. Sprzęt trafi ł w ręce nasze-
go czytelnika – Piotra Niteckiego ze Skulska.

Na targach odbyły się Mistrzostwa Polski Glazurników orga-
nizowane przez Polskie Zrzeszenie Płytkarzy, które od wielu lat są 
motorem napędowym dla wielu glazurników, chcących udosko-
nalić warsztat glazurniczy. Potem ci medaliści wyznaczają trendy 
w jakości prac wykończeniowych. Nie mają sobie równych. W tym 
roku startowało 42 fi nalistów wyłonionych podczas 14 elimina-
cji, w których wzięło udział blisko 200 rzemieślników. Tematem 
pracy konkursowej był bardzo znany motyw artystyczny związa-
ny z włoskim renesansem. Sponsorem imprezy była m.in. Grupa 
ATLAS. 

Sprawdzi się czy nie? Łukasz 

Behrendt sprawdzający maszynę 

do natryskowego malowania

Sprzęt trafi ł w ręce 
naszego czytelnika – Piotra Niteckiego ze Skulska

Najlepsi z najlepszych. Zwycięzcy 

tegorocznych Mistrzostw ze 

sponsorami i przedstawicielami PZP 
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 Jarek Wiśniewski oraz 
Sławomir Marciniak pod okiem szkoleniowca z fi rmy Graco testują Easy MAX WP II Graco 

Oby się nie pomylić... Adam Wiśniewski 

podaje dane osobowe, by wziąć udział

w  konkursie 



Dochodzenie zapłatyMOJA FIRMA

KLIENT NIE PŁACI?    
Nie musisz iść do sądu

Wojna czy pokój? W lutowym wydaniu „ATLASA fachowca” (nr 1/2015) poruszaliśmy problem 
dochodzenia naszych roszczeń przed sądem. Nie wszyscy jednak wiedzą, że mamy do wykorzystania 

również inne sposoby na dogadanie się z klientem. Jakie?

Nie zawsze egzekucja należności drogą sądową przynosi 
oczekiwane efekty. W takich sytuacjach nie należy rozkładać 
rąk. Możemy bowiem skorzystać z całego wachlarza środ-
ków przewidzianych w przepisach kodeksu cywilnego. 

 ZMIANA WARUNKÓW
Jeżeli nie możemy wyegzekwować należności od naszego kontra-
henta w terminie, możemy podjąć – w porozumieniu z nim – inne 
działania:

 �odroczyć spłatę długu,
 �rozłożyć spłatę długu na raty,
 �częściowo umorzyć dług naszego kontrahenta, otrzymując spłatę 
pozostałej sumy.

To, którą metodę wybrać, zależy od okoliczności. Gdy dłużnik in-
formuje nas, że będzie w  stanie spłacić całość należności, ale np. 
w miesiąc po ustalonym terminie płatności, możemy rozważyć od-
roczenie spłaty długu. 

Przykład:
Glazurnik Paweł Kowalski wezwał Marię Nowak do zapła-
ty nieuregulowanego długu za wykafelkowanie balkonu. 
W odpowiedzi na to wezwanie Maria Nowak zadzwoniła 
do Pawła Kowalskiego, informując go, że zapomniała o na-
leżności i że będzie w stanie ją uregulować po otrzymaniu 
emerytury w następnym miesiącu. Paweł Kowalski wyraził 
na to zgodę i strony umówiły się, że spłata nastąpi do 15. 
dnia następnego miesiąca. 

Jeżeli dysponujemy informacjami, z  których wynika, że nasz kon-
trahent ma bardzo wiele długów i nie ma realnej szansy na to, aby 
długi te w najbliższej przyszłości spłacił, należy rozważyć np. czę-
ściowe jego umorzenie. Przy czym warto zastrzec, że w pozosta-
łej części dług zostanie niezwłocznie spłacony. 

Przykład:
Po wysłaniu do Marii Nowak wezwania do zapłaty Paweł 
Kowalski dowiedział się od wspólnego znajomego, że wo-
bec Marii Nowak toczy kilka spraw sądowych o  zapłatę. 
Obawiając się, że wkrótce kobieta nie będzie w  stanie 
spłacić długu chociażby w części, Paweł Nowak poprosił ją 
o zapłatę jedynie 120 zł, w pozostałym zaś zakresie umo-
rzył jej dług. 

Z kolei gdy nasz kontrahent oświadcza, że nie jest w stanie zapłacić 
należności jednorazowo, należy rozważyć rozłożenie jej na raty. 

Warunkiem sięgnięcia po te sposoby jest zgoda obu stron – nasza 
(wierzyciela), jak i kontrahenta (dłużnika) – co do okoliczności sprawy. 
Zastosowanie omawianych środków odbywa się na dwa sposoby:
 

Z praktycznego punktu widzenia warto polecić porozumienie. Z nie-
go wynika bowiem, że dłużnik uznaje dług i oświadcza, że go nie 
kwestionuje. To ważne w  razie ewentualnego późniejszego sporu 
sądowego. Wybierając któryś z opisanych środków, nie tracimy moż-
liwości wystąpienia na drogę sądową.

Andrzej Paduch  
adwokat, specjalizuje się  
w prawie administracyjnym  
(w tym budowlanym)

w drodze oświadczenia 
wierzyciela

porozumienie 
stron – dłużnika 

i wierzyciela
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Dochodzenie zapłaty MOJA FIRMA

 ZAMIANA DŁUŻNIKA
Dług, który ma wobec nas inwestor, może zostać przeniesiony, 
na ogół odpłatnie, na kogoś innego. Wtedy w nasze miejsce (jako 
wierzyciela) wstępuje inna osoba, uprawniona, by domagać się od 
wierzyciela zapłaty. Możliwa jest również sytuacja odwrotna, w któ-
rej w  miejsce niesolidnego kontrahenta wstąpi jako dłużnik inna 
osoba (tzw. umowa o przejęcie długu). Zaspokojenie ewentualnego 
długu możemy sobie także zabezpieczyć jeszcze przed zawarciem 
umowy, ale też w momencie, gdy dług już istnieje. Wtedy jednak po-
trzebna jest zgoda dłużnika. Formy takiego zabezpieczenia to weksel, 
poręczenie, gwarancja bankowa, przewłaszczenie na zabezpiecze-
nie, zastaw czy hipoteka. 

 REJESTR DŁUGÓW
Rejestry długów prowadzą fi rmy, fachowo nazywane biurami in-
formacji gospodarczej. W ten sposób działa m.in. Krajowy Re-
jestr Długów. Nie jest to jednak jedyna tego typu fi rma w Polsce 
(patrz ramka). 

W  rejestrach gromadzone są informacje o  dłużniku i  jego dłu-
gu. Dotyczą one zarówno osób fi zycznych, jak i  osób prawnych. 
W przypadku osób fi zycznych mogą być ujawnione dane dotyczące 
zarówno konsumentów, jak i przedsiębiorców. 

Biura umożliwiają więc sprawdzenie, czy potencjalny kontrahent jest 
solidny. Nasz kontrahent musi bowiem liczyć się z tym, że może zo-
stać wpisany do rejestru biura, co pogorszy jego sytuację na rynku. 

Chcąc ujawnić dane naszego dłużnika, zawieramy z biurem umowę 
o udostępnienie informacji o długu. Ujawnienie informacji jest 
niestety odpłatne, przy czym cennik takiej usługi uzależniony jest od 
danego biura. Jakie długi i pod jakimi warunkami można ujawniać? 
W tym zakresie wszystkie biura działają identycznie:

  dłużnik jest konsumentem – ujawnić możemy ten dług wobec 
nas, gdy łączna kwota zobowiązań wynosi co najmniej 200 zło-
tych i możemy domagać się ich zapłaty od co najmniej 60 dni.

  dłużnik nie jest konsumentem – ujawnić możemy ten dług wo-
bec nas, gdy łączna kwota zobowiązań wynosi co najmniej 500 
złotych i możemy się domagać ich zapłaty od co najmniej 60 dni. 

W tych przypadkach warunkiem dopuszczalności ujawnienia danych 
w rejestrze jest upływ miesiąca od dnia wysłania przez nas wezwa-
nia do zapłaty, w którym zawarto ostrzeżenie o zamiarze przeka-
zania danych do określonego biura informacji gospodarczej. 

Informacja może być ujawniona jednak dopiero po upływie 60 dni 
od wysłania listu poleconego z wezwaniem do zapłaty. 

Gdy dług wobec nas został stwierdzony tytułem wykonawczym (np. 
wyrokiem sądu czy nakazem zapłaty – zaopatrzonymi w  klauzulę 
wykonalności), łatwiej o ujawnienie danych w rejestrze. Wystarczy 
upływ 14 dni od wysyłki wezwania do zapłaty listem poleconym. 
Nie ma tutaj znaczenia wysokość zobowiązania. Można zatem opu-
blikować dane dotyczące długów o wysokości niższej niż 500 (200) 
złotych. 

BIURA INFORMACJI GOSPODARCZEJ

Według stanu na grudzień 2013 r. w Polsce działają 
cztery biura informacji gospodarczej: 

 › Krajowy Rejestr 
Długów Biuro Informacji 
Gospodarczej SA 
www.krd.pl

 › BIG InfoMonitor SA 
www.infomonitor.pl

 › Rejestr Dłużników ERIF BIG 
www.erif.pl

 › Krajowe Biuro Informacji 
Gospodarczej 
www.kbig.pl

Każde z nich funkcjonuje w oparciu o odrębny regu-
lamin i własne zasady, z zastrzeżeniem poniższych 
uwag. Tam można szukać informacji o zadłużonych 
klientach.

DOWIEDZ SIĘ WIĘCEJ

Przeczytaj pełną wersję artykułu na portalu w Bazie wiedzy 
w zakładce „Biznes”. 

ATLAS FACHOWCA.PL
PORTAL SPECJALISTÓW BUDOWLANYCH

Raz umieszczone w rejestrze dane nie pozostają tam jednak na za-
wsze. Wierzyciel ma obowiązek przekazywania do biura informacji 
o  spłacie długu, zaś biuro ma obowiązek te dane na bieżąco ak-
tualizować. Niewywiązanie się z  tych obowiązków zagrożone jest 
grzywną nawet do 30 000 złotych. 

Skorzystanie z biur informacji gospodarczej nie zapewnia bezpośred-
niej spłaty długu. Może jednak stanowić bodziec, którym przekona-
my naszego kontrahenta do wywiązania się z jego zobowiązania. 
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Zapytaj eksperta MOJA FIRMA

KTO PYTA, nie błądzi

PRAWO
Fachowiec: Czy pobierając zapłatę za wykonaną usługę poprzez 
wpłatę na konto fi rmowe, jestem zobligowany do posiadania kasy 
fi skalnej? Zapłata jest wpłacana w  całości po wykonaniu usługi, 
a w tytule przelewu jest wyszczególniony rodzaj wykonanego zle-
cenia.

Ekspert: Takie transakcje nie podlegają rejestracji na kasie fi -
skalnej. Z pewnością w takiej sytuacji nie trzeba z kasy korzy-
stać. W praktyce pojawił się jednak problem, czy, przyjmując 
zapłatę od klientów jedynie za pośrednictwem rachunku ban-
kowego, trzeba kasę zakupić, czy nie. Tutaj niestety pojawiają 
się rozbieżności. Z  informacji, które napływają od wykonaw-
ców, wynika, że urzędnicy skarbówki generalnie uznają, że 
w takiej sytuacji kas w ogóle nie trzeba kupować. Spotkałem 
się jednak ze stanowiskiem przeciwnym. Dla bezpieczeństwa 
zalecam się więc upewnić, jakie stanowisko ma w tym zakresie 
Urząd Skarbowy właściwy dla każdego z wykonawców. 

PORADY TECHNICZNE
Fachowiec: Po jakim czasie od przyklejenia płytek, ewentualnie od 
fugowania, można włączyć podłogowe ogrzewanie? 

Ekspert: Jeżeli mówimy o wodnym ogrzewaniu podłogowym 
lub o kablach grzewczych, czyli układach zatopionych w war-
stwie podkładu podłogowego – włączenie ogrzewania jest 
możliwe po 1–2 dniach od prac okładzinowych. Jeżeli mówimy 
o ogrzewaniu w postaci mat grzewczych, uruchomienie ogrze-
wania możliwe jest po 3–4 dniach.

Fachowiec: Podczas wykonywania izolacji murów metodą iniekcji 
kiedy należy stosować płyny iniekcyjne, kiedy kremy, a kiedy metodę 
ciśnieniową? 

Ekspert: Kremy iniekcyjne mają tę przewagę nad płynnymi 
środkami do iniekcji, że można je stosować w przypadku mu-
rów spękanych lub z pustkami w środku. Chcąc wykonać inie-
kcję w  murze spękanym środkiem płynnym, trzeba najpierw 
wykonać iniekcję wstępną za pomocą rzadko rozrobionej za-
prawy cementowej, tak żeby wypełnić pustki i spękania. Po tym 
ponownie rozwierca się otwory i dopiero wtedy można wpro-
wadzać preparat płynny. Ciśnieniowa metoda iniekcji wskaza-
na jest w  przypadku bardziej zawilgoconych murów. Iniekcja 
grawitacyjna preparatami ciekłymi (nie kremem iniekcyjnym) 
może być stosowana do stopnia przesiąknięcia wilgocią rzędu 
60–70% (odpowiada to wilgotności masowej typowego muru 
ceglanego 10–12%). Kremy iniekcyjne oraz iniekcja ciśnienio-
wa preparatami płynnymi może być stosowana przy murach 
całkowicie przesiąkniętych wilgocią (95% +/– 5%, bo tak to się 
defi niuje).

ZAPYTAJ EKSPERTA

Zapraszamy wszystkich czytelników do zarejestrowania się na 
portalu i korzystania z pomocy specjalistów. Czekają na Wasze 
pytania!

ATLAS FACHOWCA.PL
PORTAL SPECJALISTÓW BUDOWLANYCH

Na portalu www.atlasfachowca.pl na Wasze pytania czekają eksperci z różnych branż – prawa, 
fi nansów czy prac budowlanych. Porady udzielane są bezpłatnie. Warunkiem jest zarejestrowanie 

się na portalu. Oto wybrane pytania i odpowiedzi ekspertów z ostatnich tygodni.

Na pytania odpowiadają:

Porady techniczne 
ARTUR ANESZKO, 
inżynier budowalny, do-
radca techniczny w fi rmie 
IZOHAN. Absolwent inży-
nierii lądowej Politechniki 
Gdańskiej i ekonomii na 
Uniwersytecie Gdańskim.

Porady 
prawno-fi nansowe 
ANDRZEJ PADUCH,  
adwokat, absolwent pra-
wa na Wydziale Prawa 
i Administracji Uniwersy-
tetu im. A. Mickiewicza 
w Poznaniu. 

Porady techniczne 
SEBASTIAN CZERNIK,  
mgr inż. budownictwa, 
specjalizacja remonty i  re-
nowacje, ukończył Wydział 
Budownictwa Lądowego na 
Politechnice Świętokrzyskiej 
w Kielcach. 

Wszyscy eksperci publikują artykuły w Bazie wiedzy na portalu www.atlasfachowca.pl. 
Dostęp do artykułów mają także użytkownicy niezalogowani.
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ŚRODKI OCHRONY     
indywidualnej

Życie i zdrowie człowieka jest zawsze sprawą najważniejszą. Także podczas wykonywania prac 
remontowo-budowlanych, w czasie których fachowcy narażeni są na wiele mniejszych 
i większych niebezpieczeństw. Przyjrzyjmy się zatem środkom ochrony indywidualnej.

Przez środki ochrony indywidualnej rozumie się wszelkie środki 
noszone lub trzymane przez pracownika w celu jego ochrony 
przed zagrożeniami związanymi ze szkodliwymi czynnikami 
w środowisku pracy. Pracodawca wraz z inspektorem BHP i po 

konsultacjach z pracownikami jest zobowiązany do określenia środków 
ochrony indywidualnej, których stosowanie na określonych stanowi-
skach pracy jest niezbędne. 

W zależności od zagrożeń związanych z występowaniem niebezpiecz-
nych lub szkodliwych czynników w środowisku pracy rozróżnia się kilka 
grup środków ochrony indywidualnej:

  sprzęt ochronny układu oddechowego i głowy,
  odzież ochronną,
  środki ochrony kończyn górnych i dolnych oraz oczu i twarzy,
  ochronniki słuchu,
  sprzęt chroniący przed upadkiem z wysokości.

W poszczególnych grupach można znaleźć odpowiedni sprzęt, w za-
leżności od występujących czynników w środowisku pracy i przeznaczo-
ny dla branży budowlanej.

KASK OCHRONNY
Przy wyborze sprzętu ochronnego głowy należy zwrócić uwagę na 
zakres temperatur, w jakich może być stosowany, oraz możliwość re-
gulowania pasa głównego umożliwiającego prawidłowe dopasowa-
nie kasku do głowy. Ważne jest również, aby kask zapewniał ochronę Jeśli cenisz bezpieczeństwo, wygodę 

i modny wygląd, półbuty ochronne 
męskie model L30403 są stworzo-
ne dla ciebie. Ich konstrukcja oraz 
wymienna wyściółka zapewniają 
dopływ powietrza i idealną wymianę 
ciepła. Dzięki temu stopa nie poci się 
nadmiernie. Gumowa podeszwa 
z głębokim protektorem amortyzuje 
wstrząsy i zapewnia wysoką stabil-
ność, a miękka cholewka nie zaburza 
krążenia krwi. Bezpieczeństwo stopy 
zapewniają lekki kompozytowy 
podnosek oraz specjalna wkładka 
antyprzebiciowa. Buty Lahti  Pro pro-
dukowane są tak, aby zdobyć uznanie 
wszystkich, którzy włożą je na nogi. 
Są dobrze dopasowane do stopy, 
a co za tym idzie wygodne. 

Ponadczasowa wygoda

Kompozytowy 
podnosek

Polimerowa
wkładka 
antyprzebiciowa

Skóra
nubukowa

Dzianina siatkowa

Gumowa podeszwa

Głęboki protektor

BEZ

ELEMENTÓW

METALOWYCH

Kask ochronny 
producent: Procurator 

  wykonany z polietylenu
  6-punktowa więźba z tworzywa z paskiem 
do regulacji wielkości
  wentylacja z regulacją przepływu powietrza,
  izolacja elektryczna (440 V)
  odporny na temperatury do -30°C
  okres użytkowania – 5 lat.

Dostępność: procurator.pl Cena: ok. 11 zł

Kask ochronny 
producent: 3M™ 

  wykonany z tworzywa ABS o podwyższo-
nej odporności na działanie promieniowa-
nia ultrafi oletowego
  bardzo lekki, tylko 310 g
  dobra wentylacja przy zachowaniu parametrów ochronnych
  smukła budowa sprawia, że spadające rzeczy ześlizgują się, a nie 
uderzają centralnie.

6-punktowa więźba z tworzywa z paskiem 

wentylacja z regulacją przepływu powietrza,

Tomasz Simiński  
Specjalista w dziedzinie 
technologii chemicznej. 
Odpowiada za 
przestrzeganie przepisów 
BHP w hali produkcyjnej.

Dostępność: nezo.pl Cena: ok. 48 zł

przed dodatkowymi czynnikami szkodliwymi (porażenie prądem elek-
trycznym, odpryski stopionego metalu, bardzo wysoka temperatura). 
Ze względu na to, że kaski ochronne w dużej mierze produkowane są 
z tworzyw sztucznych, które mają tendencję do gromadzenia ładunków 
elektrostatycznych (co może być niebezpieczne przy stosowaniu w śro-
dowisku wybuchowym), przy jego wyborze dobrze jest zwrócić uwagę, 
czy ma izolację elektryczną, jak również możliwość współpracy z innymi 
środkami ochrony indywidualnej (np. osłoną twarzy, nausznikami prze-
ciwhałasowymi, środkami ochrony dróg oddechowych).
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RĘKAWICE
Rękawice ochronne należą do podstawowych akcesoriów ochronnych 
kończyn górnych. Ze względu na zastosowanie konstrukcyjnie rękawice 
ochronne różnią się między sobą. Rozróżnia się jednopalczaste (stoso-
wane w przemyśle spożywczym i gastronomii) chroniące przed niską 
lub wysoką temperaturą, trójpalczaste (stosowane w przemyśle ciężkim 
np. hutnictwie i wojsku) i pięciopalczaste (najpopularniejsze) ogólnego 
zastosowania, wykorzystywane z powodzeniem w każdej branży, chro-
niące przed czynnikami chemicznymi, biologicznymi, mechanicznymi 
i termicznymi.

Półmaska fi ltrująca z węglem aktywnym
 producent: Filter Service 

  przeznaczenie: do ochrony dróg oddechowych przed 
pyłami, aerozolami cząstek stałych i aerozolami cie-
kłymi do 4 x NDS (NDS to wskaźnik najwyższego do-
puszczalnego stężenia czynnika szkodliwego)

  ma warstwę włókniny z węglem aktywnym, dzięki czemu może być 
używana w środowiskach, gdzie występują nieprzyjemne zapachy
  zastosowany zawór wydechowy pozwala na swobodniejsze pozby-
cie się nadmiaru pary wodnej i dwutlenku węgla spod czaszy pół-
maski, zwiększając komfort pracy użytkownika oraz przedłużając jej 
żywotność.

przeznaczenie: do ochrony dróg oddechowych przed 
pyłami, aerozolami cząstek stałych i aerozolami cie-
kłymi do 4 x NDS (NDS to wskaźnik najwyższego do-

Okulary ochronne bezbarwne
producent: Lahti Pro 

  regulacja ustawienia wzdłużnego 
zauszników
  miękki nosek zmniejszający ryzyko 
podrażnień
  przezroczyste soczewki z poliwęglanu
  lekka i wytrzymała konstrukcja
  przeznaczone do indywidualnej ochrony oczu przed zagrożeniami 
mechanicznymi
  chronią przed uderzeniem cząsteczek o dużej prędkości.

Trzewiki ochronne 
producent: Cofra  

  pokrycie: skóra wodoodporna
  wyściółka: oddychająca tkanina, wchłania-
jąca pot, chroni przed otarciem,

  wkładka: kształt anatomiczny, wymienna, antystatyczna, pokryta 
tkaniną,

  podeszwa: elastyczna antypoślizgowa podeszwa wykonana 
z poliuretanu,

  wzmocniony, stalowy podnosek buta oraz stalowa wkładka.

Nowość na rynku. Nakładki ochronne 
producent: Tiger Grip  

  zabezpieczenie obuwia i palców stopy dla 
osób wizytujących zakłady pracy, magazyny

  aluminiowo-tytanowy podnosek 
  wykonane z elastycznych materiałów, dopasowują się do każdego 
rodzaju obuwia
  mają antypoślizgową podeszwę.

Rękawice antywibracyjne 
producent: Granberg 

  przeznaczenie: do prac przy użyciu ręcznych narzędzi 
generujących wibracje

  materiał: sztuczna skóra Microskin Shield® z żelowymi 
wkładkami w części dłonicowej
  obniżają ryzyko występowania oraz komplikacji związanych z syn-
dromem trzęsących się dłoni.

Rękawice ochronne
producent: Lahti Pro 

  wykonane z modyfi kowanego włókna synte-
tycznego o najwyższym stopniu odporności na 
przecięcie ostrzem

   wysoka odporność na ścieranie i rozdarcie
   szeroki zakres zastosowań.

OBUWIE ROBOCZE
Ochrona kończyn dolnych to przede wszystkim obuwie robocze. Pro-
dukowane jest ono w szerokim asortymencie, przeznaczone zwykle do 
ochrony przed czynnikami mechanicznymi, biologicznymi, chemiczny-
mi, termicznymi czy prądem. Parametry ochronne zależą głównie od 
materiałów użytych do ich produkcji, a także konstrukcji i ewentualne-
go dodatkowego wyposażenia. Dobór obuwia ma nie tylko znaczenie 
dla bezpieczeństwa, ale i wygody, a co za tym idzie – wydajności pracy.

Do ochrony dolnych kończyn zalicza się również nakolanniki stosowane 
często przez pracowników branży budowlanej przy pracach wykończe-
niowych.

OCHRONA OCZU I TWARZY
Ze względu na konstrukcję można tutaj wyróżnić: okulary ochronne, 
gogle ochronne czy osłony twarzy. Podczas prac na otwartej powierzch-
ni można stosować okulary przeznaczone do ochrony oczu przed od-
pryskami ciał stałych, promieniowaniem nadfi oletowym oraz słońcem.

OCHRONA UKŁADU ODDECHOWEGO
Sprzęt służący do ochrony układu oddechowego to szeroka gama pro-
duktów – od podstawowych masek jednozmianowych stosowanych 
głównie w środowisku dużego zapylenia, do masek z fi ltrami chronią-
cymi przed szkodliwymi oparami gazów i innych środków chemicznych 
i biologicznych.

Dostępność: celmarplus.artbhp.pl Cena: ok. 140 zł

Dostępność: uniform.pl Cena: ok. 107 zł

Dostępność: www.narzedzianonstop.pl Cena: ok. 10 zł

Dostępność: fi lter-service.eu Cena: ok. 6 zł

Dostępność: www.narzedzianonstop.pl Cena: ok. 17 zł

Dostępność: realbhp.pl Cena: ok. 60 zł (w opakowaniu 6 par)

przezroczyste soczewki z poliwęglanu
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SŁUCHAWKI
Słuchawki ochronne są niezbędne przy pracy w  miejscach o  dużym 
natężeniu dźwięku. Uszkodzenia słuchu są nieodwracalne, dlatego 
konieczne jest zapobieganie tego typu schorzeniom. Sprzęt ochronny 
słuchu dzieli się na nauszniki przeciwhałasowe oraz wkładki przeciwha-
łasowe. Przy jego wyborze decyduje skuteczne tłumienie hałasu przez 
cały czas ekspozycji, tzn. 8 godzin.

Decydując się na wybór konkretnych środków ochrony indywidualnej, 
warto zwrócić uwagę, czy sprzęt można zestawiać w różnych konfi -
guracjach, np. czy kask można połączyć z nausznikami przeciwhałaso-
wymi. Możliwość łączenia różnego sprzętu ochronnego zapewnia bez-
pieczeństwo pracy w różnych warunkach bez konieczności wydawania 
nowego sprzętu pracownikom.

Nauszniki 
producent: 3M™

  podwójna czasza eliminująca powstawanie re-
zonansu w czaszy tłumiącej

  zapewniają znakomite tłumienie wysokich czę-
stotliwości z jednoczesnym rozpoznawaniem 
mowy i sygnałów ostrzegawczych
  szerokie poduszki uszczelniające, wypełnione miękką pianką, zapew-
niają idealne dopasowanie i równomierne rozłożenie siły docisku.

Wkładki przeciwhałasowe  
producent: 3M™ 

  zatyczki wielokrotnego użytku
z możliwością mycia
  niski stopień tłumienia pozwala na optymalną
ochronę oraz zmniejsza poczucie 
odizolowania od otoczenia.

Półmaska fi ltrująca Air Ace  
producent: Diplomat 

  fi ltr utrzymuje min. 100 godzin pracy
  duża powierzchnia fi ltra oraz wydech powietrza 
z płuc bezpośrednio do dołu z pominięciem 
fi ltra 

  duża powierzchnia fi ltrująca zapewnia zniko-
my opór przy oddychaniu.

podwójna czasza eliminująca powstawanie re-

szerokie poduszki uszczelniające, wypełnione miękką pianką, zapew-

duża powierzchnia fi ltra oraz wydech powietrza 

reklama

Dostępność: nezo.pl Cena: ok. 24 złDostępność: diplomat.com.pl Cena: ok. 200 zł

Dostępność: nezo.pl Cena: ok. 67  zł



68

Wywiad numeruMĘSKIE SPRAWY

PATRZ POD NOGI!   
Płytki ręcznie formowane 

„Purpura” na jej twarzy nie gości, kiedy prezentuje swoje prace. Autorski projekt, płytki – choć 
nierzadko drogie – dopieszczone w każdym detalu. Izabela Sojka – właścicielka pracowni 

ręcznego wyrobu płytek – opowiada o tym, jak pracę połączyła z pasją.

Dorota Michalska: Jak Pani zaczęła swoją przygodę z ręcznie 
robionymi płytkami? Gdzieś czytałam, że od zwiedzania ma-
zowieckich dworków…

Izabela Sojka: Zaczęło się od kafla znalezionego na gruzach spa-
lonego dworku na Mazowszu. Miejsce było kompletnie zdewasto-
wane – zostały tylko stare drzewa i dwa fragmenty kafli. Dopiero 
po umyciu szczoteczką dało się rozpoznać wzór i  kolory. Właśnie 
zakończyliśmy wstępne prace przy remoncie starego domu i byłam 
na bieżąco chyba ze wszystkimi płytkami dostępnymi na rynku, ale 
niczego choć trochę podobnego nie widziałam.

DM: I co było dalej? 

IS: Kiedy już wiedziałam, że chcę nauczyć się wytwarzać ka-
fle, wyjechałam do Andaluzji. Pomogła mi moja przyjaciółka 
Carmen, której rodzina prowadzi manufakturę kafli. Pew-
nego dnia stanęłam razem z  innymi pracownikami przy 
prasie i zrobiłam swoją pierwszą płytkę. Oczywiście, mój 
mistrz kazał natychmiast wyrzucić ją na przemiał i kilka 
następnych, zaakceptował dopiero dziewiątą, a potem 
piętnastą. Nauczyłam się wtedy, że przy kaflach nie ma 
miejsca na żadną pomyłkę, na drogę na skróty. Wró-
ciłam do Polski, założyłam firmę, zatrudniłam che-
mika, pytałam konserwatorów zabytków, mnóstwo 
szczegółów znalazłam też na stronach interne-
towych, na infoliniach cementowych (są takie!). 
Ale przynajmniej już wiedziałam, jaki efekt chcę 
osiągnąć. Godzinami robiłam pojedyncze kafle. 
Ostatecznie produkcję udało się uruchomić 
dopiero na początku 2011 roku.

DM: Przed założeniem firmy czym się 
więc Pani zajmowała? 

IS: Tłumaczeniami programów kom-
puterowych i  podręczników do nich. 
Prowadziłam też wydawnictwo, przez 
rok pracowałam w korporacji. Nie da-
wało mi to jednak satysfakcji. Choć 
praca w  „Purpurze” bywa jeszcze 
bardziej frustrująca, ma dla mnie 
jednak dużo więcej sensu. Nie 
robię rzeczy nikomu niepotrzeb-

 Wzór kafelków zaprojektowany przez Paulinę Matusiak

Projekty oraz aranżacje z wykorzystaniem płytek 
znajdziesz na: www.purpura.eu
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nych i  niezgod-
nych ze swoimi 

przekonaniami. 
Minusy są takie, że 

nie mam fi nansowej 
pewności, płatne-

go urlopu, wynagro-
dzenia co miesiąc bez 

względu na wyniki. No 
i muszę być specjalistą od 

wszystkiego!

DM: Z  czego są robione 
przez Panią płytki? 

IS: Kafl e są ręcznie robio-
ne z  naturalnych surowców: 

wysokiej jakości cementu port-
landzkiego, włoskiego marmuru i pia-

sku. Każdy egzemplarz powstaje osob-
no i  dlatego nie ma dwóch identycz-

nych. Stanowi to o ich niezwykłym uroku.

DM: Jak wygląda proces produkcji? 

IS: Produkcja to skomplikowana sprawa, 
ale da się opisać krótko. Najpierw umieszcza 

się w  formie odpowiedni wzornik i  wypeł-
nia masą, następnie zasypuje się ją specjalną 

mieszanką piaskowo-cementową. Kolejny krok 
to „prasowanie” i suszenie przez 28 dni. Barwi-

my je pigmentami odpornymi na odbarwienia. 
W  zasadzie mogę śmiało powiedzieć, że system 

naszej produkcji jest co najmniej w 30% oryginal-
ny, wypracowany przez 4 lata działania „Purpury”. 

Maszyny i narzędzia są w większości własnego pomy-
słu – powstały we współpracy ze wspaniałymi polskimi 

rzemieślnikami – metaloplastykami i kowalami.

DM: Z którego zlecenia jest Pani najbardziej 
dumna?

IS: „Purpura” ma kilka szczególnych zamówień 
na koncie – nie mogę na razie zdradzić szcze-
gółów najważniejszego. Mogę za to powiedzieć 

o  przełomowym zamówieniu z  pewnej 
pracowni architektonicznej. Wszystko 

w  tym projekcie było fascynujące – 
projekt, odważna klientka, ekipa, 
która nie przestraszyła się nowego 
wyzwania – słowem: splot szczę-
śliwych okoliczności. Było mało 
czasu, a  klientka nie mogła zde-
cydować się na jeden wzór – padł 
więc pomysł – patchwork. Widząc 
projekt, bałam się ogromnie, że to 
za odważne, ale potem okazało 
się, że wszystko pasowało jak ulał 
w  tej układance. Zwieńczeniem 

 Kafl e z „Purpury” świetnie 

sprawdzają się w kuchni. Projekt 

ulubionewnetrza.pl

 Płytki w łazience. Projekt wnętrza: 

Weronika Libiszowska

Izabela Sojka – 

właścicielka pracowni 

ręcznego wyrobu płytek. 

 Płytki z „Purpury” często są kładzio-

ne na fragmencie ściany, jako akcent

 Każdy egzemplarz powstaje osobno. 

Projekt wnętrza Sylwii Kowalczyk-Gaj-

dy
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wspólnej pracy było świetne zdjęcie z tej realizacji autorstwa Rafała 
Lipskiego. Kilka zamówień było wyjątkowych także ze względu na 
niezwykle sympatycznych klientów lub projektantów – wybaczają-
cych nieuniknione na początku działalności błędy, przychodzących 
ze wspaniałymi projektami, pomysłami i wizjami.

DM: Kto najczęściej kupuje tego typu płytki? Jaki rodzaj klien-
teli najczęściej odwiedza „Purpurę”?

IS: Fantastyczni ludzie. Nigdy wcześniej nie spotkałam na swojej dro-
dze tylu fascynujących osobowości. Proces projektowania i produkcji 
płytek trwa zwykle kilka tygodni. Nasze kafl e nie są tak tanie jak 
masowa produkcja z supermarketów, a większość naszych klientów 
to młodzi ludzie u  progu kariery, którzy dostali pierwsze w  życiu 
mieszkanie i  choćby na kawałku ściany czy podłogi chcieliby mieć 
coś wyjątkowego. Jest też dość duże zainteresowanie ze strony za-
granicznych klientów – piszą do nas ludzie nawet z Nowej Zelandii. 
Zamówienia zwykle nie dochodzą do skutku z powodu bardzo dro-

giego transportu. Płytki są delikatne i wyjątkowo ciężkie. Mieliśmy 
kilkunastu klientów z Europy, mamy też dystrybutora w Szwecji.

DM: Jakie właściwości mają Pani dzieła? Gdzie się sprawdza-
ją? Na jakich realizacjach? 

IS: Płytki na pewno nie nadają się do zastosowania na zewnątrz, chy-
ba że pomieszczenie jest zadaszone. Zachowują się podobnie jak mar-
mur, zarówno pod względem wytrzymałości, jak i brudzenia (są mar-
murowo-cementowe). Brudzą się dużo bardziej niż ceramiczne i nie 
są odporne na plamy z kwasu (czyli np. cytryny), aczkolwiek ślad staje 
się mniej widoczny wraz z upływem czasu. Z czasem stają się coraz 
bardziej wytrzymałe i patynują się*, więc łatwiej utrzymać je w czysto-
ści. Nadają się do ogrzewania podłogowego. Można zainstalować je 
pod prysznicem (pod warunkiem zastosowania odpowiedniej hydro-
izolacji i odpowiedniego zaimpregnowania). Spełniają normy PN-EN 
1339 w zakresie nasiąkliwości, ścieralności, wytrzymałości na zginanie 
i normy PN-EN 13813 – w zakresie twardości.

DM: Gdzie widziała Pani najpiękniejsze kafl e? W Polsce czy 
za granicą?

IS: Najwięcej ciekawych wzorów kafl i jest w Krakowie i Katowicach. 
W Warszawie, w Śródmieściu zostały tylko w pojedynczych kamie-
nicach. Natomiast najpiękniejsze widziałam w Łodzi przy ul. Piotr-
kowskiej – delikatne geometryczne wzory, piękne stonowane kolory 

Dorota Michalska  
 

Rozmawiała:

– niebieskości i szarości. W Hiszpanii, w Geronie są praktycznie na 
każdej klatce schodowej, tam z kolei przyciągają wzrok piękne ryfl o-
wane płytki. Mnóstwo wspaniałych płytek znalazłam też oczywiście 
w Internecie, na zdjęciach.

DM: Ile klient musi zapłacić za taką jedną płytkę? 

IS: Cena zależy od wybranego wzoru i  kolorystyki. Za płytki jed-
nobarwne, kwadratowe trzeba zapłacić 344 zł brutto za 1 m2. Za 
średnio skomplikowane wzory ok. 406 zł brutto za 1 m2. Ale za 
najdroższe kolekcje nawet 600 zł brutto za 1 m2 – tutaj wiążą nas 
wysokie honoraria autorskie. Do ceny trzeba doliczyć koszt impre-
gnatów i środków do pielęgnacji – ok. 70 zł za 1 m².

DM: Dziękuję za rozmowę.

 Projekt wnętrza: Weronika Libiszowska

 Kafl e produkowane są z naturalnych surowców 
wysokiej jakości cementu portlandzkiego, włoskiego 
marmuru i piasku. Projekt shi-pp.pl foto meluzyna.com

*  Patyna to cienka warstwa, która pod wpływem czasu i warunków otoczenia pojawia się na powierzchni kamieni i niektórych metali (miedzi, 
brązu). Patyna może chronić przed szkodliwym wpływem czynników atmosferycznych, często ma też wartość estetyczną.
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Wysokoelastyczny
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