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Witam się z Wami w nowej roli redaktor naczelnej. Przede mną 
dużo wyzwań i nowych pomysłów – czas zacząć je realizować. 
Cieszę się, że w wielu z Was mam wsparcie, z którego na pewno 

skorzystam. Wierzę, że „ATLAS fachowca”® nadal będzie czasopismem  
wartościowym i angażującym. 
O czym piszemy w przedwakacyjnym wydaniu?  
Już ponad 11 milionów wyświetleń na YouTubie ma film „Razem możemy 
więcej”, który zadedykowaliśmy Wam – Fachowcom. Cieszymy się, że film, 
będący podziękowaniem i docenieniem Waszej pracy, spotkał się z tak pozy-
tywnym przyjęciem. W tej sytuacji okładka nie mogła być inna! Jeśli jeszcze 
nie widzieliście filmu, wystarczy, że zeskanujecie aparatem telefonu komórko-
wego kod QR, który przeniesie Was na YouTube.
Tematem przewodnim czerwcowego numeru są grunty i gruntowanie. Choć 
jest to bardzo ważny etap prac budowlanych i wykończeniowych, nie zawsze 
traktowany jest jako konieczny. A to błąd! Kiedy, na jakie podłoża, które grunty 
i w jakiej proporcji je stosować? Odpowiedzi znajdziecie w magazynie! 
Polecam Waszej uwadze również materiał poświęcony hydroizolacji łazienki, 
przy której wykorzystano ATLAS Woder E oraz taśmę uszczelniającą ATLAS 
Hydroband 3G. Etap ten został dokładnie omówiony przez naszych Szkole-
niowców Doradców Technicznych i wzbogacony obszerną fotorelacją. 
W tym numerze wracamy też do nowej gładzi finiszowej Gipsar Go!  
Jak poradziła sobie na budowie? Sprawdźcie na stronach 34-41. 
Tymczasem życzę Wam udanych, słonecznych i bezpiecznych wakacji!  
Wracamy we wrześniu! 

Infolinia ATLAS (pomoc techniczna):   
800 168 083 (od 8.00 do 16.00) 

Świat ATLASA – infolinia:  
+48 61 62 50 200 

Lista doradców handlowych ATLAS:   
www.atlas.com.pl (zakładka „Doradcy”)

„ATLAS fachowca”® (gazeta):   
782 902 141 (Aleksandra Wesołowska)

Lista Punktów Partnerskich ATLAS:
www.atlas.com.pl (zakładka „Gdzie kupić”)

Program FACHOWIEC ATLASA – infolinia:   
(61) 62 50 200  (od 9.00 do 17.00) 609 630 975 (Karolina Gorgoń) 

Program Certyfikacji Fachowców ATLAS:

WAŻNE KONTAKTY

Drodzy 
Czytelnicy

Redaktor naczelna
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Już ponad 11 milionów wyświetleń ma za-
mieszczony przez nas na YouTubie film po-
święcony realiom pracy Fachowców – Waszej 
pracy. To Wy, Wykonawcy, jesteście bohate-
rami filmu „Razem możemy więcej”.

W kwietniu br. rozpoczęliśmy jedną z ważniejszych 
kampanii, której celem 

jest wyróżnienie i docenienie grupy 
zawodowej, jaką stanowią Fachow-
cy. Chcieliśmy pokazać, jak wygląda 
Wasza codzienność i oddać szacu-
nek branży.  
Film jest dostępny na YouTubie, 
na kanale ATLAS Polska. To wła-

„Razem możemy więcej” ma już 
ponad 11 milionów odsłon i setki 
pozytywnych komentarzy.

Film został też zauważony przez 
naszego mistrza Kamila Stocha.

„Razem możemy więcej” to nie tylko Internet. Ruszyliśmy 
na polskie ulice z billboardami, które możecie spotkać w Łodzi, 
Warszawie, Wrocławiu i Górnośląskim Okręgu Przemysłowym.

Film promujemy 
również w ponad  
5 tysiącach bankoma-
tów w całej Polsce!

11 MILIONÓW
JUŻ WIDZIAŁO!

Emisję reklamy zobaczycie podczas Mistrzostw Europy w Piłce Nożnej 2020! Będziemy obecni 
przy meczach polskiej reprezentacji! 

Z tej okazji mamy dla Was niespo-
dziankę! Przygotowaliśmy dedyko-
wany projekt koszulek sportowych, 
w których możecie kibicować naszej 
drużynie!  
Koszulki będą dostępne w ramach 
promocji w wybranych punktach 
sprzedaży. Możecie je także wygrać 
w naszych konkursach na Face-
booku i w programie FACHOWIEC 
ATLASA.  

śnie jemu poświęciliśmy okładkę 
„ATLASA fachowca”® – nie mogło 
być inaczej. Zachęcamy Was 
do zeskanowania kodu QR  
i obejrzenia filmu. 
Pozytywny odbiór kampanii  
przerósł nasze oczekiwania. 
Dziękujemy za każdy komen-
tarz i „łapkę w górę” zostawioną 
dla Fachowców.  
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Dobry grunt to funda-
ment prac wykończenio-

wych i remontowych. To pro-
dukt, który powinien znaleźć się 

na każdej budowie. Brak zastosowania 
środka gruntującego może spowodować, 

że wykonanie gładzi czy malowanie ścian oka-
że się dużym wyzwaniem dla Wykonawcy. Jak zna-
leźć swój numer 1 wśród preparatów gruntujących? 

Z rozwiązaniem przychodzi rodzina Uni-Gruntów, którą zasiliły 
dwa nowe produkty – Koncentrat ATLAS Uni-Grunt Ultra i ATLAS 

Uni-Grunt Kolor – zapewniające tę samą, najwyższą jakość.  

więcej informacji na www.swiatatlasa.com.pl/magazyn6

RODZINA

UNI-GRUNT
KLASYKA, KOLOR I KONCENTRAT
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Grażyna Koźmińska
Przemysław Świercz

Grupa ATLAS

ATLAS Uni-Grunt od lat 
funkcjonuje jako synonim 
gruntu. Ma bardzo 
wysoką zawartość dys-

persji, która stanowi podstawę 
każdego preparatu gruntującego. 
To właśnie od jej jakości oraz ilości 
zależy, czy grunt będzie głęboko 
wnikać, czy zostanie na powierzch-
ni; czy będzie wiązać i wzmacniać 
podłoże; czy preparat jest do sa-
modzielnego użytku, czy wymaga 
rozcieńczenia. To, jaki grunt za-
stosujemy, będzie miało zawsze 
wpływ na dalsze prace oraz ich 
efekt. Więcej na temat konieczno-
ści używania środków gruntujących 
przeczytacie na stronach 12-15, 
22-25 oraz 32-33.  
Posiadając najbogatszy w dyspersję 
grunt na rynku, wydawało się, 
że niewiele już można ulepszyć… 
A jednak! Nawet w takim podstawo-
wym produkcie można wprowadzić 
zmiany, które ułatwią Fachowcom 
codzienną pracę!

produktu zamiast kilku? To zdecy-
dowany atut Koncentratu ATLAS 
Uni-Gruntu Ultra. Rozcieńczycie 
go w zależności od wykonywanej 
pracy – nawet w proporcji 1:8. 
 
Koncentrat ATLAS  
Uni-Grunt Ultra 
To produkt z najwyższą na rynku 
zawartością dyspersji polimerowej. 
Głównym składnikiem gruntów 
głęboko penetrujących są wodne 
dyspersje żywic polimerowych. 
Preparaty dostępne na rynku 
są bardzo zróżnicowane w tym 
aspekcie. W niektórych produktach 
udział dyspersji wynosi zaled-
wie 2%, co oznacza, że producenci 
sprzedają niemalże samą wodę. 
Aby to zweryfikować i potwierdzić, 
wykonaliśmy w Laboratorium Ba-
dawczo-Rozwojowym ATLAS ba-
dania zawartości dyspersji w kilku 
popularnych gruntach konkurencyj-
nych firm. Badanie porównawcze 
przeprowadziliśmy dla produktu 
ATLAS Uni-Grunt Ultra oraz czte-
rech gruntów dostępnych na rynku. 
Badanie pięciu gruntów polegało 
na zaaplikowaniu na szalkę 
przyrządu 20 gramów każdego 
gruntu, a następnie umieszczeniu 
w urządzeniu i suszeniu. Woda 
ulegała odparowaniu, na szalce 
pozostawała żywica. Pomiar trwał 
aż do uzyskania stałej masy. Po za-
kończeniu badania urządzenie 
porównało masę pozostałej próbki 

Specjalnie dobrany pigment 
Każdy Wykonawca wie, że 
tzw. przegruntowanie powierzchni 
ma negatywny wpływ na późniejszą 
przyczepność kolejnych warstw. 
Jak temu zapobiec? Dodając 
do preparatu gruntującego spe-
cjalnie dobrany pigment, który daje 
możliwość śledzenia postępu prac, 
zapewniając tym samym bezpie-
czeństwo realizacji. Takie rozwią-
zanie zastosowaliśmy w produkcie 
ATLAS Uni-Grunt Kolor.

Skoncentrowany produkt 
– wydajny produkt 
Na co zwracają uwagę Wykonawcy 
podczas swojej pracy? Na pewno 
na dziesiątki kilogramów, które co-
dziennie przenoszą na budowach. 
Niewiele produktów z działu chemii 
budowlanej można skoncentro-
wać – grunt się udało! Wręczamy 
Wykonawcom produkt możliwy 
do rozcieńczenia, niezwykle wydaj-
ny, do zastosowania na bardzo du-
żych powierzchniach – Koncentrat 
ATLAS Uni-Grunt Ultra. 
Wprowadzając dwa nowe produkty 
do rodziny Uni-Gruntów, naszym 
celem było ułatwienie pracy  
Wykonawcom oraz sprawienie, 
że stanie się ona bardziej bez-
pieczna i wydajna.  
Jeśli zależy Wam na kontrolo-
waniu postępu prac, ATLAS Uni-
-Grunt Kolor będzie doskonałym 
rozwiązaniem. Jeden kanister 

ATLAS Uni-Grunt 
Kolor i Koncentrat 
ATLAS Uni-Grunt 
Ultra.
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z masą początkową i automatycz-
nie wyliczyło suchą pozostałość 
badanego materiału.
WNIOSEK: Im więcej suchej pozo-
stałości po wysuszeniu (odparowa-
niu wody), tym większa zawartość 
żywicy (dyspersji polimerowej) 
w badanym gruncie. Im więcej 
żywicy – tym większa wydajność 
i skuteczność gruntu.  
WYNIK: Po odparowaniu wody 
w ATLAS Uni-Grunt Ultra została 
dużo większa ilość żywicy niż 
w pozostałych gruntach. Produkt 
nawet po rozcieńczeniu w propor-
cji 1:8 zawiera taką ilość żywicy, 
że skutecznie przygotowuje po-
wierzchnię pod dalsze prace.
Więcej o przeprowadzonym przez 
nas badaniu napisaliśmy w nume-
rze 39 magazynu „ATLAS fachow-
ca”® (na stronach 16-20).

Koncentrat ATLAS 
Uni-Grunt Ultra 
zawiera specjalny 
pigment umożli-
wiający kontrolę 
postępu prac.

Na zamieszczonym powyżej 
zdjęciu ścianę pokrytą gładzią po-
limerową GTA zagruntowano Kon-
centratem ATLAS Uni-Grunt Ultra 
w rozcieńczeniu 1:8 – dzięki pig-
mentowi dokładnie widać, które 
miejsca zostały już zagruntowane, 
a które wymagają jeszcze pracy. 
Pigment po pomalowaniu farbą 
jest niewidoczny. Zatem nie należy 
obawiać się, że jego kolor będzie 
przebijać. Uwidocznienie miejsc 
zagruntowanych pozwala zopty-
malizować pracę oraz uniknąć 
kilkukrotnego gruntowania 
w tym samym miejscu, co mo-
głoby doprowadzić do „wyszkle-
nia” podłoża, które jest efektem 
bardzo niepożądanym. 
Koncentrat ATLAS Uni-Grunt 
Ultra cechuje niedrażniący, neu-
tralny zapach, który w połączeniu 
ze znikomą zawartością lotnych 
związków organicznych umożliwia 

Najważniejsze właściwości 
Koncentratu ATLAS Uni-Grunt 
Ultra:
 �zawiera największą ilość dyspersji polimerowej  
w porównaniu z produktami konkurencyjnymi,
 �jest głęboko penetrujący – działa powierzchniowo 
i w strukturze podłoża,

 �jest ULTRAwydajny – możliwe rozcieńczenie nawet 1:8, 
 �ma szerokie spektrum zastosowań dla podłoży i warstw 
wykończeniowych,
 zawiera pigment, który umożliwia kontrolę postępu prac,
 �optymalnie zmniejsza oraz wyrównuje nasiąkliwość 
podłoża,
 �zapewnia bardzo dobrą przyczepność warstwom  
wykończeniowym,
 �ma wydłużony termin przydatności do użycia  
– aż do 18 miesięcy,
 �ma bardzo niską zawartość LZO (16 razy mniejszą niż 
wymagana), dzięki czemu zapewnia bezpieczną pracę nawet 
w pomieszczeniach słabo wentylowanych.

Rodzaj kolejnej warstwy Proporcje roztworu 
emulsja – woda Zużycie roztworu Zużycie  

ATLAS Uni-Grunt Ultra
Wydajność  
z opakowania 4 kg

posadzki samopoziomujące 1:3 ok. 0,3 kg/m2 ok. 0,075 kg/m2 53 m2

tynki, gładzie, kleje do płytek 
i ociepleń 1:6 ok. 0,2 kg/m2 ok. 0,028 kg/m2 140 m2

farby 1:8 ok. 0,2 kg/m2 ok. 0,022 kg/m2 180 m2

SZCZEGÓŁOWE DANE DOTYCZĄCE ROZCIEŃCZANIA I WYDAJNOŚCI  
KONCENTRATU ATLAS UNI-GRUNT ULTRA

ATLAS Uni-Grunt Ultra jest kon-
centratem dostępnym w opako-
waniach 4 kg.
To produkt o bardzo wysokiej wy-
dajności, który można rozcieńczyć 
w proporcjach:
– 1:3 pod posadzki,
– 1:6 pod tynki i gładzie,
– 1:8 pod farby.
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Do rodziny ATLAS Uni-
-Gruntów dołączyły dwa 
kolejne, wysokiej jakości 
produkty: Koncentrat 
ATLAS Uni-Grunt Ultra 
i ATLAS Uni-Grunt Kolor.

bezpieczną pracę nawet w małych 
pomieszczeniach bez okien lub 
o bardzo słabej wentylacji. Koncen-
trat ATLAS Uni-Grunt Ultra zawiera 
aż 16 razy mniej lotnych związków 
organicznych niż dopuszczalna 
zawartość określona prawem. 

ATLAS Uni-Grunt Kolor 
To brat bliźniak ATLAS Uni-Gruntu 
standardowego. Wiemy, że istnieje 
grono Wykonawców oddanych 
Uni-Gruntowi, a raczej jego do-
skonałym parametrom. Fachowcy 
przyznali jednak, że zawartość 
pigmentu może ułatwić niektórym 
z nich pracę. Wychodząc naprze-
ciw tym oczekiwaniom, powstał 
ATLAS Uni-Grunt Kolor, czyli 
dobrze znany wszystkim ATLAS 
Uni-Grunt z dodatkiem delikatne-
go pigmentu w kolorze niebieskim. 
Podobnie jak w przypadku Kon-
centratu ATLAS Uni-Grunt Ultra, 
pigment jest niewidoczny po na-
łożeniu farby, więc nie ma obaw, 
że malowanie będzie bardziej 
pracochłonne.
ATLAS Uni-Grunt Kolor można 
stosować zarówno bez rozcieńcze-
nia, jak i rozcieńczyć w proporcji 
1:1 w przypadku gruntowania 
świeżo wykonanych gładzi 
gipsowych przed rozpoczęciem 
malowania farbami lub przy grun-
towaniu podłoży, które są bardzo 
osłabione. Należy jednak pamię-
tać, że w przypadku słabego pod-
łoża należy powtórzyć gruntowanie 
po wyschnięciu pierwszej warstwy. 
ATLAS Uni-Grunt Kolor zarówno 
w wersji niebieskiej, jak i białej 
można również rozcieńczyć 
w proporcji 1:3 pod malowanie 
i tapetowanie.

Dlaczego należy grunto-
wać i czy każde podłoże  
gruntujemy tak samo?
Ściany z elementów drobnowy-
miarowych, czyli z cegły ceramicz-
nej, cegły silikatowej czy z betonu 
komórkowego, to materiały ce-
chujące się dużą porowatością, 
co oznacza również wysoką nasią-
kliwość. W takim przypadku grun-

Zalety Koncentratu 
ATLAS Uni-Grunt Ultra

Zalety ATLAS Uni-Grunt 
Kolor

towanie ma za zadanie ograniczyć 
chłonność. Dlaczego to jest tak 
ważne? Ponieważ przekłada się 
na dużo lepszą przyczepność 
wypraw tynkarskich.
Należy zwrócić uwagę na jeszcze 
jeden aspekt: ściana murowana 
z cegły – tradycyjnie na spoinę 

o grubości 1,5 cm – na swojej po-
wierzchni składa się z dwóch róż-
nych materiałów o zróżnicowanej 
nasiąkliwości kapilarnej. W takim 
przypadku ATLAS Uni-Grunt Kolor 
zapewni wyrównanie chłonności 
pomiędzy materiałami – zaprawą 
i cegłą. 
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Tynki cementowo-wapienne 
oraz cementowe to podło-
ża o dużej chłonności, które 
dodatkowo są osypliwe. W tym 
przypadku ATLAS Uni-Grunt Kolor 
zwiąże luźne cząstki i kruszywo 
na powierzchni oraz obniży chłon-
ność. Grunt efektywnie wzmocni 
również stare wyprawy tynkarskie 
o niskiej wytrzymałości.
W przypadku gładzi polimero-
wych gruntowanie jest niezbędne 
przed aplikacją każdej warstwy 
(wyjątkiem będzie aplikacja 
w technologii „mokre na mokre”). 
Zaniechanie gruntowania będzie 
się objawiało wyraźnymi proble-
mami z nakładaniem i zaciąga-
niem gładzi na etapie aplikacji, 
a finalnie na powierzchni będą 
powstawać pęcherzyki.  

Gruntowanie  
przed malowaniem
Niekiedy przed malowaniem 
zachodzi potrzeba wcześniejsze-
go szlifowania powierzchni. Jaki 
grunt wybrać do takiego podłoża? 
ATLAS Uni-Grunt Kolor. Jego 
zadaniem będzie związanie luź-
nych cząstek na powierzchni (jak 
w przypadku tynków wapienno-
-cementowych) oraz wyrównanie 
chłonności i wzmocnienie podłoża. 
Ten zabieg zapewni właściwą przy-
czepność powłok malarskich z farb 
lateksowych czy akrylowych.  

Rodzina Uni-Gruntów 
Wszystkie Uni-Grunty są pro-
duktami o wyjątkowo szerokim 
spektrum zastosowań zarówno 
pod kątem podłoży, jak i warstw 
wykończeniowych. Można ich 
używać pod większość prac  
wykończeniowych. 
Nasze grunty podnoszą przy-
czepność kolejnych warstw 
do chłonnych podłoży. Dobrze za-
gruntowana powierzchnia to rów-
nież jednolity kolor mas i powłok, 
a w przypadku układania posadzek 
samopoziomujących – doskonały 
rozpływ produktów.
Rodzina Uni-Gruntów to grunty 
głęboko penetrujące. Głęboka 

Najważniejsze właściwości 
produktu ATLAS Uni-Grunt 
Kolor:
 �zawiera pigment, który umożliwia kontrolę postępu prac,
 �jest gotowy do użycia z możliwością rozcieńczania 1:1 
lub 1:3,
 �ma szerokie spektrum zastosowań zarówno dla podło-
ży, jak i warstw wykończeniowych,

 �optymalnie zmniejsza oraz wyrównuje nasiąkliwość 
podłoża,
 �zapewnia bardzo dobrą przyczepność warstwom wykończe-
niowym,
 �jest szybkoschnący – dalsza praca jest możliwa już po 
15 minutach,
 �jest głęboko penetrujący – działa powierzchniowo 
i w strukturze podłoża.

penetracja gruntu w porowate 
podłoże pozwala na skuteczne 
ograniczenie jego chłonności. 
Tak zabezpieczona powierzchnia 
nie będzie nadmiernie odciąga-
ła wody zarobowej z materiału, 
co korzystnie wpłynie na przy-
czepność nakładanej warstwy. 
Dzięki temu nie dopuścimy 
do powstawania rys i kraterków 
na gładziach oraz unikniemy  
pęknięć na tynkach.  
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TEMAT NUMERU

Produkt Koncentrat Uni-Grunt Ultra Uni-Grunt Uni-Grunt Kolor

Nazwa Grunt głęboko penetrujący Szybkoschnąca emulsja gruntująca Szybkoschnąca emulsja gruntująca 

Dostępne opakowania 4 kg 1, 4, 5 i 10 kg 5, 10 kg

Zawartość pigmentu kontrolnego Tak Nie Tak 

Kolor Zielony Mleczny Niebieski

Sposób nanoszenia Wałek, pędzel, natryskowo Wałek, pędzel, natryskowo Wałek, pędzel, natryskowo

Temperatura stosowania 5–30oC 5–30oC 5–30oC 

Czas schnięcia
– po 15 minutach: tynki, gładzie, pustaki silikato-

we, bloczki gazobetonowe 
– po 2 godzinach: posadzki samopoziomujące

– po 15 minutach: tynki, pustaki silikatowe, 
bloczki gazobetonowe

– po 2 godzinach: posadzki samopoziomujące

– po 15 minutach: tynki, pustaki silikatowe,  
bloczki gazobetonowe

– po 2 godzinach: posadzki samopoziomujące

Rozcieńczenia
1 : 3
1 : 6
1 : 8

Emulsja gotowa do użycia
1 :  1
1 : 3

Emulsja gotowa do użycia
1  :  1
1 : 3

Tynki oraz gładzie cementowe i cementowo-wapienne + + +

Tynki i gładzie gipsowe + + +

Gładzie polimerowe + + +

Mur z betonu komórkowego + + +

Mur z cegły i bloczków silikatowych + + +

Mur z cegły lub pustaków ceramicznych + + +

Mur z bloczków gipsowych + rekomendowany Uni-Grunt Plus rekomendowany Uni-Grunt Plus

Posadzki i podkłady cementowe   
bez i z ogrzewaniem podłogowym

+ + +

Podkłady anhydrytowe bez i z ogrzewaniem podłogowym + rekomendowany Uni-Grunt Plus rekomendowany Uni-Grunt Plus

Beton + rekomendowany Uni-Grunt Plus rekomendowany Uni-Grunt Plus

Powłoki malarskie z farb wewnętrznych  
akrylowych i lateksowych

+ + +

Płyty g-k + + +

PORÓWNANIE UNI-GRUNTÓW Z OFERTY ATLAS

RODZAJ PODŁOŻA

Okładziny z płytek ceramicznych + + +

Hydroizolacje mineralne (szlamy) + + +

Tynki cementowe, cementowo-wapienne, gipsowe + + +

Posadzki i podkłady podłogowe + + +

Gładzie + + +

Powłoki malarskie z farb wewnętrznych 
akrylowych i lateksowych oraz tapety

+ + +

Najważniejsze cechy

✔ najwyższa zawartość dyspersji 
polimerowej

✔ szerokie spektrum zastosowań
✔ ultrawydajność – możliwość rozcieńczania 

wodą w wysokich proporcjach
✔ wysoka skuteczność penetracji podłoża

✔ kontrola postępu prac – delikatny kolor

✔ głęboko penetrująca
✔ zmniejsza i wyrównuje chłonność 

podłoży
✔ wzmacnia powierzchnię

✔ pod posadzki, gładzie, tynki, farby, kleje
✔ możliwość rozcieńczania

✔ głęboko penetrująca
✔ zmniejsza i wyrównuje chłonność podłoży

✔ wzmacnia powierzchnię
✔ pod posadzki, gładzie, tynki, farby, kleje

✔ możliwość rozcieńczania
✔ zawiera pigment kontrolny

WARSTWY WYKOŃCZENIOWE



MOJA FIRMA

więcej informacji na www.swiatatlasa.com.pl/magazyn12

W jakim celu należy 
stosować środki grun-
tujące? Najogólniej, aby  
polepszyć lub w ogó-
le umożliwić wiązanie 
kolejnej nanoszonej 
warstwy z podłożem. 
Prawidłowy dobór środ-
ka gruntującego zależy 
od wielu czynników. 
Jakich? Poniżej porząd-
kujemy najważniejsze 
informacje związane 
z tym etapem prac.

 GRUNTUJĄCE
ŚRODKI

I ICH UŻYCIE

więcej informacji na www.swiatatlasa.com.pl/magazyn12

PORADNIK WYKONAWCY
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Aby polepszyć lub w ogóle 
umożliwić związanie ko-
lejnej nanoszonej warstwy 
z podłożem, należy z całą 

pewnością zastosować środek 
gruntujący. Pod pojęciem „podłoże” 
rozumiemy istniejący element budyn-
ku lub wcześniej naniesioną na niego 
warstwę (tynk, jastrych), na której za-
mierzamy umieścić kolejną warstwę 
lub powłokę. Prawidłowy dobór 
środka gruntującego zależy od:

 �rodzaju podłoża, 
 stanu podłoża,
 �jego nasiąkliwości, a właściwie 
powierzchniowej chłonności wody,
 �temperatury podłoża (jak również 
powietrza zewnętrznego), 
 �materiału, warstwy lub powłoki, 
którą planujemy nałożyć.

Rodzaje podłoży
Podstawowe rodzaje podłoży 
występujących w budownictwie 
to tradycyjne mury, tynki, jastrychy 
oraz ściany, stropy, słupy – zarówno 
monolityczne, jak i prefabrykowane. 
Podłoże może być jednorodne, 
np. mur bloczków z betonu komór-
kowego układanych na zaprawie 
cienkowarstwowej z nadprożami 
ze zbrojonego betonu komórkowe-
go. W tym przypadku podłożem 
jest beton komórkowy. Innym 
przykładem podłoża jednorodnego 
jest tynk lub jastrych. 
Natomiast podłoże niejednorodne 
składa się z dwóch lub więcej 
składników. Przykładem może 
być mur skrępowany z blocz-
ków silikatowych, murowanych 
na tradycyjną spoinę z wylewanymi 
rdzeniami i prefabrykowanymi nad-
prożami. Każdy z komponentów 
takiej ściany ma inne właściwości 
fizyko-chemiczne. 
Podłoża takie mogą być w różnym 
stanie. Mogą być zapylone, spękane 
lub w inny sposób zanieczyszczone 
albo uszkodzone. Stąd konieczność 
ich odpylenia lub naprawy. Tem-
peratura i wilgotność podłoża oraz 

Grunt może także łączyć w sobie 
dwie lub trzy z wymienionych 
wyżej funkcji.

Grzegorz Klemiński
Grupa ATLAS

Uwaga!
Sposób nano-
szenia preparatu 
gruntującego 
zawsze jest 
opisany w karcie 
technicznej. 
Rodzaj i skład 
chemiczny są 
opisane w karcie 
charakterystyki.

otaczającego powietrza mają nieba-
gatelne znaczenie przy prowadzeniu 
niektórych robót budowlanych. 
Przykładem jest tynkowanie betonu 
komórkowego w warunkach ekspo-
zycji na słońce, wysokiej temperatury 
i ruchu powietrza. 
Pamiętajmy, że podłoże musi być 
czyste. Najczęściej trzeba sprawdzić 
jego stabilność (przez zarysowa-
nie) i chłonność (przez zwilżenie 
wodą). Zarówno zbyt chłonne 
podłoża (płyty g-k z wypełnionymi 
spoinami), jak i niezbyt chłonne 
(prefabrykaty żelbetowe) należy 
zagruntować, ale każde z nich 
innym środkiem gruntującym.
Stąd wniosek, że podstawowym 
sposobem wpływania na chłonność 
podłoża jest jego penetracja przez 
mieszaninę gruntującą. Stopnie pe-
netracji mogą być różne dla różnych 
podłoży i mieszanin. Dlatego w ofer-
cie ATLASA jest tak wiele środków 
gruntujących. 

Rodzaje gruntów
Ze względu na wszystkie wymienio-
ne czynniki wyróżniamy następujące 
rodzaje gruntów:

 wzmacniające podłoża,
 �zmniejszające i wyrównujące 
chłonność podłoża,
 przyczepne,
 na podłoża krytyczne,
 �dedykowane pod określony rodzaj 
warstwy bitumicznej (najczęściej 
w hydroizolacjach).

Podłoża zbyt chłonne Podłoża mało chłonne Podłoża o ustabilizowanej chłonności

płyty gipsowo-kartonowe prefabrykaty żelbetowe nowo wykonane, tradycyjne  
i wysezonowane tynki i jastrychy

Należy ograniczyć wnikanie wody z warstwy 
nanoszonej w przyszłości przez postawienie bariery 

w formie cienkiej błony powierzchniowej (utworzonej 
na gipsowych spoinach i wierzchnim kartonie płyt  

gipsowo-kartonowych).

Należy poprawić przyczepność przyszłej 
warstwy za pomocą chropowatej po-

włoki utworzonej po odparowaniu wody 
z preparatu gruntującego, będącego 

dyspersją żywic syntetycznych i piasku.

Wystarczy powierzchniowo   
wyrównać chłonność przez  
zastosowanie gruntu, który  

nie wytworzy powłoki  
i nie zamknie kapilar. 

SPOSOBY WPŁYWANIA NA CHŁONNOŚĆ PODŁOŻA

Grunty wzmacniające podłoża 
Zwane głęboko penetrującymi są sto-
sowane zazwyczaj na podłoża stare, 
najczęściej na jastrychy betonowe 
lub wyprawy tynkarskie. Istotą działa-
nia gruntu wzmacniającego podłoże 
jest jego wgłębna penetracja i zwią-
zanie słabego materiału żywicą za-
wartą w środku gruntującym. Grunty 
wzmacniające podłoże tworzą 
cienką błonę powierzchniową 
bez zamykania kapilar. W pewnym 
stopniu ograniczają chłonność oraz 
polepszają przyczepność nanoszonej 
warstwy. Przykładem tak działają-
cego środka jest najbardziej znany 
ATLAS Uni-Grunt Plus i Koncen-
trat ATLAS Uni-Grunt Ultra (więcej 
o produktach na stronie 14).

Grunty zmniejszające i wyrównu-
jące chłonność podłoża
Mają charakter uniwersalny. 
Ich działanie polega na zmniejszaniu 
i wyrównywaniu chłonności wszyst-
kich tradycyjnych rodzajów podłoży 
występujących w pomieszczeniach 
będących w tzw. stanie dewelo-
perskim. Przez powierzchniowe 
penetrowanie zmieniają wierzchnią 
warstwę bez wytwarzania powłoki 
i bez zamykania kapilar. W ten 
sposób zmniejszają i wyrównują 
chłonność, przez co zapewniają 
przyczepność nanoszonej warstwie 
wykończeniowej, np. gładzi, farbie. 
Takimi środkami są ATLAS Uni-
-Grunt, ATLAS Gruntownik i ATLAS 
optiGrunt (właściwości produktów 
na stronie 15). 

Grunty przyczepne  
zwane sczepnymi
Stosowane są przede wszystkim 
na betonowe elementy wylewane 

Uwaga!
Aby zapewnić 
związanie 
kolejnej warstwy, 
należy rozpoznać 
rodzaj podłoża, 
ocenić stan, 
chłonność, tem-
peraturę oraz  
wilgotność (pod-
łoża i otoczenia), 
a następnie 
dobrać właściwy 
preparat  
gruntujący. 



więcej informacji na www.swiatatlasa.com.pl/magazyn14 więcej informacji na www.swiatatlasa.com.pl/magazyn14

Koncentrat ATLAS Uni-Grunt Ultra grunt głęboko 
penetrujący – więcej o produkcie na stronach 6-11

Najważniejsze cechy:
✔ �kolor umożliwia pełną kontro-

lę postępu prac zarówno, gdy 
grunt jest jeszcze mokry, jak 
również, gdy już wyschnie, 

✔ �uzyskany kolor nie obniża 
zdolności krycia powłok 
malarskich,

✔ �zdecydowanie poprawia 
przyczepność,

✔ �redukuje chłonność podłoża,
✔ �pod posadzki, kleje, tynki, 

gładzie, farby, tapety,
✔ �do różnych typów podłoży 

(ścian, podłóg, sufitów), 
wewnątrz i na zewnątrz 
budynków,

✔ �ultrawydajny – jedno 
opakowanie 4 kg wystarczy 
na zagruntowanie:  

na budowie lub prefabrykowane 
(stropy, nadproża, rdzenie, ściany), 
które ze względu na swój charakter 
są mało nasiąkliwe. Stworzone zo-
stały w szczególności pod wyprawy 
tynkarskie, którymi te elementy są 
pokrywane. Innym przykładem jest 
posadzka w formie lastryka, naj-
częściej pastowanego, które trzeba 
najpierw przeszlifować. W środkach 
gruntujących tego rodzaju znajdu-
ją się ziarna wypełniacza (piasku), 
które tworzą szorstką powłokę 
zamykającą kapilary, przez co za-
pewniającą przyczepność tynków, 
a w przypadku lastryka przyczep-
ność jastrychu lub kleju do płytek 
ceramicznych. Do tego zastosowa-
nia nadają się środki zwiększające 
przyczepność ze względu na ilość 
żywic i zawartość drobnego piasku. 
Reprezentantem tej grupy jest 
ATLAS Grunto-Plast.

Grunty na podłoża krytyczne
To podłoża, które są albo całkowi-
cie nienasiąkliwe, czyli np. szkło, 
metal, płytki PCV, płytki glazurowa-
ne, lamperie malarskie, albo drew-
niane, które ze względu na pewną 
zawartość zmagazynowanej wilgoci 
podlegają odkształceniom pod 
wpływem zmian wilgotności i obcią-
żenia. Przykładem takich podłoży 
będą drewniane ściany szkieletowe 
albo podłogi i posadzki drewnia-

ne, czyli deski podłogowe, sklejka 
drewniana, płyty OSB. W przypadku 
tych podłoży grunty są zazwyczaj 
szybkoschnące, aby woda zawarta 
w nich nie miała czasu wsiąknąć. 
Wówczas warto zastosować ATLAS 
Ultragrunt. 

ATLAS Bitum Uniwersalny 
Grunty dedykowane pod określony 
rodzaj warstwy występują najczę-
ściej pod hydroizolację – zazwyczaj 
bitumiczną. W tym przypadku 
środek gruntujący jest emulsją 
lub roztworem bitumu. Stosowany 
jest jako grunt pod izolacje pionowe 
ścian fundamentowych (lekkie, 
średnie lub ciężkie). Najczęściej jest 
gruntem pod papy termozgrzewal-
ne, samoprzyczepne membrany 
bitumiczne lub pod polimerowo 
modyfikowane powłoki bitumiczne 
występujące w formie gotowych 
do użycia mas. Tę kategorię repre-
zentuje ATLAS Bitum Uniwersalny. 

Właściwości, zużycie, przeznacze-
nie, rodzaje podłoży i możliwych 
kolejnych warstw oraz sposób nano-
szenia danego środka gruntującego 
są opisane w karcie technicznej. 
Należy bezwzględnie trzymać się 
wytycznych co do sposobu 
nanoszenia i ilości warstw z karty 
technicznej, aby wybrany grunt 
spełnił swoje zadanie. Trzeba 

– 53 m² posadzki  
pod układanie mas  
samopoziomujących, 
– 140 m² tynków  
pod układanie gładzi, klejenie 
okładzin ceramicznych, 
mocowanie termoizolacji, 
– 180 m² podłoża przygoto-
wanego pod malowanie.

ATLAS Uni-Grunt Plus  
drobnocząsteczkowy grunt głęboko penetrujący

Najważniejsze cechy:
✔ �wysoka zdolność penetracji,
✔ �wzmacnia strukturalnie grunto-

wane podłoża mineralne,
✔ �do trudnych i nisko chłonnych 

podłoży,
✔ �zwiększa wydajność farb, 

gładzi i klejów,
✔ �ogranicza chłonność podłoża,
✔ �ujednolica chłonność podłoża,
✔ �bezbarwny,  

bezrozpuszczalnikowy  
i wodorozcieńczalny,

✔ �do nanoszenia wałkiem, pędz-
lem lub metodą natryskową,

✔ �do stosowania w temperaturze 
do 35°C,

✔ �pod posadzki, podkłady 
podłogowe i kleje.

uważać, żeby nie „przegruntowy-
wać” – może to mieć negatywne 
następstwa dla kolejnej nanoszonej 
warstwy lub powłoki.
Zastosowanie nieodpowiedniego 
gruntu lub w ogóle zrezygnowanie 
z jego użycia skutkuje dla nanoszo-
nej warstwy odspojeniem, spękania-
mi, „bąblowaniem”.  �

PORADNIK WYKONAWCY
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NOWOŚĆ W OFERCIE ATLAS:

ATLAS Uni-Grunt  
szybkoschnąca emulsja gruntująca

ATLAS Uni-Grunt Kolor szybkoschnąca  
emulsja gruntująca – więcej o produkcie na stronach 6-11

ATLAS Grunto-Plast  
warstwa sczepna na trudne podłoża

ATLAS Ultragrunt szybkoschnący grunt 
na podłoża krytyczne

ATLAS Bitum Uniwersalny 

ATLAS Gruntownik  
idealny pod farby i gładzie 

ATLAS optiGrunt  
uniwersalna emulsja gruntująca 

Najważniejsze cechy:
✔ �głęboko penetrująca,
✔ �zwiększa wydajność farb, 

gładzi i klejów,
✔ �zmniejsza i wyrównuje 

chłonność podłoży,
✔ �wzmacnia powierzchnię,
✔ �pod posadzki, gładzie, tynki, 

farby, kleje,
✔ �możliwość rozcieńczania,
✔ �bardzo krótki czas schnięcia: 

15 min/2 godziny,
✔ �wiąże podłoża niestabilne,
✔ �bezbarwna, bezrozpuszczal-

nikowa i wodorozcieńczalna,
✔ �przeznaczona do aplikacji 

w podwyższonej tempera-

 Najważniejsze cechy:
✔ �kolor umożliwia pełną  

kontrolę postępu prac,
✔ głęboko penetrująca,
✔ �zmniejsza i wyrównuje 

chłonność podłoży,
✔ �pod posadzki, kleje, tynki, 

gładzie, farby i tapety.

 Najważniejsze cechy:
✔ �zwiększa przyczepność 

i wzmacnia podłoże,
✔ �na płytki, lastryko, lamperie, 

płyty OSB, beton,
✔ �to gotowa do użycia masa,
✔ �pod posadzki, kleje, tynki, 

gładzie,
✔ �ogranicza chłonność podłoża,
✔ �zwiększa wydajność gładzi 

i klejów,
✔ �ujednolica chłonność podłoża,

 Najważniejsze cechy:
✔ �pod masy samopoziomujące, 

kleje do płytek,
✔ �na beton, lastryko, płytki 

ceramiczne, płyty OSB,
✔ �zwiększa przyczepność, 

zawiera kruszywo kwarcowe,
✔ �dalsze prace są możliwe  

po 4 godzinach.

 Najważniejsze cechy:
✔ �ma bardzo dobrą przyczep-

ność do podłoży mineralnych,
✔ �może być stosowany na pod-

łożu suchym lub wilgotnym,
✔ �łatwy i szybki w użyciu,
✔ �bezrozpuszczalnikowy,

✔ �zabezpiecza przed  
działaniem wody i wilgoci,

✔ �odporny na działanie  
czynników atmosferycznych,

✔ �ekologiczny.

Najważniejsze cechy:
✔ �głęboko penetrujący,
✔ �zmniejsza zużycie farby,
✔ �obniża chłonność powierzchni,
✔ �wzmacnia podłoże,
✔ �ma bardzo krótki czas schnię-

cia – warstwy wykończeniowe 
można nakładać już  
po 2 godzinach,

✔ �bezrozpuszczalnikowy,
✔ �transparentny,
✔ �przepuszcza parę wodną,
✔ �niepalny – można go używać 

w pomieszczeniach bez okien.

turze – rekomendowana 
do użycia w zakresie od 5°C 
do 30°C, wewnątrz i na ze-
wnątrz budynków.

✔ �zwiększa przyczepność,
✔ �chroni podłoża drewniane 

przed nadmiernym  
zawilgoceniem.

Najważniejsze cechy:
✔ wzmacnia podłoże,
✔ poprawia przyczepność,
✔ �wyrównuje chłonność 

podłoża,
✔ szybkoschnąca,
✔ �temperatura stosowania: 

od 5°C do 25°C,
✔ czas schnięcia: 2 godziny.
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FACHOWIEC PYTA

EKSPERT ODPOWIADA: Gruntowanie lub niegruntowa-
nie przed układaniem hydroizolacji nie jest zależne 
od rodzaju izolacji, jaką chcemy aplikować, ale od stanu 
technicznego podłoża. Krzysztof Szyszko, Grupa ATLAS

Podłoże powinno być stabilne, czyli 
odporne na odkształcenia, czyste, 
suche i wolne od resztek substancji 
mogących obniżyć przyczepność 
powłoki hydroizolacyjnej. Podłoża 
pylaste należy przeszlifować i odku-
rzyć, a następnie zagruntować jed-
nym z gruntów penetrujących, np. 
ATLAS Uni-Grunt czy Koncentratem 
ATLAS Uni-Grunt Ultra. Zadaniem 
gruntów penetrujących jest wzmoc-
nienie powierzchniowe podłoża 

więcej informacji na www.swiatatlasa.com.pl/magazyn

Pod które hydroizolacje stosować 
gruntowanie i czy należy to robić 
w każdym przypadku?

W zależności od stopnia chłonności 
podłoża dobieramy stopień rozcień-
czenia gruntu. W przypadku podłoży 
bardzo chłonnych, np. słabych tyn-
ków cementowo-wapiennych, grunt 
stosujemy w formie nierozcieńczo-
nej. Pominięcie gruntowania obniży 
przyczepność gładzi i spowoduje 
tzw. „bąbelkowanie”, czyli na jej 
powierzchni powstaną pęcherzy-
ki powietrza, które po szlifowaniu 
zamienią się w kraterki. 
W większości przypadków układamy 
gładzie na podłożach mineral-
nych (tynki cementowe, gipsowe, 
płyty g-k itp.), które wymagają 
gruntowania gruntami penetrującymi. 
Coraz częściej, np. w budownictwie 
„deweloperskim”, mamy do czy-
nienia z podłożami nienasiąkliwymi, 
np. z gładkimi ścianami żelbetowy-
mi lub betonowymi, wykonanymi 
w szalunkach, a zatem gładkimi 
i o zerowej nasiąkliwości. Wówczas 
przed ułożeniem gładzi musimy za-
stosować grunt powłokowy – ATLAS 
Ultragrunt. 

oraz zredukowanie i wyrównanie 
chłonności na zagruntowanej 
powierzchni. W skład każdej hydro-
izolacji jedno- czy dwuskładnikowej 
wchodzi duża ilość dyspersji orga-
nicznej, co z natury powoduje sporą 
przyczepność powłok izolacyjnych 
do podłoża. Niemniej, konieczne 
jest oczyszczenie i gruntowanie 
przede wszystkim podłoży mine-
ralnych (z reguły mniej lub bardziej 
nasiąkliwych). 

EKSPERT ODPOWIADA: Podłoża pod 
gładzie cienkowarstwowe – zarówno 
sypkie, jak i gotowe (dyspersyjne) 
– gruntujemy zawsze gruntem penetru-
jącym, np. ATLAS Uni-Grunt lub ATLAS 
Ultragrunt. Krzysztof Szyszko, Grupa ATLAS

Jak gruntować pod gładzie? 
Czy ATLAS Ultragrunt nadaje się  
pod gładzie i w jakich przypadkach?



 NIEZAWODNOŚĆ MOCOWANIA – dzięki optymalnej budowie kotwy

KOTWA PRODUKOWANA W POLSCE

WYSOKIE PARAMETRY NA WYRYWANIE 

DŁUGIE GWINTY – szeroka regulacja montażu w nierównych podłożach

DWIE DŁUGOŚCI ZAKOTWIENIA

SZEROKI ZAKRES ROZMIARÓW - od M8 do M16 – 96 produktów 

BADANIA OGNIOWE R30 – R120

NATYCHMIASTOWA OBCIĄŻALNOŚĆ

WSZYSTKIE PRODUKTY POSIADAJĄ APROBATY ETA

KOTWY MECHANICZNE 
do betonu niezarysowanego, zarysowanego,  zbrojonego,  
niezbrojonego C20/25 – C50/60

MOCNI NA POKOLENIA

SUPER

SQ CERAMIC
QUALITY

EUROPEJSKA OCENA
TECHNICZNA

OCHRONA 
ANTYKOROZYJNA

INOX
A4Zn

BIAŁY

LE-ZN - Stal ocynkowana

LE-ZNA4 -Stal  ocynkowana + Stal nierdzewna A4

SQ Ceramic - Wytrzymała na uszkodzenia, wielowarstwowa aluminiowo-
-cynkowa powłoka ceramiczna pozwala na stosowanie kotew w środo-
wiskach wyższych kategorii korozyjności.

LE-A4 - Stal nierdzewna A4

LE-DA4 - SQ Ceramic + Stal nierdzewna A4

 www.wkret-met.com/kotwy

Dowiedz się więcej  
I ZAMÓW BEZPŁATNĄ PRÓBKĘ



OBROTY
PODKRĘĆ

 ATLAS TWIST
Z MIESZADŁEM

STWORZYLIŚMY NARZĘDZIE TRWAŁE, BEZPIECZNE,
MIESZAJĄCE SZYBCIEJ I DOKŁADNIEJ.

ZAŁOŻONY CEL
OSIĄGNĘLIŚMY

Mieszadło powstało z myślą o Fachow-
cach, którzy – poza produktami najlep-
szej jakości – potrzebują do pracy również 
trwałych narzędzi. Jesteśmy pewni, że 
udało nam się stworzyć najbardziej wyjąt-
kowe mieszadło dostępne na rynku. Nad-
zorowaliśmy cały proces jego wykonania 
– od pomysłu przez projekty i wykona-
nie kilkudziesięciu prototypów po wali-
dacje. Wszystkim zajęliśmy się osobiście. 
Prace nad powstaniem mieszadła ATLAS 
TWIST  trwały dwa lata. W tym czasie 
każdy kolejny egzemplarz, wykuty we-

dług naszych wytycznych, trafiał 
w ręce Wykonawców –

najlepszych testerów 
i opiniodawców.

Waga – 1,5 kg

Długość – 650 mm



WYSYŁAJĄC PUNKTY 
Z OPAKOWAŃ FUGI CERAMICZNEJ

Wystarczy wyciąć i przesłać 60 pkt, 
aby otrzymać MAŁE MIESZADŁO.

PRZYSTĘPUJĄC 
DO PROGRAMU 

FACHOWIEC ATLASA

Jest dla Was dostępne 
w katalogu nagród. Wystarczy wysłać:

270* punktów (małe mieszadło)
lub

360* punktów (duże mieszadło).
*Przy statusie uczestnika VIP

ZDOBĄDŹ
MIESZADŁO

ATLAS TWIST®!

DODATKOWA OBRĘCZ
To jeden z największych atutów za-
równo według nas, jak i Fachow-
ców, którzy mieli już okazję praco-
wać z  mieszadłem ATLAS TWIST . 
Głównym celem obręczy jest zabez-
pieczenie pojemnika przed uszko-
dzeniem i dostaniem się plastiku do 
masy. Zależało nam na zabezpie-
czeniu Waszej pracy i oszczędności 
czasu. Dodatkowo, obręcz idealnie 
równoważy stabilność mieszadła. 
Jej wielkość jest dostosowana do roz-
miarów łopatek.

MOC MIESZADŁA
Za moc i szybkość mieszadła odpo-
wiadają specjalnie skonstruowane 
łopatki. W ATLAS TWIST  zastoso-
waliśmy ich dwa rodzaje. Konstruk-
cja oraz sposób wygięcia łopatek 
powodują, że mieszadło ATLAS 
TWIST  zawija masę odwrotnie niż 
w standardowych mieszadłach. Uno-
si ją od dołu, pozwalając na swobod-
ne opadanie grawitacyjne. Łopatki 
otwarte rozpychają masę do ścianek 
pojemnika, a specjalnie zaprojekto-
wane otwory zapewniają jej lami-
narny przepływ – również wokół osi 
mieszadła. Ponadto wymienione 
elementy sprawiają, iż nie trzeba 
wykonywać mieszadłem ruchów 
góra-dół. Wystarczy je włożyć do 
masy i uruchomić. Nie musimy się 
z  mieszadłem „siłować”, a masa zo-
stanie na swoim miejscu – w wiadrze, 
nie poza nim. Na podstawie przepro-
wadzonych walidacji mamy pewność, 
że mieszadło ATLAS TWIST  miesza 
3 RAZY SZYBCIEJ w porównaniu 
do zwykłych mieszadeł dostępnych 
na rynku. 

NIE NAPOWIETRZA MASY
Pełne łopatki oraz ich układ powodu-
ją ruch unoszenia masy z dna wiadra 
ku górze. Ten sposób mieszania chro-

ni masę przed napowietrzeniem.

TRWAŁOŚĆ
Mieszadło jest wykonane z najwyż-
szej jakości stopu stali narzędziowej 
i dodatkowo zabezpieczone anodo-
waniem. Dzięki temu ATLAS TWIST   
jest odporne na ścieranie, korozję 
i uszkodzenia mechaniczne. Do łą-
czeń konstrukcyjnych użyliśmy głę-
bokich spawów metody kombinowa-
nej, które gwarantują wytrzymałość 

mieszadła. 

WYMIARY MIESZADŁA

ATLAS TWIST  jest dostępne 
w dwóch rozmiarach. Mocny i wy-
trzymały pręt gwarantuje Wykonaw-
cy wygodę i stabilność podczas pracy.

TO WYRÓŻNIA
MIESZADŁO 
ATLAS TWIST®!

DUŻE MIESZADŁO
ma długość 65 cm
i zakończone jest 

gwintem M14. 

MAŁE MIESZADŁO
o długości 60 cm

jest zakończone 

klasycznym 

sześciokątnym prętem 

– uniwersalnym dla 

wkrętarek i wiertarek. 

Waga: 0,5 kg.





Dobrym rozwiązaniem i dużą zaletą mieszadła jest obręcz, która zabezpiecza pojemnik przed 
uderzaniem łopatek o ścianki. Śmigło ma ergonomiczny kształt, dzięki czemu mieszany 
materiał jest wciągany do środka – nie wylatuje w sposób niekontrolowany poza pojemnik. 
ATLAS TWIST miesza naprawdę szybko i dokładnie. Duże mieszadło świetnie nadaje się 
do mas gipsowych oraz polimerowych. Małe jest idealne do mieszania farb, fug oraz mas 
do spoinowania płyt g-k. NIE ZAMIENIĘ TEGO MIESZADŁA NA INNE.

Jan Jakóbik

Bardzo długo szukałem mieszadła, które zarazem mieszałoby szybko, dokładnie i nie 
napowietrzało masy. ATLAS TWIST spełnia te kryteria. Miesza się wygodnie, a co 

najważniejsze, efektywnie. Konstrukcja mieszadła ułatwia pracę, np. wiaderko z gładzią GTA 
można wymieszać małą wkrętarką. Plusem jest też łatwość mycia i antykorozyjna powłoka.

Wśród mieszadeł dostępnych na rynku
	 ATLAS TWIST TO ZDECYDOWANIE MÓJ FAWORYT.

Jakub Chowaniec

Z mieszadłem ATLAS TWIST pracuję od roku. W branży wykończeniowej jestem ponad 
10 lat. W swojej karierze przetestowałem już naprawdę wiele mieszadeł, ale żadne z nich 

nie jest tak dobre jak ATLAS TWIST – to naprawdę solidna robota! Zalety? Dla mnie 
najważniejsze, że nie napowietrza masy, nie rdzewieje, szybko się myje i przede wszystkim 

miesza o wiele szybciej niż zwykłe mieszadła, które możemy dostać na rynku.
Z CZYSTYM SUMIENIEM POLECAM INNYM WYKONAWCOM! 

Maciej Salamon

Cieszę się, że mogłem przetestować ATLAS TWIST – jestem mile zaskoczony tym, jak 
pracuje się z tym narzędziem. Co wyróżnia to mieszadło? Świetnym rozwiązaniem jest 
obręcz, która zapobiega zdzieraniu odłamków plastiku z wiadra – myślę, że nikt nie ma 
ochoty, aby się dostały do masy. Łopatki są idealnie wyprofilowane, a mieszadło miesza 
wyjątkowo szybko – zaoszczędzony na przygotowaniu masy czas mogę przeznaczyć 
na inne prace. POLECAM! 

Daniel Gałka

WYKONAWCY O MIESZADLE
® ATLAS TWIST



więcej informacji na www.swiatatlasa.com.pl/magazyn22
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Każda firma z obszaru chemii budowlanej ma w ofercie 
preparaty do gruntowania. Aby jednak poprawnie wyko-
nać pracę, nie wystarczy odpowiedzieć na pytanie: czy 
gruntować podłoże? Istotne jest określenie tego, czy jest 
to w ogóle konieczne, a jeżeli tak, to czym i w jaki sposób 
należy w konkretnym przypadku je zagruntować. 

więcej informacji na www.swiatatlasa.com.pl/magazyn22

GRUNTOWANIE

PODŁOŻY
NIEDOCENIANY ETAP ROBÓT

mgr inż. Maciej Rokiel 
rzeczoznawca  

mykologiczno-budowlany
Grupa ATLAS

Nie da się tego ocenić 
bez znajomości rodzajów 
preparatów gruntujących, 
sposobu ich działania oraz 

funkcji, jaką pełnią. Do tych wymo-
gów bezwzględnie należy dodać 
jeszcze dwa: wiedzę o stanie podłoża 
oraz o docelowych wymaganiach. 
Brzmi to dość skomplikowanie, spró-
bujmy zatem to zagadnienie omówić 
bardziej szczegółowo.
Obszar stosowania preparatów 
do gruntowania jest szeroki: prace 
wykończeniowe (gładzie, wymalo-
wania, okładziny), prace ocieplenio-
we (klejenie płyt termoizolacyjnych 
do podłoża, tynki i farby elewacyj-
ne), hydroizolacje w gruncie oraz 
hydroizolacje dachów (gruntowanie 
pod powłoki wodochronne), posadzki 
przemysłowe (gruntowanie podłoży 
pod żywice) itp.
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Dlatego poprawność wykonania 
prac i związana z tym trwałość 
eksploatacyjna zależy przede 
wszystkim od:
 �poprawności określenia obcią-
żeń mechanicznych i właściwego 
zaprojektowania/wykonania 
warstw konstrukcji. Dla podłogi 
będzie to m.in. grubość i parametry 
wytrzymałościowe podkładu oraz 
klasa materiału termoizolacyjne-
go, natomiast dla ścian – rodzaj 
i spoiwo tynku oraz jego parametry 
wytrzymałościowe,
 �stanu podłoża, na którym jest 
wykonywana wykładzina/okła-
dzina (rysy, kawerny, stabilność 
i nośność podłoża, wielkości pól 
dylatacyjnych),
 �ścisłego przestrzegania zaleceń 
aplikacyjnych: wilgotności i równo-
ści podłoża, czasu wysezonowania, 
przerw technologicznych itp.,
 �poprawności rozwiązania projek-
towego i jakości wykonawstwa.

Oczywiście należy wziąć jeszcze 
pod uwagę:
 �dobór zapraw klejących i spoinu-
jących,
 �parametry płytek ceramicznych. 

 
Gdzie i w jaki sposób w tym 
zakresie robót należy umiejscowić 
gruntowanie podłoża? 
Preparaty do gruntowania można 
podzielić wg kilku kryteriów. Nie są 
one znormalizowane, nazewnictwo 
i podział w dużej mierze może zale-
żeć od producenta, jednak zasada 
działania wynika wprost z praw fizyki 
i jest niezależna od nazwy. 
Czytając karty techniczne prepara-
tów do gruntowania, można spotkać 
jeszcze tzw. „grunty głęboko pene-

komórkowy, bloczki silikatowe, 
pustaki ceramiczne). W ich składzie 
znajdują się przede wszystkim dys-
persje żywic akrylowych.

Gruntowniki głęboko penetrujące 
to drobnocząsteczkowe dyspersje 
akrylowe (preparaty epoksydowe 
stanowią osobną grupę), wnikające 
w podłoże i wzmacniające jego przy-
powierzchniową strefę. Stosowane 
są na stare podłoża cementowe 
(betony, jastrychy) i tynki cemen-
towo-wapienne oraz na podłoża 
anhydrytowe. Żywica znajdująca 
się w ich składzie wiąże (spaja) 
słabe cząstki podłoża. Zwykle 
pełnią (ale nie muszą) rolę gruntu 
wyrównującego/zmniejszającego 
chłonność podłoża. 

Co zatem stanie się, gdy wspo-
mniane powyżej podłoże zagruntu-
jemy wymienionymi preparatami? 
Czy może lepiej zastosować inne 
rodzaje preparatów gruntujących? 
O zdolności do penetracji preparatu 
gruntującego decyduje ilość i rodzaj 
dyspersji (precyzując: wielkość 
cząstek dyspersji) oraz chłonność 
samego podłoża. Cząstki dyspersji 
wnikają w nie na pewną głębokość, 
konsolidując tylko tę warstewkę 
podłoża. W przypadku podłoży sta-
bilnych i niskiej nasiąkliwości wpływ 
dyspersji na zwiększenie parametrów 
wytrzymałościowych podłoża ce-
mentowego jest niewielki czy wręcz 
pomijany. 

Zatem gruntowanie może jedynie 
ujednolicić chłonność podłoża. 
Jest to o tyle istotne, że zabezpiecza 
nałożony na podłoże materiał ce-
mentowy (klej) przed niejednorodną 
hydratacją oraz utratą docelowych 
parametrów i właściwości. 
W tym miejscu należy postawić 
pytanie, czy wzmocnienie takiego 
podłoża jest możliwe, a jeżeli tak, 
to czym i o ile. Nie ma jednoznacz-
nej odpowiedzi na to pytanie. 
Obecne na rynku preparaty 
wzmacniające podłoże to nisko 
lepkie i drobnocząsteczkowe 
(zazwyczaj rozpuszczalnikowe), 

Czym gruntować?
Preparaty do gruntowania podłoża, ze względu na swoją 
funkcję, dzieli się zwykle na dwie podstawowe grupy [4]:

 �do wyrównywania/zmniejszania chłonności podłoża,
 �do poprawiania przyczepności.

Niekiedy, ze względu na sposób działania, wyróżnia się 
jeszcze preparaty:

 �do wzmacniania podłoża,
 �odcinające.

trujące” oraz „grunty tworzące  
warstwę sczepną”. 
Odpowiedź na pytanie o funkcję 
i sposób działania oraz dobór 
preparatu najłatwiej pokazać 
na konkretnych przykładach. 
Weźmy ścianę z tynkiem tra-
dycyjnym. Wytrzymałość tynku 
na rozciąganie (pull-off) wynosi 
0,05 MPa (średni wynik). Do tego 
dochodzi łuszczenie się powierzchni 
(badanie rysikiem Ri-Re, zdjęcie 1). 
Czy na takim podłożu można 
wykonać okładzinę? Jeżeli tak, 
to w jaki sposób je przygotować? 
Użyć gruntu głęboko penetrującego 
czy wzmacniającego? 

Preparaty do wyrównywania/zmniej-
szania chłonności podłoża to najczę-
ściej stosowane rodzaje gruntowni-
ków. Są one także zwane gruntami 
uniwersalnymi. Ich główne działanie 
polega na wyrównaniu i ogranicze-
niu chłonności podłoża, ponadto 
wiążą luźne i niezwiązane, drobne 
cząstki. Poprawienie przyczepności 
nakładanej warstwy jest skutkiem 
ujednolicenia chłonności, nie można 
także uznać, że wzmacniają one 
podłoże (efekt wzmocnienia jest 
niewielki, szczegóły w dalszej części 
tekstu). Stosowane są na podłoża 
chłonne i nasiąkliwe, takie jak: 
tynki tradycyjne, wapienno-ce-
mentowe, cementowo-wapienne 
i cementowe, a także na podłoża 
gipsowe (jastrychy, tynki, płyty g-k). 
W tym ostatnim przypadku pełnią 
dodatkowo funkcję gruntów odcina-
jących. Mogą być także stosowane 
na podłoża murowe (cegła, beton 

Dla prac okładzinowych wymagania stawiane podłożu 
trzeba sklasyfikować w trzech kategoriach ([1], [4], [6]):

 �wymogi wytrzymałościowe (chodzi przede wszystkim 
o wytrzymałość na ściskanie i rozciąganie przy zginaniu 
oraz stabilność),
 �wymogi wynikające z właściwości zapraw klejących  
(będą to: wilgotność, temperatura, wysezonowanie itp.),
 �pozostałe (czystość, równość itp.).
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dwuskładnikowe żywice epoksy-
dowe. Ze względu na bardzo mały 
rozmiar cząsteczek i wysoki stopień 
penetracji taka żywica jest w stanie 
wzmocnić powierzchnię przez zwięk-
szenie wytrzymałości na ściskanie. 
Obecność rozpuszczalnika wpływa 
jednak na liczne ograniczenia jej 
zastosowania. 

Poza tym tego typu preparatów 
nie używa się do wzmocnienia tyn-
ków, lecz do podłoży betonowych, 
np. pod posadzki lub powłoki ży-
wiczne. Taki preparat potrafi i to dość 
znacznie zwiększyć parametry wy-
trzymałościowe betonu, lecz jedno-
znaczne określenie, w jakim zakresie 
to czyni, wymaga przeprowadzenia 
badań ([4], [5]).
W omawianym przypadku (zdję-
cie 1 i 2) zastosowanie gruntu głębo-
ko penetrującego było bezcelowe, 
a żaden z dyspersyjnych preparatów 

kiem wapnia jako produkt hydratacji 
cementu oraz jonami siarczano-
wymi. To bardzo ekspansywna 
sól prowadząca w konsekwencji 
do odspojenia wierzchnich warstw. 
Grunty te, na bazie żywic akrylowych, 
stosowane na podłoża gipsowe, 
pełnią zwykle funkcję gruntu głęboko 
penetrującego lub uniwersalnego. 

W niektórych przypadkach stosu-
je się grunty odcinające na bazie 
żywic epoksydowych. Klasycznym 
przykładem ich użycia są zaolejone 
podłoża betonowe. Obecność za-
nieczyszczeń olejowych, ze wzglę-
du na praktyczną niemożliwość 
pozbycia się ich bez usunięcia 
samego podłoża, zawsze powoduje 
techniczne problemy ze zrobieniem 
dalszych warstw, np. posadzek 
przemysłowych (wykonanie samo-
nośnych warstw, np. posadzkowych, 
odseparowanych od zanieczyszczo-
nego podłoża, w wielu sytuacjach 
jest technicznie niewykonalne) ([4]).
Dlatego są dostępne specjalne środki 
pozwalające zarówno na zniwelowa-
nie szkodliwego wpływu zanie-
czyszczeń olejowych na powłokę 
żywiczną, jak i zapewnienie wyma-
ganej przyczepności samej posadzki 
żywicznej do podłoża. 
Przed ich zastosowaniem niezbęd-
ne jest mechaniczne oczyszczenie 
powierzchni oraz zmycie jej wodą 
pod ciśnieniem. 

Kolejnym etapem jest naniesienie 
specjalnego preparatu czyszczącego 
na powierzchnię, a po odczekaniu 
kilku lub kilkunastu minut wykonanie 
intensywnego czyszczenia oraz 
odessanie zabrudzeń z powierzchni. 
Przy intensywnych zanieczyszcze-
niach ww. czynności należy powtó-
rzyć. Bezpośrednio po odessaniu za-
brudzeń na wilgotne podłoże należy 
nanieść specjalną żywicę epoksydo-
wą, blokującą kapilary i zamykającą 
w podłożu resztę zanieczyszczeń 
olejowych. Budowa molekularna 
tego typu specjalnych gruntowników 
powoduje, że materiał ten wnika 
głęboko w podłoże, wypełniając jego 
pory i kapilary. Przerwanie grubości 

nie byłby w stanie odpowiednio 
wzmocnić podłoża. Ten przykład 
wskazuje jednak na to, że ocena 
podłoża w takich przypadkach 
powinna być wykonana w sposób 
kompleksowy. Warto zwrócić uwagę, 
że nie może ona polegać tylko na 
sprawdzeniu parametrów wytrzy-
małościowych (istotna jest także 
stabilność podłoża >badanie rysikiem 
Ri-Re< oraz nasiąkliwość).

Zupełnie inną funkcję pełnią 
tzw. grunty odcinające. Zwykle 
określa się nimi preparaty stoso-
wane na podłoża gipsowe (jastrych 
anhydrytowy, płyta g-k, bloczki, tynk 
gipsowy), które fizycznie rozdzielają 
je od cementowej zaprawy klejącej.
Kontakt podłoża gipsowego z za-
prawą cementową prowadzi do two-
rzenia etryngitu. Powstaje on jako 
wynik reakcji pomiędzy uwodnionymi 
glinianami wapniowymi i wodorotlen-

Wytrzymałość podłoża
Pokazane na zdjęciu 1 podłoże Wykonawca próbował przygotować pod okładziny ceramiczne przez  
gruntowanie. Zastosował w tym celu akrylowy, głęboko penetrujący preparat gruntujący i ponownie  
wykonał badanie pull-off samego podłoża. Wynik nie zmienił się. Zdjęcie 2 pokazuje, że wzmocnieniu 
uległa warstwa podłoża o grubości ok. 1 mm, natomiast zerwanie nastąpiło bezpośrednio pod nią.  
Zatem wytrzymałość podłoża na rozciąganie nie uległa zwiększeniu. Trudno zatem w tym przypadku 
mówić o zwiększeniu nośności.

ZDJĘCIE 1 ZDJĘCIE 2
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kapilar prowadzi do wytworzenia 
zapory uniemożliwiającej podciąganie 
kapilarne substancji, którymi zanie-
czyszczone jest podłoże.

Podobnie jest w przypadku zawil-
gocenia podłoża. Żywice tolerują 
stosunkowo niewielką wilgotność 
podłoża (rzędu 3-4%). Przy większej 
konieczne może być stosowanie 
specjalnych preparatów gruntują-
cych, zabezpieczających właściwą 
powłokę przed odspojeniem.

Analogicznie jest w przypadku 
wykonywania okładzin z wielko-
formatowych płytek na podłożu 
anhydrytowym. Należy je traktować 
jako krytyczne ([1]-[4]), wymagające 
zawsze indywidualnego podejścia. 
Rekomendowane jest usunięcie 
podłoża anhydrytowego i wykonanie 
cementowego. W przeciwnym razie 
wymagane jest absolutnie szczelne 
i skuteczne odseparowanie kleju 
od podłoża (często stosuje się grunty 
odcinające na bazie żywic epoksy-
dowych).

Osobną grupę stanowią grunty 
do poprawiania przyczepności. 
W ich składzie znajdują się zarówno 
żywice pozwalające na uzyskanie 
przyczepności do tego typu podłoży 
(istniejące okładziny, płyta OSB, 
lastryko, mocne, zatarte jastrychy 
cementowe, beton po rozszalo-
waniu z systemowych szalunków), 
jak i dodatek kruszywa, co pozwala 
na uzyskanie szorstkiej (chropowatej), 
przyczepnej powierzchni poprzez 
zwiększenie styku z nakładaną 
warstwą. Nie wnikają one w podłoże, 
choć – zastosowane np. na podłożu 
chłonnym – ograniczają jego zdol-
ność do wchłaniania wody.

Należy jednakże odróżnić pojęcie 
warstwy sczepnej od gruntu po-
prawiającego przyczepność (choć 
rezultat jest podobny – zwiększenie 
przyczepności). Materiały do ich 
wykonywania nie zawsze mogą 
być stosowane wymiennie. Wpływa 
na to przynajmniej kilka aspektów 
technicznych. Typowa zaprawa 

do wykonywania warstwy sczepnej 
(np. w systemach napraw konstrukcji 
żelbetowych), dzięki zwiększonej 
ilości polimeru oraz odpowiedniemu 
stosowi okruchowemu, tworzy rodzaj 
membrany pomiędzy starym beto-
nem (lub podłożem cementowym) 
a materiałem, z którego została wy-
konana zaprawa. Jej zwiększona po-
datność uniemożliwia powstawanie 
zbyt dużych naprężeń w strefie styku 
pojawiających się na skutek różnic 
w zakresie odkształceń sprężystych, 
termicznych czy też obciążenia odry-
wającego. Warstwa sczepna może 
być także wykonywana na bazie 
emulsji polimerowych stosowanych 
jako dodatek do wody zarobowej, 
ale tego typu preparaty nie mogą być 
klasyfikowane jako gruntujące. 

Jak widać, nawet tak pozornie 
prosta czynność jak gruntowanie 
nie może być wykonywana w ode-
rwaniu od analizy realizowanych 
prac. Preparatu gruntującego 
nie można wybrać w dowolny spo-
sób. Istotna jest przede wszystkim 
funkcja i sposób działania samego 
gruntu. Oznacza to, że ważna jest 
jakość dyspersji (przede wszyst-
kim rozmiar cząstek) oraz jej 
zawartość w preparacie. Z tym 
jest związana głębokość wnikania. 
Pojawiające się od czasu do czasu 
stwierdzenia, że ilość dyspersji jest 
nieistotna, są wręcz absurdalne 
(w takim razie najlepiej byłoby grun-
tować wodą!). Woda jest oczywiście 
„preparatem gruntującym”, ale jej 
rola jest zupełnie inna. 

W przypadku nowych podłoży typu 
tradycyjne tynki, mury z elemen-
tów drobnowymiarowych (bloczki, 
pustaki), podkłady cementowe itp., 
ale o odpowiedniej nośności, grun-
towanie służy zazwyczaj wyrównaniu 
chłonności. Dla podłoży gipsowych 
jest to odcięcie od wilgoci znajdują-
cej się w nakładanych później mate-
riałach i zapobieżenie powstawaniu 
nieciągłości i „kraterów”. Na pod-
łożach nienasiąkliwych i gładkich 
(takich jak beton po rozszalowaniu, 
lastryko) funkcją gruntowania będzie 
poprawienie przyczepności. Na pod-
łożach drewnianych czy drew-
nopochodnych można mówić 
zarówno o poprawie przyczepności, 
jak i odcięciu. Niezaprzeczalną 
rolą gruntu jest także związanie 
obecnych na powierzchni resztek 
pyłów oraz luźnych i niezwiązanych 
cząstek. Absolutnie niedopuszczalne 
jest natomiast wymienne traktowanie 
gruntowania, warstwy sczepnej 
i zwilżania podłoża.  �

Uwaga!
Niebezpiecz-
ne może być 
„przegrunto-
wanie” podłoża 
lub zastosowanie 
preparatu w zbyt 
małym rozcień-
czeniu. Two-
rzy się wówczas 
szklista powłoka 
pogarszająca 
przyczepność. 
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Hydroizolacja to podstawowy i skuteczny sposób na ochronę powierzchni przed 
niekorzystnym działaniem wody i wilgoci. Pomieszczeniem szczególnie nara-
żonym na ich wpływ jest łazienka. Okładzina z płytek oraz fuga nie wystarczą, 
zwłaszcza gdy planujemy zrobić np. kabinę prysznicową bez brodzika. Nasi 
Szkoleniowcy pokazują, w jaki sposób prawidłowo wykonać warstwę ochronną.

HYDROIZOLACJA

ŁAZIENKI

Warstwę ochronną powinniśmy 
wykonać przede wszystkim w tzw. 
strefach mokrych, czyli na powierzch-
niach narażonych na działanie wody: 
na ścianach wokół osprzętu (wanny, 
prysznica, umywalki itp.) oraz na całej 
posadzce. Po ścianach woda spły-
wa, a na posadzce mogą pojawić się 
zastoiny. Te miejsca powinniśmy 
starannie zabezpieczyć warstwą 
hydroizolacji. Należy ją wykonać 
przed ułożeniem płytek lub innych 
materiałów wykończeniowych. 
W przypadku małych pomieszczeń 
zaleca się zrobienie hydroizolacji 
na całej powierzchni ścian.

W jakich miejscach w łazience 
należy wykonać hydroizolację? Przykładowe powierzchnie, 

które należy zabezpieczyć 
warstwą hydroizolacji.
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Szkoleniowcy Doradcy  
Techniczni: Patryk Kijak 

i Rafał Töppich.

PRZYGOTOWANIE  
PODŁOŻA
Zanim przystąpimy do „właściwej” 
pracy, należy przygotować podłoże 
– najpierw trzeba je oczyścić, uzu-
pełnić ewentualne ubytki zaprawą 
wyrównującą, a następnie zagrun-
tować powierzchnię. Nie pomijajmy 
żadnego fragmentu, na którym za-
mierzamy później położyć warstwę 
hydroizolacji.  
Pamiętajmy, że w łazienkach czę-
sto spotykamy się z różnymi pod-
łożami (np. tynkiem gipsowym, 
tynkiem cementowo-wapiennym, 
płytami g-k), które będę wymagały 
indywidualnego podejścia i innego 
sposobu zagruntowania. 

PRZYGOTOWANIE 
MASY
Do wykonania warstwy hydroizo-
lacji w łazience wybraliśmy ATLAS 
Woder E szybkoschnącą folię 
w płynie. Zastosowanie jej razem 
z taśmami uszczelniającymi po-
zwala na uzyskanie 100% szczelnej 
powłoki nawet na skomplikowanych 
powierzchniach. Ponadto, jako pro-
dukt wysoko elastyczny, może być 
używany na podłożach wykonanych 
w systemach ogrzewania podłogo-
wego i ściennego.

ATLAS Woder E szybkoschnąca folia w płynie
NAJWAŻNIEJSZE CECHY:
 ��gotowa do użycia masa na bazie dyspersji poli-
merowych, wypełniaczy oraz środków modyfiku-
jących,
 ��szybko wysycha – nakładanie kolejnej warstwy 
jest możliwe po 1 godzinie, a wykonywanie okła-
dzin ceramicznych już po 2 godzinach na izola-
cjach przeciwwilgociowych oraz po 4 godzinach 
na izolacjach przeciwwodnych,
 ��może być stosowana bezpośrednio pod płytki,
 �wygodna i łatwa w aplikacji – wymaga jedynie 
przemieszania 
zawartości opa-
kowania; łatwo 
nakłada się ją 
zarówno na 
płyty g-k, OSB, 
jak i na tynki 
cementowe czy gip-
sowe oraz elementy 
z metalu i PVC. Produkt lepiej wymieszać  

mechanicznie przy pomocy  
mieszadła wolnoobrotowego.
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Szybkoschnąca folia w płynie ATLAS Woder E 
ma niebieski kolor, dzięki czemu od razu 
widać, czy dokładnie i równomiernie pokry-
wamy nią całe podłoże.

APLIKACJA  
HYDROIZOLACJI
Aplikację hydroizolacji zaczynamy 
od narożników. Pierwszą warstwę 
nakładamy pędzlem, wcierając 
masę w podłoże. W narożnikach 
i na mankietach uszczelniających 
rozprowadzamy masę kielenką.  
Odpływ liniowy zabezpieczamy 
dopasowaną do jego wymiarów ta-
śmą, która jest elementem zestawu. 

Powłokę uszczelniającą należy 
wykonać co najmniej w dwóch 
warstwach hydroizolacji. Pierwszą 
nanosimy pędzlem, rozpoczynając 
od miejsc, w których będą zastoso-
wane taśmy, narożniki i pierścienie 
uszczelniające.

Pierwszą warstwę mocno wcieramy w podłoże, 
aby mogła dokładnie wniknąć w pory i wszelkie 
nierówności powierzchni. Hydroizolacja powinna 
mieć minimum 1 mm grubości.

Taśmę zatapiamy w świeżo naniesionej 
masie ATLAS Woder E.
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ZATAPIANIE NAROŻ-
NIKÓW I TAŚMY 
Podczas wykonywania izolacji 
bardzo istotne jest prawidłowe 
uszczelnienie styków między podło-
gą a ścianą, które zabezpiecza się, 
wklejając wzdłuż obwodu pomiesz-
czenia taśmę uszczelniającą. Przy-
stąpiliśmy więc do zatapiania taśmy 
ATLAS Hydroband 3G i narożników 
w masie ATLAS Woder E.

Osadzenie naroż-
ników w masie 
ATLAS Woder E.

Nałożenie  
warstwy ATLAS  
Woder E na taśmę.

ATLAS Hydroband 3G 
– taśmy i narożniki 
uszczelniające
NAJWAŻNIEJSZE CECHY:
 �zabezpieczają podłoża przed wnikaniem wody i wilgoci,
 ��zwiększają szczelność w narożach pomieszczeń mokrych i wilgotnych, wzdłuż styków ścian 
z podłogą, wzdłuż przebiegu dylatacji,
 �chronią podłoża przed wilgocią wytwarzaną na zewnątrz.

Z taśmy ATLAS  
Hydroband 3G  
z łatwością może-
my wyciąć mankiety 
uszczelniające.
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Uszczelnianie 
okolic rur 
i baterii prysz-
nicowych.

Uwaga!
W przypadku gdy ściana jest wykonana z płyt g-k, 
należy pamiętać o uszczelnieniu łączenia płyt!

APLIKACJA IZOLACJI 
POD WKLEJENIE 
TAŚMY  
Po wklejeniu taśmy w miejsca 
łączenia ścian z podłogą przy-
stąpiliśmy do nakładania ATLAS 
Woder E na ściany, zaczynając 
od narożników pionowych, w które 
również wkleiliśmy taśmę ATLAS 
Hydroband 3G.

Aplikacja  
ATLAS Woder E 
i osadzenie taśmy 
w narożnikach 
pionowych.

Podczas 
układania taśmy 
należy dokładnie 
wycisnąć masę, 
np. przy pomocy 
kielenki.

Po wklejeniu taśmy można przystąpić do aplikacji 
ATLAS Woder E na ściany.

Przygoto-
wanie styku 
podłoża i ściany 
do osadzenia 
taśmy ATLAS 
Hydroband 3G.

Wykonując hydroizolację łazienki, 
nie zapominajmy o zabezpieczeniu 
okolic rur czy baterii prysznicowych. 
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Wykonanie okła-
dzin ceramicz-
nych jest możliwe 
już po 2 godzi-
nach na izola-
cjach przeciw- 
wilgociowych.

Warstwa hydroizolacji powinna być 
wykonana z najwyższą staranno-
ścią przy pomocy odpowiednich 
produktów. Błędy, które pojawią się 
w trakcie realizacji, mogą skutkować 
w późniejszym czasie wieloma pro-
blemami podczas eksploatacji. Jeśli 
zauważymy, jak istotną rolę odgrywa 
hydroizolacja, zdamy sobie sprawę, 
że nie warto na niej oszczędzać.  
Kolejnym etapem prac będzie przy-
klejanie płytek na powierzchniach 
pionowych. 

APLIKACJA WARSTWY 
HYDROIZOLACJI  
NA POWIERZCHNIACH 
PIONOWYCH 
Podczas aplikowania pierwszej 
warstwy powinniśmy pamiętać, 
aby masę wcierać dokładnie 
przy pomocy pędzla. To zapewni 
jej odpowiednią przyczepność 
do podłoża. Warstwę hydroizolacji 
pozostawiamy do wyschnięcia 
– od 1 do 2 godzin, w zależności 
od warunków, takich jak temperatu-
ra, wilgotność, wentylacja. Sygna-
łem do kontynuacji prac jest zmiana 
koloru produktu ATLAS Woder E 
z niebieskiego na szary.

Pomieszczenie 
tuż po aplikacji 
produktem ATLAS 
Woder E. 

Podczas wysy-
chania ATLAS 
Woder E zmienia 
kolor na szary. 

W przypadku zastosowanego 
przez nas produktu drugą warstwę 
aplikowaliśmy pędzlem lub wałkiem 
już po upływie 1 godziny.

Film z aplikowania hydroizolacji 
już wkrótce na naszym kanale: 
www.youtube.com/atlaspolska.

Pierwsza  
warstwa hydro-
izolacji została 
nałożona przy 
pomocy pędzla. 
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GRUNTY
OKIEM FACHOWCÓW
Podczas prac remontowych 
czy wykończeniowych  
nie należy pomijać etapu 
gruntowania powierzchni. 
Dlaczego warto stosować 
środki gruntujące?  
Zapytaliśmy o zdanie  
Wykonawców.  

Według mnie grunty spełniają 
swoją rolę i na pewno pomagają 
Wykonawcy w kolejnych etapach 
prac. Warto jednak pamiętać, 
że grunt gruntowi nierówny. Kiedyś 
zastosowałem dwa różne grunty 
w jednym pomieszczeniu (pod 
podkład podłogowy SAM 100). 
Na jednym z nich rozprowadzanie 
materiału przebiegało bez pośpie-
chu, a w miejscu użycia drugiego 

gruntu materiał zachowywał się 
zupełnie inaczej – szybko podsychał 
i ciężko się rozprowadzał. Polecam 
szkolenia dotyczące gruntowania, 
warto wiedzieć do czego stoso-
wać konkretne grunty, w jakich 
proporcjach – nieświadomie może-
my sobie narobić dużo problemów, 
np. wyszklić powierzchnię czy 
przygotować zbyt słaby grunt, który 
nie spełni oczekiwań i utrudni pracę.

Mieczysław Aleksandrowicz
Wykonawca

Nie przypominam sobie sytuacji, 
w której grunt przysporzył mi pro-
blemów. Choć bardzo dawno temu 
zdarzył się przypadek, podczas 
którego koncentrat nałożony bez 
rozcieńczenia nadmiernie wyszklił 
powierzchnię ściany już przy-
gotowanej pod aplikację gładzi. 
Skutek? Pierwsza warstwa ślizgała 
się po podłożu podczas aplikacji 
i do tego była zbyt cienka.  

Finalnie skończyło się to konieczno-
ścią aplikacji trzeciej warstwy oraz 
większym nakładem pracy i czasu. 
Moim zdaniem grunt zdecydowa-
nie pomaga i jest bardzo ważnym 
produktem na budowie. Przede 
wszystkim wyrównuje chłonność 
podłoża, wzmacnia je i poprawia 
przyczepność kolejnych warstw.  
Zagruntowana powierzchnia pozwa-
la mi na dłuższy czas pracy. 

Piotr Klimkowski
Wykonawca
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Grunt jest produktem, który 
zawsze stosuję przy swoich 
realizacjach. Na pewno 
trzeba go używać z głową, 
czyli najlepiej według zaleceń 
producenta. Grunt nie sprawdził 
się tylko w jednej sytuacji, gdy 
zbyt dużo dolano go do farby 
(celem uzyskania farby podkła-
dowej). Poskutkowało to śliską, 
wyszkloną powierzchnią, a więc 
przysporzyło tylko więcej pracy.

Adam  
Modrzejewski

Wykonawca

Grunt to grunt. Bez gruntu 
nie ma roboty. Nie miałem przy-
padku, aby kiedykolwiek grunt 
zaszkodził w mojej pracy. Wręcz 
przeciwnie! Pod każdy etap 
prac stosuję grunt, czy to pod 
klej, czy pod farbę. Używanie 
gruntów na pewno pozwoliło mi 
uniknąć wielu problemów. 

Mirosław  
Żukowski
Wykonawca

a) �wybierz odpowiedni 
grunt,

b) ��dobierz proporcje 
rozcieńczenia,

c) �nanieś zgodnie z kartą 
techniczną.

ZANIM ZACZNIESZ 
GRUNTOWAĆ

a) tynk,
b) szpachlówkę,
c) gładź,
d) farbę, 
e) �okładzinę ceramiczną 

lub kamienną.

Krok

a) �sprawdź nośność, 
twardość i osypliwość 
podłoża,

b) �oceń nasiąkliwość.

Krok

Krok

Pamiętaj:
a) �Podłoża nasiąkliwe i nienasiąkli-

we wymagają różnych rodzajów 
gruntów.

b) �Przed gruntowaniem zawsze 
odpyl podłoże.

c) �Źle dobrane proporcje rozcień-
czenia szkodzą.

d) �Przegruntowanie podłoża pogar-
sza przyczepność.

e) �Grunt nie jest w stanie słabego 
podłoża uczynić mocnym.

f) �Głębokość penetracji gruntu 
nie jest nieskończona.

g) �Nieliczne, słabe podłoża mogą 
wymagać dwukrotnego grunto-
wania.

h) �Zawsze gruntuj podłoża gipsowe 
i anhydrytowe pod materiały 
cementowe.

i) �Przestrzegaj czasów schnięcia.
j) �Grunty z kruszywem starannie 

wymieszaj. 
k) �Niektóre podłoża (np. lastryko) 

wymagają specjalnego przygo-
towania.

ZDEFINIUJ, CO BĘDZIESZ ROBIĆ:

DOBIERZ GRUNTOWANIE 
DO PODŁOŻA I SPOSOBU  
WYKOŃCZENIA

OCEŃ PODŁOŻE:
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NA BUDOWIE
GIPSAR Go!
FOTORELACJA
Gipsar Go! to nasza nowa propozycja gotowej 
gładzi finiszowej. W poprzednim wydaniu  
magazynu pisaliśmy szczegółowo o testach,  
którym została poddana. Tym razem  
prezentujemy Wam fotorelację z budowy,  
gdzie Wykonawcy aplikowali Gipsar Go!  
wałkiem, pacą i agregatem. Towarzyszyliśmy 
im w tej realizacji od etapu gruntowania do szlifo-
wania i malowania powierzchni.
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Z adaniem dla Gipsara Go! 
było równomierne po-
krycie wszystkich ścian 
w pomieszczeniu, które 

na co dzień będzie pełnić rolę salo-
nu. Na powierzchniach znajdowa-
ło się wiele nierówności, a także 
pozostałości po innych materiałach. 

Gruntowanie powierzchni
Prace rozpoczęły się od zagrun-
towania wszystkich powierzchni 
przeznaczonych pod ułożenie 
gładzi. Podłoża pod gładzie cien-
kowarstwowe zarówno sypkie, 
jak i gotowe (dyspersyjne) gruntuje-

Koncentrat ATLAS Uni-Grunt Ultra 
rozcieńczono w proporcji 1:6. 

Łódź, mieszkanie w bloku wieloro-
dzinnym
PRODUKTY ATLASA WYKORZYSTA-
NE PRZY REALIZACJI: 

 �Koncentrat ATLAS Uni-Grunt Ultra 

 Gipsar Go!

my gruntem głęboko penetrującym. 
Pamiętajmy, że w zależności 
od stopnia chłonności podłoża 
należy dobrać odpowiedni stopień 
rozcieńczenia gruntu. Pominię-
cie gruntowania z całą pewnością 
obniży przyczepność gładzi. Zwykle 
prowadzi do tzw. „bąbelkowania”, 
czyli powstania małych pęche-
rzyków powietrza na powierzchni 
gładzi. Po szlifowaniu zamienią się 
one w niewielkie dziurki.
Podczas realizacji użyto Koncentra-
tu ATLAS Uni-Grunt Ultra – gruntu 
głęboko penetrującego, który zde-
cydowanie poprawia przyczepność 
i redukuje chłonność podłoża. 
Co ważne, specjalnie dobrany 
w Koncentracie ATLAS Uni-Grunt 
Ultra pigment barwi podłoże, umoż-
liwiając kontrolę postępu prac za-
równo, gdy grunt jest jeszcze mokry, 
jak również, gdy już wyschnie.

INWESTYCJA: 
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Aplikacja wałkiem
Po otwarciu opakowania  
Gipsar Go! jest gotowy do użycia. 
Specjalnie dobrana konsystencja 
gładzi pozwala na łatwą aplikację 
wałkiem, pacą lub agregatem. 
Wykonawcy zdecydowali się 
w pierwszej kolejności nakładać 
Gipsar Go! przy pomocy wałka.  
W razie potrzeby gładź można 
rozcieńczyć czystą wodą w ilo-
ści maksymalnie 2%. W tym 
przypadku rozcieńczono masę, 
a następnie przemieszano ją 
mieszadłem.

Specjalnie 
dobrany pigment 

barwi podłoże, 
umożliwiając 

kontrolę  
postępu prac.

Idealna  
konsystencja 
Gipsara Go!  
przypomina  
gęstą śmietanę.

Aplikacja 
pierwszej 
warstwy. 

Dobrze 
wymiesza-
na gładź 
Gipsar Go! 
doskonale 
oblepiła 
wałek.

Gładź 
lekko się 
aplikuje, 

nie ma problemów 
z jej rozprowadze-
niem, przyczepność 
do ściany jest taka, 
jak być powinna.  
Michał Mieszczyński,  
Wykonawca, w trakcie  
aplikacji pierwszej warstwy

Do wymieszania gładzi  
zastosowano małe mieszadło 
ATLAS TWIST®, które  
nie napowietrza masy.

Narzędzia: Mieszadło ATLAS TWIST® 
oraz szpachla ze stali nierdzewnej 
są dostępne jedynie w katalogu na-
gród programu FACHOWIEC ATLASA.
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Aplikacja pacą 
W celu przetestowania możliwości 
Gipsara Go! Wykonawcy zdecydo-
wali się również na aplikację przy 
pomocy pacy, a następnie zagła-
dzili produkt piórem. Zastosowali 
narzędzia ATLAS ze stali nierdzew-
nej, które idealnie sprawdzają się 
przy ręcznym nakładaniu gładzi.
Aplikując produkt na ściany, nało-
żenie rozpoczyna się od podłogi 
ku górze. Pamiętajmy, że jednora-
zowo aplikuje się warstwy o grubo-
ści do 3 mm.

Masę nakładano równomiernie za pomo-
cą stalowej pacy nierdzewnej, dociskając 
do podłoża.

Naniesiona 
warstwa została 
wygładzona 
przy pomocy 
szpachli ze stali 
nierdzewnej 
ATLAS.

Aplikując gładź przy pomo-
cy pacy, nie ma konieczno-
ści jej rozcieńczania.

Narzędzia: Mieszadło ATLAS 
TWIST® oraz szpachla ze stali 
nierdzewnej są dostępne 
jedynie w katalogu nagród 
programu FACHOWIEC ATLASA.

więcej informacji na www.swiatatlasa.com.pl/magazyn
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Aplikacja agregatem
 �Zalety mechanicznego nakładania 
gładzi to przede wszystkim jednako-
wa grubość warstwy gładzi na całej 
powierzchni ścian lub sufitów. Poza 
tym to duża wydajność pracy.

 �Warunkiem koniecznym do aplikacji 
produktu jest oczywiście odpo-
wiednio przygotowane podłoże (tak 
jak w przypadku aplikacji ręcznej). 
Prawidłowe zabezpieczenie elementów 

nieprzeznaczonych do szpachlowania 
(np. stolarka) zaprocentuje szybką 
pracą bez konieczności mozolnego 
czyszczenia.

 �Mechaniczne nakładanie gładzi  
rozpoczynamy, tak jak ręczne,  
od przygotowania masy. Szczegóło-
wych informacji o rozcieńczeniu pro-
duktu należy zawsze szukać na opako-
waniu lub w karcie technicznej.

Przygotowaną masę wlewamy  
do kosza zasypowego.

Zagładzanie powierzchni przy po-
mocy szpachli osadzonej na kiju 
teleskopowym z adapterem.

Już pierwsze zagładzenie piórem przyniosło 
doskonały efekt – satynową powierzchnię.

Agregat Dysza Ciśnienie

WAGNER PS 3.39 531, 533, 535

Maksymalne
ciśnienie robocze

WAGNER HC 950 531, 533, 535

GRACO T-MAX 506 541, 551

GRACO MARK VII 531, 533

GRACO MARK X 531, 533

DO APLIKACJI MECHANICZNEJ REKOMENDOWANE SĄ NASTĘPUJĄ-
CE URZĄDZENIA (należy zdemontować główny filtr urządzenia):

W razie potrzeby gładź można rozcieńczyć czystą wodą w ilości maks. 2%.
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Druga warstwa
Prawdziwym testem gładzi jest 
jej zachowanie podczas aplikacji 
drugiej warstwy. Są Wykonaw-
cy, którzy preferują aplikację 
metodą „mokre na suche”. W tym 
przypadku wybrano jednak 
metodę  „mokre na mokre”, 
którą śmiało można stosować 
przy Gipsarze Go! Nie oznacza to, 
że kładziemy dwie warstwy bezpo-
średnio po sobie. Aplikacja drugiej 
warstwy rozpoczyna się po około 
1-2 godzinach, gdy pierwsza jest 
powierzchniowo wyschnięta.

Szlifowanie powierzchni
Jednym z ostatnich etapów prac 
jest szlifowanie gładzi, które 
pozwala wygładzić powierzchnię 
i zniwelować powstałe podczas 
szpachlowania rysy i inne nierów-
ności. Szlifowanie należy wykonać 
po całkowitym  wyschnięciu 
powierzchni, zaleca się stosowanie 
siatek o gradacji #150-220.
Jak powinna zachować się dobra 
gładź podczas szlifowania? Zda-
niem naszych Wykonawców 
przede wszystkim powinna być 
optymalnie twarda, co oznacza, 
że nie trzeba wkładać zbyt dużej 
siły w jej szlifowanie.
W przypadku tej inwestycji Wy-
konawcy szlifowali powierzchnię 
ręcznie. Jeden z nich podzielił się 
swoją opinią na temat pracy  
z Gipsarem Go!

Uwaga!
Istnieje możliwość nałożenia gładzi  
Gipsar Go! również metodą „mokre 
na suche”. Jeśli kolejna warstwa będzie 
aplikowana po stwardnieniu i wyschnięciu 
warstwy wcześniejszej, rekomendowane 
jest zwilżenie powierzchni wodą.

Pomieszczenie 
po aplikacji i za-
gładzeniu dwóch 
warstw gładzi 
Gipsar Go! 

Szlifowanie 
należy wykonać 
po całkowitym 
wyschnięciu 
powierzchni.

Gipsar Go! ma piaskowy kolor i jaśnieje 
podczas wysychania i szlifowania. 
Zmiana koloru gładzi pozwala na śledzenie 
oraz kontrolę postępu prac, a także daje 
Wykonawcy informację o możliwości  
przystąpienia do ich kolejnego etapu.

Przyjemna i łatwa obróbka, jestem mile 
zaskoczony. Gładź się wygodnie szlifuje, 
nie przeciera się, a do tego pył nie uno-

si się po całym pomieszczeniu. Po prostu opada 
po ścianie na podłogę. Michał Mieszczyński
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Gruntowanie i malowanie
Przed rozpoczęciem prac wykończe-
niowych powierzchnia gładzi musi 
być odpowiednio sucha i oczysz-
czona z pyłu powstałego podczas 
szlifowania. Malowanie i tapetowanie 
należy poprzedzić gruntowaniem 
podłoża zgodnie z zaleceniami pro-
ducenta farby lub tapety. Ostatnim 
etapem prac, przy którym uczestni-
czyliśmy, było ponowne zagrun-
towanie powierzchni, a następnie 
malowanie kolorem docelowym. 
Z przyjemnością przedstawiamy 
efekt końcowy.  �

Aplikacja farby 
na zagruntowaną 
i suchą  
powierzchnię.

Gruntowanie po-
wierzchni przy po-
mocy Koncentratu 
ATLAS Uni-Gruntu 
Ultra rozcień-
czonego z wodą 
w proporcji 1:6.
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GOTÓWKĘ, którą możesz
przeznaczyć na dowolny cel!

Najwyższej klasy
NARZĘDZIA i UBRANIA ATLAS

Moja przygoda z programem rozpoczęła się w 2016 roku. Od tego czasu przez moje ręce 
przeszło kilkadziesiąt ton zapraw, klejów oraz tynków, a co za tym idzie kilkadziesiąt 

tysięcy wysłanych punktów. Wysyłam je przeważnie raz w roku, w okolicy grudnia. 
PUNKTY WYMIENIAM NAJCZĘŚCIEJ NA GOTÓWKĘ, którą nazywam trzynastką. 
Dzięki temu gwiazdka jest bardzo hojna! W programie najbardziej podoba mi się to,

że każdy sam decyduje o tym, w jakiej formie odbierze swoje bonusy. Według mnie to jest 
najlepszy program lojalnościowy na rynku.

Maciej Rzeszutko 

Do programu należę od 2009 roku. Korzyści?
DOSTAJĘ DUŻO, W ZASADZIE ZA NIEWIELE – za czas poświęcony na wycinanie 
punktów. Wysyłam je zwykle dwa razy do roku – kiedyś wymieniałem głównie
na narzędzia i ubrania, teraz częściej wybieram gotówkę. Program się cały czas rozwija, 
dochodzą nowe nagrody. Nic tylko przystąpić i korzystać – JA POLECAM!   

Zbyszek Flos

Do programu przystąpiłem w 2016 roku. Po jednym ze szkoleń dotarło do mnie,
że ZA WYCINANIE PUNKTÓW z produktów, których i tak używam, mogę dostać 

dodatkowe profity. JA NAJCHĘTNIEJ ZAMAWIAM UBRANIA: KURTKI CZY BLUZY. 
Bardzo się przydają w codziennej pracy. Mam zasadę: punkty zbieram cały rok,

a później wysyłam. Przy regularnych zleceniach potrafi się ich uzbierać pokaźna pula! 

Paweł Świercz
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CZARNY OBSYDIAN  
Tynk zawiera naturalne kruszywa w głębokim, czarnym 
odcieniu; imituje kamień jubilerski. Dodaje wnętrzom 
elegancji i wyrafinowanego charakteru. Oświetlony  
odbija promienie od różnie układających się płaszczyzn  
i krawędzi kamyków, lśniąc tajemniczym blaskiem.

MIEDŹ  
To wyraziste pokrycie dekoracyjne o delikatnym, 
miedzianym połysku. Jego aplikacja pozwala uzy-
skać efekt miedzianej blachy. Miedź łagodzi wnętrza 
industrialne, jednocześnie podkreślając urodę tych 
najbardziej eleganckich.

RELIEF PERŁOWY  
Metaliczna masa do wykonywania cienkowarstwo-
wych dekoracji. Tworzy ekskluzywne, perłowe 
pokrycie przypominające aksamitną tkaninę. Dzięki 
welurowemu wykończeniu wykreujemy przytulne 
i klimatyczne wnętrze.

EFEKTY DO ZADAŃ SPECJALNYCHFox Dekorator stale podąża za trendami 
panującymi w branży dekoracji ścien-
nych. Tym razem zaskoczył efektami 
stworzonymi specjalnie dla… Kamila 
Stocha! Na łamach „ATLASA fachowca” 
uchylamy rąbka tajemnicy i prezentuje-
my część efektów, które wykorzystano 
w Galerii Trofeów naszego skoczka! 
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ŁUPEK  
Dekoracja została stworzona z tynku wapiennego 
(trawertynu). Wyglądem nawiązuje do naturalnie 
powstałego, rozłupanego kamienia. Jego nienachalny 
urok idealnie komponuje się z nowoczesnymi i klasycz-
nymi wnętrzami, dodając im wyrafinowanej elegancji.

STIUK KLASYCZNY + BROKAT  
To szlachetny tynk cienkowarstwowy. Ekskluzyw-
ne pokrycie pozwala uzyskać charakterystyczną 
dla antycznych technik dekoracyjnych, idealnie 
gładką powierzchnię o wysokim połysku oraz 
niezwykłej głębi.

BETON DEKORACYJNY  
Modny, artystyczny tynk stanowi doskonałą dekorację 
nowoczesnych wnętrz mieszkalnych i publicznych. 
Idealnie pasuje do metalu, szkła i surowego drewna. 
Jego powierzchnia nawiązuje wyglądem do naturalne-
go, „brutalnego” betonu.

EFEKTY DO ZADAŃ SPECJALNYCH
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GALERIA
TROFEÓW

BACKSTAGE
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Na zdjęciu (od lewej): Łukasz Błoński – dyrektor handlowy marki 
Fox Dekorator, Bartosz Gawroński – przedstawiciel techniczno-
-handlowy, Tomasz Wyjaśniał – autoryzowany dekorator marki 
Fox, Jan Gąsienica – wykonawca od strony Kamila Stocha,  
Jacek Kotłowski – RKS Makroregion II, Ireneusz Fangrat  
– autoryzowany dekorator marki Fox, Kamil Stoch.

P oczątek tej historii 
ma miejsce w 2012 roku, 
kiedy oficjalny fanklub 
Kamila Stocha wysunął 

prośbę o zebranie wszystkich 
trofeów mistrza z Zębu, aby za-
prezentować je podczas wystawy 
czasowej w Centrum Kultury 
i Wypoczynku w Proszowicach. 
Okazało się, że zainteresowanie 
ekspozycją jest tak duże, jak 
kolekcja wygranych naszego 
skoczka! Pomysł stworzenia  
Galerii Trofeów Kamila Stocha 
zaczął więc kiełkować…  
W październiku 2020 roku 
w Zakopanem spotkała się repre-
zentacja ATLASA oraz marki Fox 
Dekorator z gospodarzami i po-
mysłodawcami galerii – Ewą Bilan-
-Stoch i Kamilem Stochem. Nieco 
później rozpoczęły się intensywne 

Na potrzeby zgrupowania marka Fox przeznaczyła:

930 l 160 l 450 kg

gruntów i farb 
podkładowych

tynków 
dekoracyjnych 

wiele produktów, na bazie 
których stworzono efekty 
dekoracyjne – specjalnie 

na potrzeby Galerii Trofeów 

farb 
wewnętrznych,  

w tym farbę 
ceramiczną

prace nad oryginalnym wykończe-
niem ośmiu pomieszczeń. 
Na potrzeby galerii powstał 
m.in. efekt nocnego nieba, a także 
efekt przeznaczony do ekspozy-
cji trofeów – Galaxy Black, stiuk 
klasyczny i brokatowy oraz… 
padający śnieg!  
Galeria jest już gotowa! Dla  
zwiedzających będzie dostępna  
od 10 lipca! Wyprawa do Galerii 
Trofeów Kamila Stocha jest na pew-
no dobrym pomysłem na wakacyj-
ną wycieczkę.  
Nie chcąc psuć Wam niespo-
dzianki, zamieszczamy jedynie 
kilka zdjęć z etapu intensywnych 
prac nad galerią oraz wywiad 
z Ewą Bilan-Stoch i Kamilem  
Stochem, którzy podzielili się 
z nami wrażeniami na temat  
efektu!  �
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NUMEREM JEDEN

 JEST ŚNIEG!
ABSOLUTNYM 

WYWIAD Z EWĄ BILAN-STOCH I KAMILEM STOCHEM



51

Wszystkie pamiątki zbierane
przez całą moją sportową 
karierę znalazły się w koń-

cu w jednym miejscu i to właśnie one 
najlepiej opowiadają moją historię.
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waniu przestrzeni ograniczała nas tylko 
wyobraźnia, ale za to bardzo rozbudzona 
przez ogrom sportowych pamiątek. 

Czy poza trofeami w galerii znajdą się 
również inne pamiątki związane z ka-
rierą sportową Kamila? 

E.B.-S.: O, tak! Każdy puchar czy medal 
ma swoją historię. Opowiadamy ją przez 
zdjęcia, okładki gazet, numery startowe 
czy filmy nadal budzące emocje i to nawet 
po tylu latach.
K.S.: Wszystkie pamiątki zbierane przez 
całą moją sportową karierę znalazły się  
w końcu w jednym miejscu i to właśnie one  
najlepiej opowiadają moją historię. 

Nawiązując do posta Kamila opubliko-
wanego na Instagramie 7 stycznia, po 
wygraniu trzeciego Złotego Orła: „Gale-
ria Trofeów jest niemal gotowa i zżera 
mnie ciekawość jak mądra głowa  
@ewabilanstoch wkomponuje orła 
w swój plan doskonały”, jesteśmy 
ciekawi, jeśli to nie tajemnica, ile 
pomieszczeń przeznaczyliście na ga-
lerię? Mamy nadzieję, że nie zabraknie 
miejsca na kolejne trofea? 

specjalnie z myślą o Was. Na czym 
Wam najbardziej zależało podczas 
projektowania wnętrz? 

E.B.-S.: Tak jak wspomniałam, nic nie po-
wstrzymywało nas przy projektowaniu 
i okazało się, że w przeniesieniu pomysłów 
w świat realny, z pomocą marki Fox, też 
nic nas nie ogranicza. Pomieszczenia są 
bardzo różnorodne, dzięki czemu galeria 
jest prawdziwą wizytówką możliwości pro-
duktów marki Fox – od surowych betonów 
przez płomienne rdze aż po prawdziwie 
artystyczne realizacje. Byliśmy pod 
ogromnym wrażeniem pracy Fachowców 
i ich otwartości na wszelkie pomysły. 

Jakie produkty marki Fox czy efekty 
uzyskane z ich pomocą zrobiły na Was 
największe wrażenie? 

E.B.-S.: Absolutnym numerem jeden jest 
śnieg! Nic więcej nie powiem, to trzeba 
zobaczyć.
K.S.: Przyznam, że każdy efekt jest niepo-
wtarzalny, bo stanowi dobrane, spójne tło 
dla konkretnych, sportowych wydarzeń.  

W takim razie, które pomieszczenie 
pod względem wizualnym, jest Waszym 
ulubionym? 

E.B.-S.: To się cały czas zmienia, bo każde 
jest zupełnie inne. Mamy pokój drewniany, 
diamentowy, teatralny, leśny, futurystyczny 
i klubowy. Trudno je ze sobą porównywać. 
K.S.: Nic dodać, nic ująć. 

Czy któreś z Was miało okazję lub 
ochotę samodzielnie wziąć udział 
w pracach i przetestować możliwości 
wybranych produktów? 

E.B.-S.: Nakładanie finalnych efektów 
zostawiliśmy mistrzom w tym fachu, ale 
miałam okazję gruntować ściany i oczy-
wiście malować – pierwszy raz na czarno. 
Na każdym etapie powstawania efektów 
konsultowaliśmy detale. Myślę, że Wyko-
nawcy mogą mieć ogromną satysfakcję, 
bo efekty ich pracy są zachwycające. 

Jak oceniacie efekt końcowy prac? 
Spełnił Wasze oczekiwania? 

K.S.: Nawet nie sądziłem, że całość może 
tak wyglądać. Teraz podzielam zachwyt 
żony, bo kiedy przywoziła do domu próbki 
efektów,  ja jeszcze nie umiałem sobie tego 
wyobrazić.  �

E.B.-S.: Galerię tworzy osiem pomiesz-
czeń, każde jest zupełnie inne, dotyczy 
określonego etapu kariery Kamila. Jest 
także pokój techniczny, gdzie spotkanie 
ze skokami narciarskimi będzie bardzo 
namacalne. Orzeł „usiadł” w specjalnym, 
latającym towarzystwie i stanowi aktualnie 
kluczowy element wnętrza.  Miejsca nie 
zabraknie. Kamil, masz zielone światło!
K.S.: Ciąg dalszy na pewno nastąpi...

Za oryginalne wykończenie wnętrz, 
które niewątpliwie wyróżni Waszą ga-
lerię, odpowiada marka Fox Dekorator. 
Wiemy, że część efektów powstała 

Jak powstał pomysł stworzenia  
Galerii Trofeów Kamila? Kiedy  
pierwszy raz o tym pomyśleliście? 

Ewa Bilan-Stoch: W zasadzie pomysł 
zrodził się kilka lat temu. W 2012 roku, 
na prośbę oficjalnego fanklubu Kamila, 
zebraliśmy wszystkie jego trofea, któ-
re można było oglądać podczas czasowej 
ekspozycji w Centrum Kultury i Wypoczyn-
ku w Proszowicach. 
Kamil Stoch: Byłem zaskoczony, ile tak 
naprawdę tego jest, a przecież największe 
sukcesy miały dopiero nadejść. Wysta-
wa spotkała się z bardzo pozytywnym 
przyjęciem i od tamtej pory pojawiały się 
pomysły stworzenia galerii. Nie brałem 
tego jednak na poważnie.
E.B.-S.: Za to ja tak.

Co było ostatecznym impulsem 
do stworzenia galerii? Kamilu, czy było 
to związane z konkretnym wydarze-
niem? Wygraną? Ewo, a może brak 
miejsca i chęć uporządkowania wszyst-
kich trofeów Kamila o tym przesądziło? 

E.B.-S.: Tak naprawdę w końcu zna-
leźliśmy odpowiednie miejsce, gdzie 
to wszystko mogłoby stworzyć jedną 
całość. Dotąd puchary i medale Kamila 
były przechowywane w kilku różnych 
domach – u rodziców Kamila, w naszym 
mieszkaniu, później w domu.
K.S.: Ostatnie, bardzo ważne trofea 
znajdowały się w… skrzyniach, w których je 
otrzymałem. W moim przypadku impulsem 
była wiara mojej żony w to przedsięwzięcie.

Czy któreś trofea zajmują szcze-
gólne miejsce? Zarówno fizycznie 
– są bardziej wyeksponowane – jak 
i w pamięci? 

K.S.: Tak naprawdę każde trofeum jest 
wyryte w pamięci, choć widząc wszystkie, 
aż trudno uwierzyć w ilość tych momen-
tów. Do najważniejszych wrócę wspólnie 
ze zwiedzającymi. 
E.B.-S.: Planując wnętrza wraz z bratową 
Pauliną, starałyśmy się wyeksponować 
to, co najcenniejsze z punktu widzenia 
nie tylko sportowca, ale i widza. Wzrok 
przyciągają nie tylko medale olimpijskie 
czy Złote Orły z Turniejów Czterech 
Skoczni, ale i piękne trofea z zawodów 
najróżniejszej rangi, a stanowiące same 
w sobie małe dzieła sztuki. W projekto-
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W Europie Zachodniej pracuje kil-
ka milionów Polaków. Są chętnie 

zatrudniani z powodu pracowitości 
i kwalifikacji. Wykonując szeroki 

zakres prac, na dobrze dobra-
nych produktach, są konkuren-

cyjni dla rodzimych pracowników. 
Ofert pracy nie brakuje, warunki 

zatrudnienia są często lepsze niż 
w kraju, dlatego wyjeżdżają z Pol-

ski do Niemiec, Wielkiej Brytanii 
czy Irlandii. Jak wygląda ich praca 

na Wyspach Brytyjskich?

więcej informacji na www.swiatatlasa.com.pl/magazyn52

FILIP JUS, TERMOIZOLER Z 12-LET-
NIM DOŚWIADCZENIEM, NA WYSPACH 
BRYTYJSKICH OD 2005 R.  

Czym się zajmujesz?
Mam firmę budowlaną, która kon-
centruje się na ocieplaniu budynków 
– zarówno małych, dwusypialnianych 
domów tarasowych, jak i wieżowców 
liczących tysiące metrów kwadratowych 
powierzchni do ocieplenia. Lubię wy-
zwania – potrafię z kolegami odwzoro-
wać w 99% wygląd budynku, z czego 
najbardziej są zadowoleni architekci 
oraz konserwatorzy zabytków.

Dlaczego emigracja? 
Szukałem różnych ścieżek rozwo-
ju. Atrakcyjna oferta pojawiła się 

ATLAS
NA WYSPACH

Ociepliliśmy ponad 500 domów!
Barbara Kończewska

Grupa ATLAS

w 2009 roku – ówczesny rząd brytyjski 
przeznaczył dofinansowania na termo-
izolację, z których mogli skorzystać 
właściciele domów. W konsekwencji 
pojawiło się zapotrzebowanie na ekipy 
specjalizujące się w tym zakresie robót. 
I tak w 2012 roku zapadła męska decyzja 
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o przeniesieniu się do Walii i podjęciu 
współpracy z firmą energetyczną E.ON 
– ociepliliśmy z nimi ponad 500 domów! 

Jesteś zadowolony ze swojej decyzji 
i codziennej pracy? 
Każdego dnia idę do pracy, w której 
robię coś dobrego dla innych, a przy tym 
zarabiam tak, jak powinienem. Jestem 
szczęściarzem. 

Pracujesz na produktach ATLAS?
Od pierwszego dnia pracy w Irlandii przy 
ociepleniach sięgam po materiały ATLAS. 

Dobrze sprawdzają się w tamtejszych, 
specyficznych warunkach? 
Tak i do tego są naprawdę cenione przez 
Fachowców i architektów w Anglii. Dlaczego? 
Doskonała jakość za rozsądne pieniądze 
to częsta opinia. Na Wyspach Brytyjskich 
mamy trudną wilgotność powietrza oraz 

temperaturę. Technologie również bardzo 
różnią się od europejskich. Naprawdę nie 
jest łatwo znaleźć produkty odporne na takie 
warunki. ATLAS świetnie sobie z tym radzi.

Czy to, że materiały ATLAS, doskonale 
znane w kraju, są dostępne na Wyspach 
Brytyjskich, jest ważne dla Fachowców 
– emigrantów?
Z ręką na sercu i z łezką w oku muszę przy-
znać, że tak, to bardzo dla nas ważne. Mamy 
najlepszych polskich Fachowców i używamy 
najlepszych polskich produktów. Możesz 
mi wierzyć, zawsze milej jest pracować 
„na swoich” materiałach.  

Jakie są Twoje plany na przyszłość? 
Wiążesz ją z Wielką Brytanią?
Chcę do 50. roku życia pracować, a potem 
wrócić na dobre do Polski, opiekować się 
teściową i korzystać z uroków naszej 
Ojczyzny.

Polskie materiały sprawdzają się
w tzw. angielskich warunkach
JAROMIR REBISZ, PŁYTKARZ, W ANGLII 
MIESZKA OD 2013 R.

Czym się zajmujesz?
W 90% zajmuję się remontami domów 
i mieszkań, to głównie prace w łazienkach 
i kuchniach. 

Skąd pomysł na emigrację? 
Mój szwagier, który pracował w Anglii, 
przekonał mnie, abym do niego dołączył. 
Początkowo pracowałem w fabryce, 
w której wytrzymałem pół roku. W 2014 roku 
otworzyłem własną działalność, wróciłem 
do korzeni jako Wykonawca. Pracowałem 
sam, potem dołączył do mnie tata, który ma 
doświadczenie w budowlance – pracował 
wcześniej w Niemczech i w Holandii.

Co było dla Ciebie najbardziej zaskakujące 
w pracy na Wyspach Brytyjskich?
Brak elektryki w łazience. Nie można stoso-
wać żadnego włącznika lub gniazdka. W Pol-
sce to na porządku dziennym, a w Anglii jest 

tylko jedno gniazdko izolowane, które jest 
inne niż klasyczne. W starym budownictwie 
nie ma absolutnie żadnej hydroizolacji, 
ale za to są dywany w łazience!

Pracujesz na produktach ATLAS? Jak są 
odbierane w Anglii? Czy dobrze sprawdza-
ją się w tamtejszych warunkach?
Oczywiście! Używamy klejów do płytek, naj-
częściej z linii ATLAS Plus, gładzi i hydroizola-
cji. Dużo osób chwali polskie materiały, m.in. 
dlatego, że po prostu świetnie się sprawdza-
ją w tzw. angielskich warunkach. To powód 
do dumy! No i całe szczęście, że pojawiło się 
GTA – właśnie gładkość ścian wyróżnia 
ściany szpachlowane za pomocą polskich 
produktów wśród angielskich domów. 

Czy to, że materiały ATLAS, znane w kraju, 
są dostępne na Wyspach Brytyjskich, jest 
ważne dla Fachowców – emigrantów?
Zdecydowanie tak. Ważna jest nie tylko ich 
dostępność, ale i miejsca, w których można je 
kupić. Możliwość zakupów w polskiej hurtowni 

jest nie do przecenienia. Do takiego punktu 
sprzedaży z przyjemnością się wchodzi, zna-
my się z pracownikami – bardzo to sobie cenię. 

Jakie są Twoje plany na przyszłość? 
Wiążesz ją z Wielką Brytanią?
Chcę zostać w Anglii, ponieważ trudno byłoby 
mi wrócić na rynek polski. Jestem przyzwy-
czajony do sposobu prowadzenia działalności 
w określony sposób i nie chcę tego zmieniać.

IBB Builders  
Merchants,  
oddział Birmingham.
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*Punkty sprzedaży  
z mieszalnikiem tynków i farb
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Na początku był 
Klej ATLAS Plus!
DOBIESŁAW KWIROWSKI, WYKONAWCA 
I WŁAŚCICIEL SKLEPÓW Z WYPOSAŻE-
NIEM ŁAZIENEK, W ANGLII OD 2001 R.

Czym się zajmujesz?
Prowadzę dwa sklepy z materiałami 
budowlanymi w Anglii. Sam też zajmuję się 
pracami wykończeniowymi. 

Skąd pomysł, żeby otworzyć sklepy 
właśnie tam?
Przyjechałem do Anglii we wrześniu 
2001 roku w celach zarobkowych. Zaczą-
łem od pracy w hotelu, ale niedługo później 
zająłem się budowlanką. Obserwowałem 
polskich Wykonawców w Anglii i zdecy-
dowałem się otworzyć salony z płytkami, 
po czym rozszerzyłem asortyment o kolej-
ne produkty. 

Co było dla Ciebie największym zasko-
czeniem w tzw. wykończeniówce? 
Wszechstronny kolor „magnolia”, jak gdyby 
nie było innego, a poza tym instalacje 
– rury prowadzone po ścianie. Zaskoczyły 
mnie też krany z wodą zimną i osobno go-
rącą – można sobie nieźle poparzyć ręce! 

Pracujesz na produktach ATLAS? 
Zaczynałem od towarów angielskich 
– bardzo trudno się na nich pracowało. 
Dziwna konsystencja, ciężka do aplikacji. 
Domycie po nich narzędzi? Koszmar! Z cza-
sem, dzięki dostępności produktów ATLAS 
na Wyspach Brytyjskich, systematycznie 
je „podmieniałem”. Zaczęło się od Kleju 
ATLAS Plus, który zapoczątkował mój 
powrót to rodzimych produktów. 

Wspólnie z Punktami Partnerski-
mi ATLAS prowadzimy Programy 
Certyfikacji Fachowców ATLAS 
dla Autoryzowanych Termoizole-
rów (UK oraz IE) oraz szkolenia 
dla Wykonawców. Wyspecjalizo-
wani sprzedawcy pomogą dobrać 
produkt do każdego projektu.  
Potrzebujesz dodatkowego 
wsparcia?  
Napisz do nas na:  
eksport@atlas.com.pl! 

POLSKIE HURTOWNIE NA WYSPACH
PRZEDSTAWIAMY LISTĘ PUNKTÓW SPRZEDAŻY, W KTÓRYCH ZAOPATRZYSZ SIĘ W POLSKIE PRODUKTY 

ROSCOMMON*

LIMERICK*

GALWAY

KILLARNEY
CORK

Polskie hurtownie budowlane

Pozostałe punkty sprzedaży 
ATLAS

 �Unit 1 Willsborough Business Park 
Clonshaugh, Dublin, D17 Ny 38*
 �Cloontrask, Castlerea Co, Roscom-
mon, F45WV81*

Eco Smart  –  oddziały:

 �North Peffer Place, Unit 11, Peffer Bu-
siness Centre, Edinburgh, EH16 4UZ

CEKRA LTD

 �18 Gorst Road, Park Royal | HQ 
Office, NW10 6LE
 �16-18 Gorst Road, Park Royal,  
London, NW10 6LE*

 �425 Walsall Rd, Birmingham, B42 1BT*
 �Unit 24, Piccadilly Trading Estate, 
Manchester, M1 2NP*

IBB Builders  
Merchants – oddziały:
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 �Corby Tiles, 2 B South Folds Road, 
Corby, NN18 9EU
 �Polska hurtownia Leicester, 9 Can-
nock Street, Leicester, LE4 9HR

Dream Baths –  oddziały:

Pracujesz w Niemczech lub Holandii? Szukasz materiałów ATLAS?  
Wejdź na: www.atlas.com.pl/en/where-to-buy/ i poszukaj punktu  
sprzedaży blisko siebie!

LONDON

MANCHESTER*

NORTHAMPTON*

BIRMINGHAM*

SHEFFIELD*

SOUTHAMPTON*

COVENTRY

CORBY

LEICESTER

WEMBLEY

TWICKENHAM

DUBLIN*

EDINBURGH*

DUNDALK

LIVERPOOL*

GLASGOW*

MILTON KEYNES

LEAMINGTON SPA*

CHELMSFORD*

ANLABY

DERBY*

 �Unit 10, Propeller Park, Wembley, 
NW10 0AB
 �Unit 3, Hampton Business Park,  
Twickenham, TW13 6DB
 �Unit 8, Westbrook Trading Estate, 
Manchester, M17 1AY

Ant Builders Merchants 
– oddziały:

 �Unit 7, Selecta Business Park,  
Birmingham, B44 9EH*
 �15 Quorn Way, Northampton, NN1 2PN*
 �Unit 13, New Street Holbrook, Enter-
prise Park, Sheffield, S20 3GL*

Mrówka Building 
Supplies – oddziały:

 �103-119 Foleshill Road, Coventry, 
 CV1 4LF

Fox68 Coventry

BURTON UPON TRENT

WOODBRIDGE*

PARK ROYAL*

 �Unit 9a, Central Trading Estate, Mari-
ne Parade, Southampton, SO14 5JP*

Polhouse Southampton
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30 lat obecności na rynku – dokładnie tyle mamy na swoim
koncie. Choć czasy nie sprzyjają świętowaniu, nie zmienią
tego, jak bardzo dumni jesteśmy z tych kilkudziesięciu
lat wytężonej pracy. Jak je wspominamy? Zapraszamy  
w krótką podróż w czasie. Historię firmy oraz najważ-
niejsze momenty prezentujemy w formie odpowiedzi 
na pytania, które zostały zadane przez Was – na-
szych Fachowców. Nie na wszystkie udało nam 
się odpowiedzieć w czerwcowym wyda-
niu, ale nie martwcie się! Kolejna część 
już we wrześniu. Warto czekać.

1Zbigniew 
Budkiewicz: 

Jak powstała 
firma ATLAS?

ALEKSANDRA WESOŁOWSKA, SPECJALI-
STA DS. KOMUNIKACJI BRANŻOWEJ: 
Musimy przenieść się najpierw do lat 
80. ubiegłego wieku, kiedy to trzej 
łódzcy inżynierowie – Andrzej Wal-
czak, Grzegorz Grzelak i Stanisław 
Ciupiński – założyli firmę budowla-
no-wykończeniową AT-TA. W ciągu 
kilku lat wykonali kilkadziesiąt reali-
zacji. Przełom przyniosło zlecenie 
zagranicznego przedsiębiorcy, który 
chcąc otworzyć w Łodzi salon z gla-
zurą, przywiózł do jego wykończenia 
dwie palety zachodniego kleju. Pro-
dukt wzbudził duże zainteresowanie 
i stał się przyczynkiem do pracy 
nad rodzimą recepturą kleju do gla-
zury. Opracowali ją we współpracy 
z prof. Piotrem Klemmem z Politech-
niki Łódzkiej, a następnie – najpierw 
w garażu Grzegorza Grzelaka przy 
pomocy pożyczonej betoniarki, 
a później w halach przy ul. św. Te-
resy w Łodzi – rozpoczęli produkcję 
polskiego kleju. 15 lutego 1991 roku 
Andrzej Walczak, Grzegorz Grzelak 
i Stanisław Ciupiński formalnie zare-
jestrowali spółkę ATLAS. 

ATLAS ma
30 lat!

Andrzej Walczak 
i Stanisław Bielejec 
przy mieszalniku  
zapraw  
fugowych  
w zakładzie  
przy ul. św. Teresy. 



57

MOJA FIRMA

1
Jurek Łosiakowski: 

Skąd się wzięła 
nazwa „ATLAS”?

ANDRZEJ WALCZAK, WSPÓŁZAŁOŻYCIEL I WSPÓŁWŁAŚCICIEL ATLASA: Na początku nazwa „ATLAS” do-
tyczyła nie samej firmy, tylko jej produktu – kleju do glazury. Jego szybko rosnąca popularność 
spowodowała jednak, że „ATLASEM” ochrzciliśmy wkrótce również całą  firmę. A skąd pomysł 
na taką nazwę? Klej musiał się kojarzyć z siłą i trwałością. Stąd właśnie imię mitologicznego 
siłacza. W końcu zadaniem kleju było (i jest) „trzymać dożywotnio”. Ale jeśli komuś ta nazwa 
kojarzyła się bardziej z budowaniem sprawności i dobrej kondycji, to wcale nas to nie martwi-
ło. Nie brakowało też (i nadal nie brakuje) tych, którzy nazwę „ATLAS” łączą z czymś w rodzaju 
encyklopedii. Cóż, jeśli w ten sposób potwierdza się pozycja ATLASA w branży budowlanej 
jako kompletnego i komplementarnego eksperta, to taki komplement chętnie przyjmujemy.

Założyciele ATLASA (zdjęcie 
z 1994 r.) – od lewej: Andrzej 
Walczak, Grzegorz Grzelak 
i  Stanisław Ciupiński .

Zarząd ATLASA w 2003 roku 
– od lewej:  Barbara Bik , 
Andrzej Walczak, Grzegorz 
Grzelak, Roman Rojek, 
Mariusz Jurkowski.
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Zbyszek Flos:  
Ile czasu służyła  

słynna betoniarka? 

3

PIOTR GRZELAK, CZŁONEK ZARZĄDU: Ta słynna betoniarka, 
„od której wszystko się zaczęło”, służyła w sumie bardzo 
krótko. Już po paru miesiącach ciężkiej pracy przeszła 
do zasłużonej legendy. Ale dobrze pamiętam, jak stała 
w garażu ojca [Grzegorza Grzelaka – współzałożycie-
la i obecnego, głównego udziałowca Grupy ATLAS 
– przyp. red.], gdzie na samym początku odbywało się 
mieszanie zapraw. Panowie zakrywali wlot betoniarki 
dużą pokrywą od kotła na bieliznę. Niestety, niewie-
le to dawało i w całym domu sporo było kurzu i pyłu. 
Miałem uczulenie na kurz, więc na jakiś czas musiałem 
się wyprowadzić do babci, ale nie trwało to długo, 
ponieważ zamówień na klej było coraz więcej, więc 
po paru miesiącach produkcja przeniosła się do hali 
wynajętej od łódzkiego przedsiębiorstwa prefabrykatów. 
Razem z tą przeprowadzką zakończyła się też pionierska 
rola betoniarki, bo produkcja musiała się już odbywać 
na zdecydowanie większą skalę i w bardziej zaawanso-
wany technologicznie sposób. 

Tomasz Jaworski:  
Dlaczego bocian?  
Czy brano pod uwagę  
inne „symbole”?

ADAM MASIULANIS, DYREKTOR 
DS. PUBLIC RELATIONS: Poza 
logo firmy żadnych symbo-
li nie brano pod uwagę, a bocian 
pojawił się na początku lat 90. ubiegłego 
wieku przez… przypadek. Spośród pięciu 
członków dawnego zarządu firmy (w tym 
trójki założycieli) każdy odpowiadał za konkretnie 
przydzielony mu obszar funkcjonowania przedsię-
biorstwa. Panowie mieli do siebie pełne zaufanie i starali 
się nie ingerować w nie swoje zadania. Jednak regular-
nie spotykali się, by wzajemnie relacjonować i recenzować 
poszczególne dokonania i plany. Na działania o charakterze pro-
mocyjnym wydawano wtedy umówione 3% od obrotu, co – z uwagi 
na wzrastające w szybkim tempie wyniki sprzedaży – stanowiło coraz 
pokaźniejszy budżet. Na jednym ze spotkań odpowiedzialny za marke-
ting członek zarządu usłyszał od tego, który odpowiadał za produkcję 
i inwestycje taką uwagę: „Tyle kasy wydajesz na reklamę, że zaraz 
będziesz bociany przy drodze ustawiał”. Po chwili ciszy, wynikającej 
z pewnego zaskoczenia, padła odpowiedź: „Wiesz, to w sumie całkiem 
niezły pomysł!”. I tak powstało oryginalne zwieńczenie reklamowego 
słupa, który pierwotnie miał zawierać jedynie logo. Nie planowaliśmy 
tego, ale dopisana potem do „naszego” bociana (głównie przez 
dziennikarzy) cała symbolika sympatycznego i wiernego ptaka, 
znakomitego budowniczego gniazda i do tego w większości 
polskiego patrioty, bardzo nam pasowała. Bociek mocno 
i na długie lata wpisał się w wizerunek firmy. Awanso-
wał do roli nieodłącznego elementu wielu działań 
reklamowych. Pamiętam na przykład zrealizowa-
ny ponad ćwierć wieku temu w prasie 
konkurs, w którym czytelnicy mieli 
skomentować zdjęcie żywego 
bociana siedzącego na głowie 
naszego plastikowego. Było 
to oczywiście realne ujęcie, 
a nie fotomontaż. Zwyciężył 
wtedy komentarz nastę-
pującej treści: „Gdyby 
nie ten klej, byłoby 
po ptakach”.

Centrala ATLAS,  
ul. Kilińskiego, Łódź.
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Paweł Milewski: 
Który produkt 
„zszedł z taśmy” 
w pierwszej  
kolejności? 

STANISŁAW BIELEJEC, SZEF DZIAŁU PRODUKCJI SUCHEJ: Pierwszym 
produktem firmy był klej do glazury ATLAS. Jako pozycja 
asortymentowa jest w ofercie do dziś, choć oczywiście 
jego receptura była w międzyczasie zmieniana 
i unowocześniana. W drugiej kolejności wypro-
dukowano klej do tapet. Trzecim produktem, 
który przez jakiś czas figurował w cen-
niku i katalogu ATLASA, była emulsja 
elastyczna. Czwarty zaś produkt 
firmy – do dziś jeden z głównych 
i najbardziej popularnych wy-
robów marki – to Uni-Grunt. 
Zresztą jego nazwa trafiła 
już na stałe do potocznego 
języka branżowego jako okre-
ślenie kategorii. Pojęcie „unigrunt” 
zyskało w branży taką rolę, jaką 
w świecie obuwia sportowego ma 
termin „adidasy”. Przez lata ATLAS 
dostarczył ponad 200 000 ton 
Uni-Gruntu, co pozwoli-
ło na zagruntowanie 
około miliarda metrów 
kwadratowych 
powierzchni!

6
KATARZYNA CZUPRYNIAK, KIEROWNIK 
DS. KADR I PŁAC: Wbrew pozorom 
odpowiedź na to pytanie nie jest 
łatwa i oczywista – głównie ze wzglę-
du na przejęcia i  przekształcenia 
oraz liczne zmiany organizacyjne 
firmy i migracje pracowników 
w ramach spółek Grupy ATLAS. Nie-
mniej mamy w swoich szeregach 
pracowników z 30-letnim stażem, 
chociażby panią dyrektor ds. zaku-
pów – koordynator Grupy ATLAS 
Dorotę Domańską, która jest jedną 
z pierwszych kobiet zatrudnionych 
w ATLASIE. Nie brakuje pracowni-
ków z umowami o pracę  datowany-
mi na rok 1992 czy 1993.

Paweł Zalewski:  
Czy komukolwiek udało się 
przepracować od początku 

istnienia firmy  
aż po dzień dzisiejszy?

Linia produkcyjna  
Taifun Grodno.

Zakład Produkcyjny 
ATLAS, Zgierz.
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9 Maciej Rzeszut-
ko: Ile różnych 
produktów w ca-
łej swojej historii 
wyprodukowała 
firma ATLAS?

PIOTR IDZIKOWSKI, KIEROWNIK DZIAŁU WPROWADZANIA WYRO-
BÓW: W naszej bazie produktowej znajduje się około 600 wyro-
bów, które są sprzedawane pod szyldem ATLASA. Gdyby jednak 
doliczyć do tego produkty, które wytwarzamy w naszych fabrykach, 
ale są sprzedawane jako inne marki, byłoby ich prawie 1000. 

8
Zbigniew Budkiewicz:  
Ilu pracowników zatrudnia 
obecnie firma ATLAS 
i od ilu zaczynała?

KATARZYNA CZUPRYNIAK, KIEROWNIK 
DS. KADR I PŁAC: Ta liczba rów-
nież dynamicznie się zmieniała 
na przestrzeni lat. Zaczynaliśmy 
od kilku pracowników, a obecnie 
[stan na maj – przyp. red.] zatrud-
niamy w oparciu o umowę o pracę 
blisko 930 osób [stan na 14 maja 
– 927 osób]. 

Artur Misztal:  
Czy w ATLASIE  
pracuje więcej kobiet 
czy mężczyzn? 

KATARZYNA CZUPRYNIAK, KIEROWNIK 
DS. KADR I PŁAC: Zdecydowana 
przewaga mężczyzn – 638 na 289 
kobiet, które głównie zajmują sta-
nowiska w pionach administracji, 
rachunkowości, obsługi i wsparcia 
sprzedaży, badawczo-rozwojo-
wym, personalnym czy marketin-
gu. Nie brakuje ich jednak również 
w działach produkcji, dziale 
technologicznym, dziale szkoleń 
czy pionach sprzedaży.

więcej informacji na www.swiatatlasa.com.pl/magazyn
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10 Jan Jak:  
Ile worków  
klejów rocznie 
wychodzi 
z fabryk  
ATLASA?

JAROSŁAW MECHLIŃSKI, KIEROWNIK DS. KONTRO-
LINGU: Precyzyjne podanie tego typu informa-
cji jest możliwe od 2013 roku, bo wówczas 
wdrożono w firmie nowoczesny system rapor-
towania danych i monitorowania sprzedaży. 
Za lata 2013-2019 średnia arytmetyczna 
liczba sprzedanych worków klejów (tych do 
okładzin ceramicznych oraz ociepleniowych) 
wynosi 12 753 892 worki na rok. W kolejnych 
latach ta średnia ma szansę jeszcze mocno 
wzrosnąć, bo w ubiegłym 2020 roku z fabryk 
ATLASA wyszło 15 880 857 worków klejów.

PIOTR IDZIKOWSKI, KIEROWNIK 
DZIAŁU WPROWADZANIA WYROBÓW: 
Obecnie [stan na maj – przyp. red.] 
na stronie www.atlas.com.pl jest 
prezentowanych 309 produktów 
marki ATLAS.

Kamil  
Jewuła:  
Ile produk-
tów w swo-
jej ofercie 
ma ATLAS?

MOJA FIRMA

Zakład Produkcyjny 
ATLAS, Piotrków 
Trybunalski.



Przedsiębiorstwo 
Dolina Nidy.
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13
MICHAŁ GOSŁAWSKI, DYREKTOR 
DS. SPRZEDAŻY ZAGRANICZNEJ:  
Na liście krajów, do których 
docierają produkty ATLASA, 
są w tej chwili 32 państwa. 
Najwięcej, bo 22 rynki dotyczą 
krajów Europejskiego Obszaru 
Gospodarczego i Wielkiej Brytanii. 
Tu generujemy największą część 
(ok. 86%) naszej sprzedaży za-
granicznej, a wyraźnie wybija się 
pierwsza piątka – Wielka Brytania, 
Słowacja, Niemcy, Litwa i Irlan-
dia. Skutecznie odbudowujemy 
obecność na rynkach wschod-
nich, które jeszcze niedawno były 
głównym kierunkiem eksportowym 
ATLASA. Nasze produkty trafiają 
do Rosji, na Ukrainę, Białoruś 
i do Mołdawii, a biorąc pod uwagę 
Daleki Wschód, to do Mongolii. 
ATLAS dotarł również za Atlantyk 
– do USA, Kanady, Chile i na ar-
chipelagi Karaibów, a transportem 
do Nowej Zelandii ustanowiliśmy 
swoisty rekord zasięgu ATLASA. 
To właściwie rekord ostateczny, 
bo praktycznie dalej niż na anty-

pody – przynajmniej na obszarze 
planety Ziemia – już się 

nie da dotrzeć.

Zbyszek Flos:  
Do ilu krajów 

ATLAS wysyła  
swoje produkty?

12
Michał Karaś: Jak firma 
ATLAS zdobywa surow-
ce do produkcji swoich 
produktów i czy ma własne 
kopalnie? 

DOROTA DOMAŃSKA, DYREK-
TOR DS. ZAKUPÓW: ATLAS 
kupuje surowce zarówno 
od dostawców krajowych, 
jak i zagranicznych. W kraju 
kupujemy głównie surowce wiel-
kotonażowe, takie jak cement, kruszy-
wa, mączki wapienne i dolomitowe 
oraz anhydrytową, wapno, gips, perlit. 
W dużej mierze korzystamy z własnych 
źródeł dostaw, jakie stanowią dla nas 
spółki będące częścią Grupy ATLAS, 
takie jak Grudzeń Las, Dolina Nidy, 
Kopalnia Gipsu i Anhydrytu Nowy Ląd. 
Surowce pochodzenia chemicz-
nego, niezbędne do produkcji 
chemii budowlanej, zarówno 
w postaci suchej, jak i dys-
persyjnej nabywamy 
głównie od dostaw-
ców zagranicz-
nych, bezpośred-
nio u producentów, 
w niewielkiej części 
również od dystrybutorów. 
Współpracujemy z dostaw-
cami z takich krajów jak Niemcy, 
Francja, Włochy, Holandia, Dania, 
Słowacja czy Korea Południowa. 
W zakresie zakupu surowców, opako-
wań, materiałów do produkcji opako-
wań (mamy własną linię do produkcji 
worków) współpracujemy z przeszło 
300 dostawcami, a portfolio zakupowe 
liczy ok. 5000 indeksów surowcowych 
i opakowaniowych.



Odkrywkowa 
kopalnia piasku 
kwarcowego 
Grudzeń Las.

Kopalnia Gipsu 
i Anhydrytu Nowy 
Ląd w Niwnicach.
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15
MARLENA JASZEWSKA-FRĄCZEK, STARSZY ANALITYK:  
Rezultat poszukiwań rekordowego zamówienia robi 
naprawdę wrażenie! Pod względem ilościowym 
największe zamówienie zrealizowaliśmy w kwietniu 
2016 roku dla jednego z warszawskich klientów, a do-
tyczyło ono klejów ociepleniowych Grawis U i S (oraz 
siatki do ociepleń) i opiewało na… 638 ton! Znaleźli-
śmy także rekordowe zamówienie pod względem war-
tościowym. Miało miejsce w październiku 2015 roku. 
Nasz poznański kontrahent zakupił wtedy uelastycz-
niony klej do okładzin ceramicznych, klej ATLAS Plus 
oraz Uni-Grunt za łączną kwotę 442 tysięcy złotych!

Piotr Szczepanik: 
Jakie było naj-
większe zamó-
wienie złożo-
ne przez klienta 
na materiały? 

14 Tomasz Kaczmar-
czyk: Jaki produkt 
sprzedaje się naj-
lepiej, a z jakiego 
jesteście 
najbardziej 
dumni?

LECH PACOCHA, DYREKTOR DS. SPRZEDAŻY: Obecnie 
najlepiej sprzedają się kleje żelowe Geoflex i mają nadal 
duży potencjał wzrostu. Jesteśmy naprawdę dumni 
z wprowadzenia tak dobrego kleju, na którym pracują 
tysiące Fachowców. Produktem, którym również może-
my się śmiało chwalić, jest klej ATLAS Plus – to jeden 
z kluczowych produktów wpływających na rozwój firmy. 
Jest z nami ponad dwie dekady i wciąż jest wysoko 
ceniony przez Wykonawców.

MOJA FIRMA
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Z przyjemnością  
prezentujemy laureata  
III edycji Konkursu 
na Najlepszy Punkt 
Partnerski ATLAS*  
– firmę Mastor z Łomży.  
Przekonajcie się,  
dlaczego warto u nich 
robić zakupy. 

NAJLEPSI
Z NAJLEPSZYCH!

U NAS 
PRACUJĄ

więcej informacji na www.swiatatlasa.com.pl/magazyn64

Co wyróżnia Punkty 
Partnerskie ATLAS? 
Na pewno dostępność 
produktów, ale – jak 

zgodnie podkreślają Wykonawcy 
– równie ważna jest jakość obsługi. 
Na nią z pewnością mogą liczyć 
klienci firmy Mastor. Co jeszcze 
zyskują, kupując w tym punkcie? 
Zapytaliśmy o to właściciela  
– Jarosława Korytkowskiego.

Dlaczego zdecydowaliście się 
przystąpić do Programu  
ATLAS Partner? 
JAROSŁAW KORYTKOWSKI: Jako firma, któ-
rej jednym z celów jest dostarczenie 
materiałów budowlanych klientom, 
dbamy o to, aby mieć w swoim 
asortymencie produkty najlepszej 
jakości. Dzięki temu mamy pew-
ność, że Wykonawcy do nas wrócą. 
ATLAS to nie tylko rozpoznawalna 
marka, ale i zaufane materiały, 
na których codziennie pracuje 
wielu Fachowców. Chcieliśmy być 
ambasadorem właśnie takiej marki. 
Zawsze możemy liczyć na wsparcie 

sprzedaży ze strony przedstawicieli 
handlowych czy angażowanie nas 
w promocje dla Wykonawców. 

Fachowcy rzeczywiście do Was 
wracają? 
J.K.: Zdecydowanie tak. Do tego, jako 
Punkt Partnerski ATLAS, organizuje-
my u siebie szkolenia czy warsztaty 
dla nich. To się sprawdza, zwłaszcza 
przy wprowadzaniu nowości pro-
duktowych na rynek. Wykonawcy 
wychodzą od nas dobrze zaopa-
trzeni w produkty i w wiedzę. 

Co realnie dają Wam i Waszym 
klientom wspomniane promocje? 
J.K.: Wprowadzając u siebie promo-
cje ATLASA, otrzymujemy dodat-
kowe rabaty na produkty, a dzięki 
temu nasze ceny są atrakcyjniejsze 
w stosunku do konkurencji. Do tego 

Anna Błażałek
Grupa ATLAS
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Od lewej: Jarosław 
Korytkowski,  
Marcin Kalinowski, 
Grzegorz Miecz-
kowski, Katarzyna 
Frąckiewicz, Adam 
Klimaszewski,  
Seweryn Pruszko, 
Justyna Długozima, 
Tomasz Jabłoński, 
Marcin Mleczek.

MOJA FIRMA

dostajemy gadżety reklamowe, np. 
koszulki, spodnie, wiadra itp., dzięki 
którym możemy zorganizować we-
wnętrzną promocję odsprzedażową 
w sklepie. Na przykład promocja 
GTA z wałkiem Rollo Finish to był 
strzał w dziesiątkę!

Jakie produkty cieszą się w ta-
kim razie największym powo-
dzeniem?
J.K.: Na pewno wspomniana wcze-
śniej gładź GTA. Wykonawcy bardzo 
cenią sobie też kleje Geoflex i ATLAS 
Plus. Nie brakuje chętnych na grunty 
i fugi. To takie nasze pewniaki.

Kto tworzy zespół firmy Mastor? 
J.K.: Najlepsi z najlepszych! Cie-
szę się, że nasz zespół tworzą 
osoby ambitne i zaangażowane 
w swoją pracę, z poczuciem hu-

*Celem konkursu było wyłonienie Punktu Partnerskiego ATLAS, który w sposób ponadprzeciętny realizuje misję sprzedażo-
wą. Była to ostatnia edycja konkursu w takiej formie – trwała od 1.07.2020 do 31.12.2020 roku.

Produkty ATLAS mają największą sieć dystrybucji 
w Polsce. Lista Punktów Partnerskich ATLAS  
na WWW.ATLAS.COM.PL (zakładka: „Gdzie kupić”). 
Materiały budowlane Mastor
ul. Wojska Polskiego 51, 18-400 Łomża  

moru. Dzięki temu nie tylko dobrze 
dogadują się z klientami, ale też 
służą fachową pomocą podczas 
codziennych spotkań z Wykonaw-
cami. Uważam, że w tej branży 
kluczowa jest profesjonalna pomoc, 
a na taką zawsze mogą liczyć 
nasi klienci. 

Podsumowując, co zyskuje Wy-
konawca, robiąc zakupy w takim 
punkcie jak Wasz?
J.K.: Oferujemy stały dostęp i duży 
wybór produktów. Klient nie musi 
obawiać się o jakość zakupionych 
materiałów. O wszystkim może 
porozmawiać z naszymi doradca-
mi. W dodatku odbywają się u nas 

szkolenia dla Wykonawców, które 
gwarantują solidną dawkę wiedzy 
– nie tylko o produktach, ale także 
o technice ich aplikacji.  

A co Was wyróżnia na rynku 
lokalnym?  
J.K.: Mastor zapewnia darmowy 
dowóz produktów na terenie 
całego miasta. Do tego gwarantu-
jemy szybką dostawę i możliwość 
składania zamówień przez telefon. 
Tak jak wspominałem wcześniej, 
nie brakuje u nas promocji, atrak-
cyjnych cen i fachowej obsłu-
gi. Zapewniamy Wykonawcom 
kompleksową obsługę inwestycji 
– od fundamentu pod tzw. klucz.  �

Dlaczego warto nas odwiedzić?
Na bieżąco informu-
jemy o nowościach.

U nas odbierzesz 
próbki produktów.

Organizujemy 
szkolenia.

Zapewniamy wspar-
cie Wykonawcom, 
proponując dodatkowy 
asortyment, np. odzież 
roboczą oraz narzędzia.

✔ ✔ 
✔ 
✔ 

Co wyróżnia Punkty 
Partnerskie ATLAS? FACHOWE 

DORADZTWO

SZKOLENIA DLA 
WYKONAWCÓW 

PROMOCJE  
I RABATY 

BOGATY 
ASORTYMENT

DOSTĘPNOŚĆ 
PRODUKTÓW

Od lewej: Grzegorz 
Mieczkowski,  
Adam Klimaszewski.
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Izabela Pietruszka 
Grupa ATLAS

PROGRAM CERTYFIKACJI 
FACHOWCÓW ATLAS

Początek bieżącego roku upłynął pod znakiem zmian wprowadzonych  
do Programu Certyfikacji Fachowców ATLAS. Informacje o nowych zasadach  

wywołały wśród Wykonawców wzmożone zainteresowanie Programem  
i chęć poznania szczegółów. 

Od początku roku 
spłynęło do nas wiele 
zapytań związa-
nych z Programem. 

Wstępnie mieliśmy styczność 
z szeregiem obiektywnych opinii, 
które były i nadal są dla nas cen-
ne w procesie dalszego rozwoju 
Programu. Wśród Wykonawców 
pojawili się zarówno entuzjaści, 
jak i sceptycy zainicjowanych 
nowości. Zadaniem wprowadza-
nych zmian jest umożliwienie Fa-
chowcom stałego rozwoju oraz 
zdobywania nowych doświad-
czeń – cieszymy się, że coraz 
większa grupa uczestników 
Programu to docenia. 

 Rangi obowiązujące w Programie Certyfikacji Fachowców ATLAS:

Otrzymają ją wszyscy Licencjonowani 
i Autoryzowani Fachowcy ATLAS, któ-
rzy wyślą do 1500 punktów w ciągu 

roku ważności certyfikatu.

Zostaną przyznane Autoryzowanym 
Fachowcom, którzy wyślą od 1501 

do 3500 punktów.

Dostaną Wykonawcy mający status 
Autoryzowanego Fachowca i posia-
dający od 3501 do 6000 punktów.

Dedykowane są Autoryzowanym  
Fachowcom, którzy w trakcie ważno-
ści certyfikatu wykażą się aktywno-

ścią punktową powyżej 6000. 

JEDNA GWIAZDKA DWIE GWIAZDKI TRZY GWIAZDKI CZTERY GWIAZDKI

rodzaju działaniach szkolenio-
wych. W zależności od tego, jakie 
aktywności wybiorą, Wykonawcy 
mogą uzyskać odpowiednio 25, 
50, a nawet 75 punktów PRO 
technicznych – to do nich należy 
decyzja, w jakich działaniach 
wezmą udział. 
Wśród proponowanych Wyko-
nawcom aktywności możemy 
wyróżnić m.in. walidacje, podczas 
których Fachowcy mają okazję 
przetestować nowości produk-
towe. Niebagatelnym zaintere-
sowaniem cieszą się również 
szkolenia terenowe i warsztaty. 
Biorąc w nich udział, Wykonawcy 
zdobywają nie tylko punkty PRO 
techniczne, ale również posze-
rzają wiedzę na temat nowości 
w branży budowlanej i technologii. 
Gospodarze Warsztatów mają 

Nowa odsłona przyniosła 
korzystne zmiany w zliczaniu 
punktów przedłużających Cer-
tyfikację. Od początku 2021 roku 
do przedłużenia statusu Licencji 
lub Autoryzacji w Programie Cer-
tyfikacji Fachowców ATLAS brane 
są pod uwagę wszystkie wysłane 
punkty z produktów marki ATLAS, 
niezależnie od posiadanej specja-
lizacji. Wprowadzone udogod-
nienie spotkało się z aprobatą 
wśród Fachowców. Ponadto jest 
ułatwieniem do uzyskania wyższej 
rangi w Programie, a tym samym 
– awansu do następnego poziomu 
korzyści.
Z dużym zainteresowaniem 
Certyfikowanych Fachowców 
ATLAS spotkały się punkty 
PRO techniczne, które mogą 
otrzymać za udział w różnego 



MOJA FIRMA

67

WYKAZ AKTYWNOŚCI SZKOLENIOWYCH  
ORAZ PUNKTÓW PRO TECHNICZNYCH

Pytania i wątpliwości związane z Programem Certyfikacji  
Fachowców ATLAS kierujcie pod adres:  
certyfikacje@atlas.com.pl. Możecie je również  
zgłaszać telefonicznie pod numerem: (42) 631 89 85.

możliwość rozwijania wiedzy 
technicznej, bliższej współpracy 
ze Szkoleniowcami ATLAS,  
a także kooperacji z innymi  
Wykonawcami.  
Szkolenia specjalistyczne to kolejne 
działania, dzięki którym Fachowcy 
mogą zdobywać informacje na te-
mat wykonywania okładzin z płyt 
wielkoformatowych, uszczelniania 
newralgicznych miejsc na tarasach 
i balkonach, instalacji profili oraz 
odwodnień liniowych i punktowych.  

 �możliwość zakupu produktów 
z nowego katalogu nagród 
ATLAS na preferencyjnych  
warunkach cenowych, 
 �dodatkową gratyfikację finanso-
wą przy wymianie punktów PRO. 

Efektem rozwoju Programu 
jest również zmiana wydawa-
nego dotychczas dokumentu 
potwierdzającego posiadany 
status. Nie jest to już papierowy 
certyfikat. Od nowego roku został 
on zastąpiony plastikową kartą 
o wymiarach bankomatowej, która 
jest trwalszą i o wiele wygodniejszą 
formą, np. podczas okazania przed 
inwestorem.  
W zależności od posiadanej 
rangi karty są w kolorze:
 �białym (wszyscy Licencjonowa-
ni i Autoryzowani Wykonawcy 
z 1. i 2. rangą),
 �srebrnym (Autoryzowani Wyko-
nawcy z 3. rangą),
 �złotym (Autoryzowani Wykonaw-
cy z 4. rangą).  �

Sytuacja pandemiczna spowodo-
wała wiele trudności w organizacji 
spotkań szkoleniowych, ale wierzy-
my, że wkrótce do nich wrócimy, 
umożliwiając setkom Wykonawców 
podnoszenie własnych kwalifikacji.  
Spośród pozostałych korzyści 
oferowanych przez Program 
Certyfikacji Fachowców ATLAS 
możemy wymienić:
 �korzystniejszy przelicznik  
punktów programu FACHOWIEC 
ATLASA, 

 UDZIAŁ  
W SZKOLENIU  
TERENOWYM/ 
WARSZTATACH  
SZKOLENIOWYCH

 UDZIAŁ 
W SZKOLENIU 
INNOWACYJNOŚCI 
(dostępne  
dla 3. i 4. rangi) 

UDZIAŁ 
W SZKOLENIU  
SPECJALISTYCZNYM

GOSPODARZ 
WARSZTATÓW

UDZIAŁ  
W WALIDACJACH 
PRODUKTOWYCH 

75
PKT

50
PKT25

PKT
25
PKT

50
PKT



więcej informacji na www.swiatatlasa.com.pl/magazyn68

Monika Wołkanin, starszy specjalista ds. szko-
leń, z nagrodą specjalną dla ATLASA podczas 
V edycji konkursu „Łódzkie Łabędzie”.
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więcej informacji na www.swiatatlasa.com.pl/magazyn68

OD PODSTAW, CZYLI „SZKOŁA 
POD PATRONATEM ATLAS”

EDUKACJA

Główne formy 
współpracy:

Firma ATLAS już od wielu lat wspiera i aktywnie prowadzi 
działania edukacyjne oraz szkoleniowe. Są one kierowane 
przede wszystkim do wykonawców, projektantów i archi-
tektów oraz sprzedawców. Równie ważne są dla nas osoby 
młode – uczniowie, którzy dopiero rozpoczynają przygodę 
z branżą budowlaną.

W spółpraca praco-
dawców ze szkołami 
zawodowymi już 
od dawna cieszy się 

zainteresowaniem środowisk 
związanych zarówno z edukacją, 
jak i ze światem biznesu. Nie inaczej 
było w przypadku ATLASA, który 
w 2015 roku nawiązał kooperację 
z placówkami szkolnymi o profilu bu-
dowlanym. Naszym celem było m.in. 
stworzenie programu edukacyjnego 
dostosowanego do standardów 
branżowych – w kontekście wiedzy 
i umiejętności związanych z używa-
niem produktów chemii budowlanej 
oraz najnowszych technologii.

W ciągu ostatnich sześciu lat 
objęliśmy patronatem 31 szkół 
w całym kraju, aby kompleksowo 
szkolić tych, którzy profesjonalną 
karierę fachowca budowlanego mają 
dopiero przed sobą. Poza zajęciami 
teoretycznymi uczniowie mają okazję 
przetestować produkty ATLASA 
w praktyce. 

Przez sześć lat trwania programu 
przeprowadziliśmy ponad 380 szko-
leń dla młodzieży i nauczycieli. 
Jak dotąd, ze szkoleń ATLASA 
skorzystało ponad 12 000 uczniów! 
W tym czasie przekazaliśmy szko-
łom produkty niezbędne do prak-
tycznej nauki zawodu o wartości 
ponad 500 000 zł.  

Zajęcia prowadzą nasi doświad-
czeni Szkoleniowcy. Do udziału 
w warsztatach zapraszamy również 
nauczycieli z placówek, którzy chcą 
być na bieżąco z osiągnięciami 
w budownictwie. 

Do tej pory na naszym poligonie 
w Zgierzu odbyło się pięć szkoleń 
specjalistycznych dla nauczycieli 
(Taras, ETICS, Prace glazurnicze 
w łazience, Podkłady i posadzki, Wy-
kończenia wnętrz), które połączyliśmy 
ze zwiedzaniem naszej fabryki oraz 
ćwiczeniami praktycznymi, w których 
uczestniczyło 150 pedagogów.

W październiku 2019 roku Polska 
Agencja Rozwoju Przedsiębior-
czości zorganizowała w Toruniu 
uroczystą galę kończącą V edycję 

Monika Wołkanin
Grupa ATLAS

Bezpłatne 
szkolenia 
dla uczniów 
i nauczycieli 
szkół zawo-
dowych.

Nieodpłatne 
przeka-
zywanie 
produktów 
do praktycz-
nej nauki 
zawodu.

Doposażanie 
pracowni do 
praktycznej 
nauki zawodu 
(wzorniki 
produktów, 
tablice dy-
daktyczne).

Dostarczanie 
bezpłatnych 
materiałów 
dydaktycznych 
i edukacyjnych.

Wsparcie 
w organizacji 
olimpiad  
zawodo-
wych.
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konkursu „Pracodawca Jutra”. 
Laureatami zostają firmy, które 
w wyróżniający się sposób wspiera-
ją rozwój kompetencji pracowników 
oraz z sukcesem realizują inicjatywy 
z zakresu współpracy biznesu 
z edukacją, dbając o proces kształ-
cenia uczniów i studentów. Wśród 
przyznanych nagród pojawiły się 
wyróżnienia sektorowe, a jedną 
z uhonorowanych firm w sektorze 
budownictwa został wówczas 
ATLAS. Polska Agencja Rozwoju 
Przedsiębiorczości doceniła wielolet-
ni program edukacyjny obejmujący 
współpracę ze szkołami kształcący-
mi przyszłych fachowców. Wyróż-
nienie odebrała Monika Wołkanin 
z Działu Szkoleń, która jest liderem 
projektu współpracy ze szkołami 
budowlanymi.

Przy okazji warto dodać, że otrzy-
mane od Polskiej Agencji Rozwoju 
Przedsiębiorczości wyróżnienie 
„Pracodawca Jutra” to kolejna 
już nagroda przyznana ATLASOWI 
za wspieranie zawodowej oświaty.  
W marcu 2016 roku Prezydent 
Miasta Łodzi wspólnie z Łódzkim 
Centrum Doskonalenia Nauczycieli 
i Kształcenia Praktycznego uhono-
rował ATLASA jako pracodawcę 
kreującego i wspierającego edu-
kację w skali kraju nagrodą spe-
cjalną w V edycji konkursu „Łódzkie 
Łabędzie”.  �
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Obecnie trwają prace nad „nowym 
otwarciem” programu. Nie zwal-
niamy tempa! W roku szkolnym 
2021/2022 zamierzamy:

 ��wprowadzić nowe szkolenia 
specjalistyczne z warsztatami 
dla uczniów,

 ��wdrożyć nowe prezentacje 
ukierunkowane na konkretne grupy 
produktów,

 ��weryfikować szkoły pod kątem 
aktywności szkoleniowych,

 ��wprowadzić możliwość organizo-
wania szkoleń również w okresie  
wakacyjnym.
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W PANDEMII
WAKACJE Jechać samodzielnie czy 

z biurem turystycznym? 
Wybierać wakacje w kraju 
czy za granicą? Co z testami 

czy kwarantanną? Co, jeśli z powo-
du COVID-19 któryś z członków ro-
dziny nie może wyjechać lub wrócić 
z zaplanowanych i opłaconych wa-
kacji? Poniżej zebraliśmy dla Was 
najważniejsze informacje potrzebne 
przygotowującym się do podróży 
w dobie koronawirusa.

Urlop z biurem podróży
To na pewno najwygodniejsza for-
ma spędzenia wakacyjnego urlopu, 
zwłaszcza dla tych, którzy chcą 
uniknąć zmartwień związanych 
z odwołanym samolotem, podróżą, 
zmianą restrykcji czy nawet wydat-
kami na testy na COVID-19, bo czę-
sto są one ujęte w zakresie oferty 
(wiele biur podróży oferuje znacznie 
niższą cenę za test niż koszt 
rynkowy). Biura podróży kuszą naj-
rozmaitszymi ofertami, na przykład 
możliwością nawet kilkukrotnej, 
bezpłatnej zmiany rezerwacji wy-
jazdu na inny termin lub kierunek, 
pakietami ubezpieczeń rozsze-
rzonymi o ochronę na wypadek 
zachorowania na COVID-19 czy 
możliwością zmiany terminu wa-
kacji w przypadku zachorowania 

Wakacyjne podróże, które zazwyczaj stanowią dla nas 
duże wyzwanie organizacyjne, w czasie pandemii stały się 
jeszcze bardziej skomplikowane. Nauczeni półtorarocznym 
doświadczeniem wiele sytuacji jesteśmy w stanie  
przewidzieć i odpowiednio się do nich przygotować.
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Wyjazd za granicę
Mimo utrudnień związanych najczęściej z wymaganymi testami lub kwarantanną 
wciąż wielu z nas decyduje się na urlop za granicą. Bardzo ważne jest dokładne 
zapoznanie się z warunkami wjazdu do poszczególnych krajów, ponieważ nieustan-
nie się one zmieniają i bardzo różnią w zależności od destynacji. Większość krajów 
wymaga posiadania ważnego, negatywnego wyniku testu na COVID-19. W nie-
których krajach z testu zwalnia zaświadczenie lekarskie o przebyciu tej choroby 
w ciągu ostatnich sześciu miesięcy lub potwierdzenie przejścia pełnego cyklu 
szczepienia przeciw COVID-19, przy czym od przyjęcia ostatniej dawki musi minąć 
co najmniej 14 dni.  
Sposoby okazywania wyników testów są różne, zazwyczaj kontrola odbywa się 
na lotnisku w momencie przylotu lub na granicy przy podróżach innych niż samolo-
towe poza strefę Schengen. Część krajów wymaga wypełnionych specjalnych kart 
zdrowia lub lokacyjnych. Zawsze aktualne informacje są dostępne na portalu  
Gov.pl (www.gov.pl/web/koronawirus/informacje-dla-podrozujacych). 
Dobrym źródłem informacji jest również strona Travelplanet.pl.

na COVID-19 bądź skierowania 
na kwarantannę. Niektóre z nich 
oferują dokonywanie nielimitowa-
nych zmian rezerwacji wczasów 
bez jakichkolwiek kosztów 
do 21 dni przed rozpoczęciem 
wydarzenia. Można zmienić termin, 
kierunek, hotel i długość wyjazdu 
w przypadku kwarantanny lub za-
chorowania na COVID-19.

Co w sytuacji, gdy organi-
zator odwoła wyjazd?  
Wyjazd z biurem podróży, zawiera-
jący co najmniej przejazd i noclegi, 
stanowi imprezę turystyczną, której 
uczestnicy podlegają wysokiej 
ochronie prawnej. W sytuacji 
gdy biuro podróży ze względu 
na pandemię odwoła imprezę, 
jest zobligowane do zwrotu całości 
wpłaconych środków w terminie 
do 194 dni od dnia, w którym orga-
nizator poinformował nas o rozwią-
zaniu umowy (na mocy przepisów 
związanych z epidemią umowa 
jest rozwiązana po 180 dniach, 
potem organizator ma 14 dni 
na wypłatę środków).  
Organizator może alternatywnie 
zaproponować voucher na usługi 
w innym terminie lub inny wyjazd, 
ale nie musimy się zgadzać 
na taką propozycję. Jeśli impreza 
została odwołana z powodu pan-
demii, nie przysługuje nam prawo 
do odszkodowania. Jeśli jest pew-
ne, że wczasy nie będą mogły się  
odbyć ze względu na sytuację  
epidemiologiczną, nie musimy  
czekać na rozwiązanie umowy 
przez organizatora, tylko sami 
możemy ją rozwiązać, wysyłając 
stosowne pismo.

Co, jeśli – ze względu 
na chorobę lub wynik testu 
– nie możemy wyjechać? 
Co do zasady zawsze mamy 
prawo do odstąpienia od umowy, 
ponosząc wskazane w niej koszty 
rezygnacji lub dokonać zmiany 
osoby wyjeżdżającej (wiele biur 
podróży oferuje taką możliwość 
bez dodatkowych kosztów, należy 
to sprawdzić). Jeśli nie chcemy 

ryzykować utraty wpłaconych środ-
ków lub ponoszenia innych kosztów 
rezygnacji, warto nabyć ubezpie-
czenie od kosztów rezygnacji 
z uwzględnieniem COVID-19. 
Możemy skorzystać z pakietów 
oferowanych przez biura podróży 
lub ubezpieczyć się samodzielnie. 
Dostępne na rynku ubezpieczenia 
zawierają zwrot kosztów w przy-
padku zachorowania na COVID-19 
lub objęcia kwarantanną ubez-
pieczonego lub współuczestni-
ka podróży albo zachorowania 
najbliższego krewnego ubezpieczo-
nego, skutkującego koniecznością 
leczenia szpitalnego (hospitalizacją), 
która nie zakończy się przed datą 
rozpoczęcia podróży. Ubezpiecze-
nie takie należy zwykle wykupić 
wraz z rezerwacją – umożliwia ono 
rezygnację nawet w dniu planowa-
nego wyjazdu. 

Zachorowanie na COVID-19 
w czasie pobytu na wcza-
sach za granicą 
Podstawowe ubezpieczenia ofe-
rowane przez biura podróży w ra-
mach ceny wyjazdu nie zawierają 
zazwyczaj zwrotu kosztów leczenia 
COVID-19 za granicą ani pokrycia 
tych związanych z ewentualną ko-
niecznością odbywania kwarantan-

ny i przedłużenia w związku z tym 
pobytu. Ubezpieczenie takie można 
zwykle wykupić do dnia wyjazdu.

Upadek biura podróży  
podczas wakacji
Jeśli podczas wycieczki doj-
dzie do upadku biura podróży, 
organizator powinien zorganizować 
powrót podróżnych do kraju. Jeżeli 
nie wywiąże się z tego obowiąz-
ku, procedurę pomocy uruchamia 
odpowiedni marszałek wojewódz-
twa. Dlatego też przed podpisaniem 
umowy powinniśmy sprawdzić 
dowód posiadania zabezpieczenia, 
w którym będą wskazane dane 
kontaktowe podmiotu udzielającego 
zabezpieczenia, a także marszałka 
województwa. Jeśli kontakt z or-
ganizatorem jest utrudniony, należy 
skontaktować się z urzędem konsu-
larnym, który w razie potrzeby ułatwi 
nawiązanie kontaktu z odpowiednim 
marszałkiem województwa.

Twoje dziecko wyjeżdża 
na kolonię lub obóz 
W takiej sytuacji warto pomyśleć 
o ubezpieczeniu od kosztów rezy-
gnacji, dzięki któremu otrzyma-
my zwrot kosztów, jeśli dziecko 
z przyczyn losowych (np. choroba) 
nie może wziąć udziału w imprezie. 

Uwaga!
Informacje 
i porady prawne 
dla uczestników 
imprez turystycz-
nych znajdują się 
na stronie 
Urzędu Ochrony 
Konkurencji 
i Konsumentów 
(Strona główna/
Konsumenci/
Porady konsu-
menckie/Korona-
wirus – pytania 
i odpowiedzi). 
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Wakacje w Polsce
Wielu Polaków wybiera rodzimą 
ofertę wakacyjną. Wówczas unika-
my testów i ewentualnych proble-
mów związanych ze zmieniający-
mi się restrykcjami, kwarantanną, 
leczeniem za granicą, odwołanymi 
lotami, itp. Do spędzenia wakacji 
w Polsce może motywować też  
bon turystyczny, tym bardziej że 
dotychczas wykorzystało go nie-
wiele uprawnionych do tego rodzin.  
Pamiętajmy, że rezerwując pobyt, 
koniecznie należy sprawdzić 
i potwierdzić warunki rezygnacji 
w obiekcie, w którym zamierzamy 
nocować. Poniżej zamieszczamy 
ogólne zasady rezygnacji  
z noclegów.

Rezerwacja noclegu 
przez Booking.com 
Nie ma możliwości zmiany rezer-
wacji ze względu na COVID-19, 
wszystkie rezerwacje dokonane 
po 6 kwietnia 2020 roku są trak-
towane jak każda inna rezerwacja 
i podlegają standardowym zasa-
dom i procedurom obowiązującym 
na Booking.com.

Rezerwacja noclegu  
przez inne portale  
pośredniczące 
Tak naprawdę chroni nas tylko 
wykupiona wcześniej opcja z moż-
liwością rezygnacji, która pozwala 
na odwołanie rezerwacji bez po-
noszenia jakichkolwiek kosztów. 
Jeżeli jednak do kraju przeznacze-
nia nie możemy dotrzeć, ponieważ 
na przykład zamknięto jego granicę, 
to najczęściej powinniśmy być 
uprawnieni do otrzymania od wła-
ściciela hotelu części środków. 
Nie skorzystaliśmy bowiem z jego 
usług. Pamiętajmy, że pośrednik 
– portal internetowy – nie jest 
stroną umowy. Może nam jednak 
pomóc w rozmowach z hotelem, 
abyśmy otrzymali całkowity lub 
choć częściowy zwrot pieniędzy 
albo voucher na przyszły pobyt.

Rezerwacja bezpośrednio 
w hotelu 
Każdy hotel w swoim regulaminie 
może mieć sformułowaną inną 
politykę dotyczącą rezygnacji 
z noclegów. Ustalane mogą być 
różne terminy, w których powinniśmy 
poinformować hotel o rezygna-
cji z pobytu bez konsekwencji 
finansowych. Jeżeli zgodnie 
z regulaminem obiektu nie możemy 
odwołać przyjazdu bezkosztowo, 
to w kontakcie z hotelem polecamy 
powoływanie się na siłę wyższą. Brak 
możliwości wjazdu do kraju uprawnia 
nas do choćby częściowego zwrotu 
kosztów lub otrzymania vouchera.

Rezerwacja za pośrednic-
twem Airbnb 
Podobnie jak w przypadku  
Booking.com, jeśli rezerwacja  
nastąpiła po 14 marca 2020 roku, 
obowiązują standardowe zasady 
odwoływania pobytu, określone 
przez danego gospodarza.

Zaświadczenie o szczepie-
niu dla lecących za granicę 
Coraz więcej państw zwalnia z obo-
wiązku wykonywania testów osoby 
zaszczepione. Aktualnie istnieje 
możliwość uzyskania potwierdze-
nia szczepienia z Internetowego 
Konta Pacjenta (IKP). Dokumentacja 

Jaki test  
na COVID-19?
Obecnie pod uwagę są brane głównie dwa rodzaje testów: 
antygenowe oraz genetyczne RT-PCR (w niektórych 
krajach również testy RT-LAMP lub TMA). Ich wynik powinien 
być w języku angielskim. Dodatkowo, na testach powinny 
znajdować się następujące dane: imię i nazwisko osoby ba-
danej, numer dowodu osobistego, wynik testu, data pobrania 
próbki, metoda wykonania testu. Lista placówek, w których 
można zrobić test na obecność COVID-19, znajduje się pod 
adresem Ministerstwa Zdrowia (www.gov.pl/web/zdro-
wie/lista-laboratoriow-covid). Również wiele prywatnych 
placówek medycznych wykonuje testy dla podróżujących 
(zarówno RT-PCR, jak i antygenowe) oraz wydaje wyniki 
lub zaświadczenia lekarskie w języku angielskim.

WYBÓR WAKACJI W POLSCE zwalnia nas 
z wykonania testów czy odbycia kwa-
rantanny, a do ich spędzenia w kraju 
zachęca dodatkowo bon turystyczny.

Uwaga!
Szczegółowe 
informacje  
o bonie tury-
stycznym znaj-
dziemy na stronie 
Ministerstwa 
Rozwoju, Pracy 
i Technologii 
(Ministerstwa/
Ministerstwo 
Rozwoju, Pracy 
i Technologii/
Co robimy/
Programy  
i projekty/
Bon turystyczny).
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składa się z dwóch stron: potwier-
dzenia zaszczepienia oraz kodu QR. 
Dodatkowo należy zabrać ze sobą 
kartkę z parametrami szczepienia, 
otrzymaną po podaniu pierwszej 
dawki, na której znajduje się do-
kładna specyfikacja szczepionki. 
Z obowiązku przedstawienia 
negatywnego wyniku testu za-
zwyczaj zwolnione są dzieci, choć 
tu również sytuacja się zmienia i jest 
inaczej uregulowana w poszczegól-
nych krajach.

Kwarantanna po powrocie 
z podróży zagranicznej 
Powrót do Polski z podróży 
co do zasady wiąże się z konieczno-
ścią odbycia 10-dniowej kwarantan-
ny lub wykonania testów. Sytuacja 
zmienia się jednak z dnia na dzień 
– zawsze aktualne informacje 
dotyczące wjazdu do Polski i ko-
nieczności odbycia kwarantanny 
znajdują się na stronie Komen-
dy Głównej Straży Granicznej 
(w zakładce Koronawirus – wjazd 
do Polski i kwarantanna). 
Jeśli wracamy do Polski ze strefy 
Schengen, obowiązuje nas kwa-
rantanna, chyba że przedstawimy 
negatywny wynik testu na COVID-19 
(w języku polskim lub angielskim) 
na żądanie funkcjonariusza Straży 
Granicznej (w przypadku braku 
kontroli należy skontaktować się 
z sanepidem, aby kwarantanna 
została zniesiona). Test RT-PCR 
lub antygenowy musi być wykona-
ny nie później niż 48 godzin przed 
przekroczeniem granicy. Podróż-
ni, na których została nałożona 
kwarantanna w Polsce, będą mogli 
wykonać test, którego negatywny 
wynik zwolni ich z kwarantanny, 
pod warunkiem wprowadzenia 
go przez placówkę wykonującą 
test do systemu informatycznego 
Państwowej Inspekcji Sanitarnej. 
Zorganizowanie oraz koszty testu 
są po stronie podróżujących.
Jeśli natomiast wracamy do Polski 
spoza strefy Schengen, z kwaran-
tanny nie zwolni nas test wykonany 
w kraju, z którego przybywamy. 
Można w Polsce zrobić test RT-

-PCR lub antygenowy, którego 
negatywny wynik pozwoli nam unik-
nąć kwarantanny, pod warunkiem 
wprowadzenia go przez placówkę 
wykonującą test do systemu infor-
matycznego Państwowej Inspekcji 
Sanitarnej w ciągu 48 godzin 
od momentu przekroczenia granicy. 
Warto wiedzieć, że na głównych 
polskich lotniskach znajdują się 
punkty wykonujące odpłatnie testy 
na obecność COVID-19. Negatyw-
ny wynik testu zwalnia z obowiązku 
kwarantanny.

Rezygnacja z lotu
Jeżeli lot został odwołany z powodu 
pandemii, przysługuje nam zwrot 
pełnej ceny, voucher bądź przebu-
kowanie biletu, przy czym nie mamy 
obowiązku zgadzać się na zamianę 
zwrotu pieniędzy na inny sposób 
kompensaty. Nie przysługuje nam 
odszkodowanie, jako że odwołanie 
lotu następuje z powodu nadzwy-
czajnych okoliczności. 

Jeśli sami chcemy zrezygnować 
z lotu, to musimy sprawdzić zasady 
u danego przewoźnika. Większość 
tanich linii lotniczych sprzedaje 
tanie loty jako bezzwrotne. Poza 
ściśle określonymi sytuacjami, które 
w większości wypadków ogranicza-
ją się do przykrej okoliczności śmierci 
pasażera lub osoby z pierwszej linii 
pokrewieństwa, tanie linie lotnicze 
nie przewidują zwrotów. Jeśli pasażer 
nie wykorzysta przelotu, zwrotowi 
zawsze podlegają podatki i opłaty 
lotniskowe, ponieważ nie są one 
wykorzystane. Tanie linie lotnicze 
w większości przypadków nie zwra-
cają jednak także i tych środków, 
ponieważ pobierają opłatę admi-
nistracyjną za wystąpienie o zwrot 
kwoty podatków i opłat, która jest 
równowartością kwoty zwrotu.
Jeżeli przewoźnik odwoła jeden 
z lotów w ramach tej samej rezerwa-
cji, mamy prawo zażądać pełnego 
zwrotu kosztu biletu za część nie-
odbytej podróży oraz za części już 
zrealizowane, jeżeli lot nie służy dłużej 
jakiemukolwiek celowi związanemu 
z pierwotnym planem podróży.

O czym jeszcze warto 
wiedzieć przed wyjazdem 
zagranicznym?
Na pewno warto wyrobić Europejską 
Kartę Ubezpieczenia Zdrowotnego 
(EKUZ), która zapewnia bezpłatny 
dostęp do podstawowych świadczeń 
medycznych w publicznych placów-
kach w państwach Unii Europejskiej 
i Europejskiego Stowarzyszenia Wol-
nego Handlu (EFTA). Zakres ochrony 
oferowany przez EKUZ może 
okazać się niewystarczający podczas 
urlopu za granicą, bo nie refundu-
je kosztów powrotu helikopterem 
lub karetką do kraju czy akcji ratow-
niczej. Podobnie jak w przypadku 
wyjazdów z biurami podróży, warto 
rozważyć zakup ubezpieczenia 
turystycznego zawierającego po-
krycie kosztów leczenia COVID-19, 
ewentualnego transportu chorego 
i kwarantanny.  �

Odyseusz
Ministerstwo Spraw Zagranicznych prowadzi specjalny portal 
pod adresem https://odyseusz.msz.gov.pl/, w którym 
można zarejestrować swoją podróż. Program ma na celu 
umożliwić MSZ kontakt z podróżnym, jeśli w miejscu, w któ-
rym przebywa, wystąpi sytuacja nadzwyczajna. MSZ udzieli 
w takim przypadku niezbędnych informacji oraz pomocy po-
przez odpowiednią placówkę konsularną lub dyplomatyczną. 
Osoby zarejestrowane w systemie będą również otrzymywały 
powiadomienia o zagrożeniach w kraju, w którym przebywają. Informacje zawarte w artykule są aktualne 

na dzień 31 maja 2021 r. 



Rozwiązanie należy wysłać  
pod adres: 
redakcja.atlas@valkea.com  
11 lipca 2021 r. w godz. 20:00- 
-22:00. Zgłoszenie powinno  
zawierać pełne dane:  
imię i nazwisko, adres do wysyłki 
nagrody oraz numer kontaktowy.  
Regulamin konkursu znajduje się 
na stronie:   
www.atlas.com.pl/szukajiznajdz. 
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Na budowie praca wre! Fachowcy, jak 
zawsze, dają z siebie wszystko. W ferworze 
prac niektóre produkty ATLASA znalazły się 
nie na swoich miejscach. Sprawdź swoją 
spostrzegawczość i spróbuj je odnaleźć. Gdzie jest ATLAS?

Na ilustracji ukryliśmy: 
 �ATLAS Grawis S
 �ATLASOWEGO boćka
 �ATLAS Geoflex Biały
 �spoiwo epoksydowe EPO-S
 �Gipsar Go!
 �okładkę poprzedniego numeru  
magazynu „ATLAS fachowca”®

Rozejrzyj się dokładnie i znajdź 
wymienione przedmioty. Pierwszym 
30 osobom, które odnajdą i wskażą 
położenie przedmiotów ATLASA, 
wyślemy zestaw upominków:  
Worek-plecak, książkę „Standardy 
prac glazurniczych”, długopis GTA, 
cukierki „Fuga”. 






